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LA MULTIPLICACION DE XEPELIN

LA STARTUP CHILENA CONCLUYO UNO DE LOS LEVANTAMIENTOS DE CAPITAL SERIE A, MAS GRANDES
QUE SE HAN CONCRETADO EN LATINOAMERICA. RECAUDO USS 230 MILLONES EN UNA RONDA
LIDERADA POR KASZEK, EL MISMO FONDO QUE APOSTO ANTES POR NOTCO Y BETTERFLY.

USS 30 MILLONES IRAN A PATRIMONIO DE LA FIRMA, MIENTRAS QUE USS 200 MILLONES SERAN
PARA OFRECER A SUS CLIENTES. “SEREMOS EL BANCO DIGITAL PARA PYMES MAS GRANDE DE
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LA MULTIPLICACION DE XEPELIN

nédito. La palabra se
repite entre los conoce-
dores de este mercado
que estuvieron al tanto
del aumento de capital
que Xepelin concreto a fines de
la semana pasada. ‘Es la ronda

Serie A en la que se ha recaudado
lejos mas fondos en Chile y Latam”,

coinciden los cofundadores y co CEO de
esta fintech, Nicolas de Camino y Sebastian
Kreis. Para hacemos una idea: en la misma
instancia NotCo, en 2018, levanté cerca de
US$ 7 millones y Betterfly, en 2020, alcanzo
USS$ 17.5 millones. *Que ya fue mucho”,
aseguran. Y agregan: “Nosotros llegamos a
US$ 230 millones. El salto es enorme”. De
ese monto, que viene principalmente de
la firma encabezada por Hernan Kazah y
Nicolas Szekasy, Kaszek Ventures (ver nota
relacionada en pagina 46) US$ 30 millo-
nes iran a patrimonio de la firma -que se
dedica a entregar creditos a pymes- para
su crecimiento intemo y desarrollar nuevos
productos digitales, mientras que US$ 200
millones seran para ofrecer a sus clientes.
DTS Global colidero la ronda, uno de los
fondos mas grandes del mundo, de US$
14 mil millones y que aposto por Nubank,
Kabak, entre otros.

“Queremos ser el banco digital para
pymes mas grande de Latam’, plantea
la dupla, la que tuvo que practicamente
morderse la lengua esta semana para no
contar este ‘golpe”. EL lunes NotCo anuncio
elaumento de capital de su serie D, que
llevo a la startup a convertirse en unicornio,
por lo que los socios de Xepelin decidieron
postergar unos dias su propio anuncio. No
podia pasar colado.

y 4

Led Zeppeliny la “X”

Hace cinco anos solian toparse en un as-
censor. Sebastian Kreis (35) era gjecutivo de
IM Trust y Nicolas de Camino (36), de Celfin
(hoy BTG Pactual). empresas que entonces
operaban en el mismo edificio en Gertrudis
Echenique.

Mas que eso -y haber coincidido en la
UC; el primero es ingeniero civil, el segundo,
comercial-, no tenian mayor relacion.

Hasta que a principios de 2019 un amigo
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en comun que sabia que ambos querian
emprender en areas similares organizé un
almuerzo y los presentd. "Nos propusimos
construir el banco digital mas grande de
pymes de Latam, y no parar hasta lograrlo’,
recuerda De Camino. Kreis afiade: “En el
minuto que empezamos a conversar con
Nico de como llegara las mas de 30 millo-
nes de pyme en todo Latam, supe que era
el socio que habia estado buscando” Con
esa motivacion y marcados por sus historias
personales (ver recuadro), se asociaron con
la meta de dar servicios financieros a mas
de 1 millon de pymes en Latam (meta que
calculan lograran en 2025; hoy alcanzan
las 4 mil, 80% de ellas son chilenas y 20%
mexicanas).

Tiempo despues, mientras escuchaban
una cancién de Led Zeppelin, pensaban
qué nombre debia tener su futura empresa.
Tenia que partir con "', letra que representa
multiplicacion y crecimiento. Pusieron aten-
cion a la musica que sonaba entonces y sin
pensarlo, ya tenian nombre para su startup:
Xepelin.

Los dolores de las pymes

Mas de un conocido los cuestioné por de-
Jjar de lado su exitosa carrera y emprender.
Pero ellos no lo dudaron. Fundaron la fintech
en 2019 y la domiciliaron en Delaware: Kreis
se instalo full time, mientras que De Camino
siguié un par de meses en su trabajo en
BTG Pactual, ¢Por qué apostaron por este
segmento? "Porque es el mas desatendi-
do, lejos. Cuando los ingenieros salen de
la universidad y quieren crear una fintech,
piensan en qué dolores de personas podrian
resolver. Nosotros apuntamos a las pymes,
s0mos una startup B2B, de empresa a
empresa’, explican por videoconferencia. “En
Latinoameérica, menos del 5% de las pymes
de cada pais tienen acceso a servicios fi-
nancieros y financiamiento recurrente. Estos,
ademas de ser manuales (y no digitales), no
estan enfocados en el cliente ni en resolver
sus dolores, sino en la oportunidad de ex-
traer la liquidez de éste. La mision de Xepe-
lin es cambiar esto para siempre’, comenta
Nicolas de Camino, Co-CEO de Xepelin.

Armaron el proyecto: una plataforma
digital que diera créditos de forma rapiday
digital a las pequefas empresas (aseguran
que se demoran dos minutos en evaluarlas
Y pocas horas en otorgar el préstamo) y
que, asu vez, ofreciera asesoria de finanzas
personales a este segmento. “Son compa-
fias muy pequenas, no tienen gerente de
finanzas. Corresponde, por ejemplo, a una
empresa de camiones cuyo duefno no solo
maneja los vehiculos, sino ademas adminis-
tra la firma. Y eso no tiene el mejor resulta-
do’, dice De Camino. Su socio complementa:
“Es una industria gigante, hay 30 millones de
companias en Latam, lo que equivale a US$
15 trillion. En general las comparias VC van a

entonces el suefio de trabajar con e
seenfocé en los estudios y el deport®

mercados de billions, aca estamos hablando
de trillions". Partieron por presentarle la idea
a Ricardo Donoso, cofundador de Frontier
Car Group y socio de Manutara Ventures, a
quien habian conocido afnos atras. Manutara
Ventures lidero la ronda pre-seed donde
también participaron Gonzalo Rojas, Diego
Fleischmann, Ignacio Canals, entre otros
como Oskar Hjertonsson y Daniel Undurra-
ga, de Cornershop.

Ser los mas “bacanes”

En estos dos afios han crecido a 20%y
30% al mes y su equipo hoy lo integran 110
personas repartidas entre Chile y México (en
WeWork de Santiago y el DF). En 22 meses
han colocado mas de US$ 400 mil y su ob-
Jjetivo por crecer mas los llevo a encabezar
esta ronda y acercarse a Kaszek. “Es un fon-
do que invirtio en Créditas, que es una de las
fintech mas bacanes de Brasil, fue el primer
inversionista de Nubank, que es la fintech
mas valorizada del mundo. Tener a Kaszek
como lider. es una sefial muy potente para el
mercado. Es como decir, hay una compa-
fia chilena, que fue a operara México, les
fue bien y ahora la apoyan para que sea la
fintech B2B mas bacan de Latam.Es como
el Nubank para las pymes’, ejemplifica Kreis.
Elroad show, que en general tarda entre uno
y dos meses, en su caso no demoro mas de
tres semanas. “Hubo conviccion de nuestros
inversionistas’, aseguran. Ademas participa-
ron Picus Capital, Kayak Ventures, Cathay
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Innovation, MSA Capital. Amarena, FJ Labs,
Gilgamesh y los emprendedores/inversio-
nistas Carlos Garcia (Founder & CEO Kavak),
Jackie Reses (Ex-Head Square Capital),
Ricardo Weder (Founder & CEO Justo), John
Curtis (Tiger), Hans Tung (GGV) y Gerry Gia-
coman (Founder & CEO Clara), entre otros.

Prefieren omitir sobre la actual valoriza-
cion que consiguié Xepelin con esta movida.
“Creemos que cuando empiezas a hablar
demasiado de eso, confunde la vision.
Genera la sensacion de que la plata esta en
el bolsillo y no es asi: hoy tenemos sueldos
inferiores a nuestra época en bancos. Lo que
pasa es que ganar plata es gratificante, claro
que si, pero lo que realmente nos mueve, es
que si logramos llegar a estas millones de
empresas, hicimos algo increible, algo que
le vaa cambiar la vidaa muchas empresas,
personas, y familias. Y si eso termina con
nosotros tocando una campanita en el Nas-
dag, aun mas increible. Pero falta camino
por recorrer. Y hablar de valorizaciones, de
unicornios, esos son numeros, un término,
no es una mision’, concluyen. +
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