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“ERA UN SUEND SE
DE LARRAINVIAL”

Esta semana LarrainVial dio a conocer
el nombramiento de cinco nuevos socios,
entre ellos, Soledad Almarza, gerenta de
distribucion institucional No dudé en aceptar
el desafio y seguir empujando desde esa
posicion el crecimiento de la firma ligada a la
familia Larrain Cruzat. “Era un suefio ser socia
de Larrainvial’, sefala la ejecutiva a DF MAS.

Soledad Almarza, ingeniera civilde la
UC -entre sus compafieros estan Gonzalo
Blumel, Susana Claro, Maria Alicia Montes,
de Cuprim-, llego a LarrainVial hace 16 afos.
Antes de eso, al egresar de la universidad en
2003, entro al area de estudios de Celfin. Mas
tarde trabajo en el area de operaciones de
una fabrica de alimentos y luego, en 2005,
decidio emprender: armo una tienda de ropa
italiana -se llamaba Costes- en Manquehue
con Luis Pasteur, en Vitacura. Su gusto por la
moda viene de su época universitaria, cuan-
do vivié seis meses en Milan, donde estudio

en un politécnico de la ciudad.
En 2006 dejo eso de lado y entré a Larrain-

Vial como analista de Distribucion de Fondos:

Ricardo Levy (ex compafiero suyo en la UC),
entonces gerente de Finanzas Corporati-
vas de LV, larecomendo¢ y Manuel Bulnes,
gerente general, la contrato. En 2009 asumio
como subgerenta del area hasta, en 2011,
llegar al cargo que encabeza hoy. Sus jefes
han sido Andrés Trivelli, los primeros afios, y
Andrés Bulnes, ahora ultimo.

Su llegada al equipo de socios fue aplau-
dida dentro de la empresay en la industria
en general es la segunda mujer en llegar a
esta posicion en la empresa -en 2018 nom-
braron a Andrea Larrain-, y el mercado sigue
siendo mayoritariamente protagonizado
por hombres. Con todo, quienes la conocen
destacan que su nombramiento tiene que
ver mas con sus capacidades que con su
género.
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Alser ingeniera de profesion, cuenta Sole-
dad Almarza, con el tiempo fue desarrollando
habilidades mas comerciales. Destacan de
su profesion el haber introducido practicas
mas tecnologicas al area donde trabaja, como
tablas dinamicas, excel al control de ventas,
entre otras.

En la practica, cuenta la ejecutiva, nada
cambiara mucho en su trabajo: mantendra la
relacion con los managers de distribucion de
fondos con los paises que LarrainVial tiene
alianzas, principalmente EEUU y Europa.
Ahora ademas de ello participara en los
comités de socios. "Eso me permitira poder
aportar en LarrainVial completo y no solo en
elarea donde yo trabajo. Por ejemplo, con el
area Asset Management estamos hablando
con un potencial cliente de Emiratos Arabes’,
senala. Los principales clientes de Distribu-
cion Institucional son fondos de pensiones
de Latinoamérica, bancos y family offices.
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