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ProChile

En un contexto global de transformacion energética,
sostenibilidad e innovacién, la mineria chilena se
posiciona como plataforma clave para internacionalizar
bienes y servicios de alto valor. En esta entrevista
exclusiva con Ignacio Fernandez Ruiz, Director General
de ProChile, se expone la vision y estrategia para
fortalecer la presencia global de proveedores mineros
nacionales, especialmente pymes, empresas lideradas
por mujeres y soluciones tecnolégicas. Mediante
alianzas publico-privadas, inteligencia de mercados y
ferias internacionales, ProChile busca consolidara Chile
como un hub de innovacién y servicios especializados
para la mineria mundial.

;Cémo aborda las oportunidades de la transicién
energética para el sector minero-industrial?

ProChileimpulsa el programa Soluciones Globales, enfocado
en pymes y en sectores como economia circular, energias
renovables y sostenibilidad. Se realizan acciones de
promocion en ferias y eventos internacionales, destacando

la participacion en la COP30 en Brasil este 2025.

;Cuil es el enfoque estratégico de ProChile para
posicionar a los proveedores de bienes y servicios mineros
. = = en mercados internacionales altamente competitivos?
Ignacio Fernandez Ruiz
Director General de ProChile ProChile trabaja con mas de 150 proveedores mineros de
11 regiones y seis gremios, junto al Ministerio de Mineria,
en la Mesa Nacional de Desarrollo de Proveedores.
Esta estrategia fortalece la insercion internacional,
especialmente para pymes y empresas lideradas por
mujeres. En 2024, |as exportaciones del sector alcanzaron
US$ 977 millones, con Perd, Brasil y EEUU. come
;CoémoenfrentaProChilelasexigenciasinternacionales principales mercados.
en sostenibilidad y trazabilidad?

ProChile diversifica mercados y agrega valor a una oferta

Desde 2021, ProChile cuenta con una Politica de minera innovadora presente en mas de 50 paises. Los
Sostenibilidad que promueve estos atributos como mercados clave son Perd, Argentina, Brasil, Canada y
factores diferenciadores. Se trabajaen reportabilidad, Australia. Las ferias internacionales y actividades como
trazabilidad, conducta empresarial responsable y ruedas de negocios y visitas técnicas en Chile son
certificaciones, fomentando soluciones alineadas con fundamentales para mostrar tecnologia, innovacion vy
clisteres de innovacion abierta. sostenibilidad a compradores globales.
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:Qué mercados estratégicos han sido priorizados?

Se han priorizado Pert, Argentina y Brasil en América
Latina; Canada en MNorteamérica; y Australia en
Oceania. La participacién en ferias como PDAC,
Arminera, Perumin, Exposibram e IMARC es clave para
visibilizar la oferta nacional. Ademas, se realizan ruedas
de negocios y visitas técnicas en Chile para conectar
con tomadores de decisiones internacionales.

(Existen alianzas estratégicas con gremios como

SUTMIN, APRIMIN, AlA o Alta Ley?

Si. ProChile trabaja activamente con gremios regionales
y nacionales en la priorizacion de mercados y definicion
de acciones. En la Mesa Nacional de Proveedores
Mineros se articula el trabajo puiblico-privado que
sustenta esta estrategia exportadora.

:Qué rol cumplen las oficinas comerciales de ProChile
para apoyar a pymes tecnolégicas e industriales?

Las 54 oficinas comerciales de ProChile en el mundo
conectan oferta y demanda, realizan inteligencia de
mercados,asesoran cultural y comercialmentea empresas,
y ayudan a reducir los riesgos de internacionalizacion.
Estas oficinasson clave en laestrategia de escalamiento
internacional de pymes.

:Qué avances se han lograde en diversificar la oferta
exportadora con servicios de ingenieria, tecnologia o
know-how minero?

En 2024, las exportaciones de servicios alcanzaron un
récord de US$ 2.472 millones, un 14,8% mas que en
2023. Solo los proveedores mineros exportaron USS
184 millones en servicios. Casos destacados incluyen:
Novamine (innovacién en intercambio de cajas de
camicnes mineros) y SafetyMind (videoanalitica con [A
para seguridad operativa).

:Cual es la evaluacion de ProChile sobre el grado de madurez
exportadora del ecosistema tecnolégico en mineria?

El ecosisterna ha madurado significativamente, con empresas
que vya exportan tecnologia, dispositivos y servicios
innovadores. Chile estd bien posicionado para competir
globalmente, especialmente en mercados sofisticados como
Canada o Australia.

;Cuéles son los principales obstaculos que enfrentan
los proveedores mineros para internacionalizarse? ;Qué
herramientas ofrece ProChile para superarlos?

Entre las principales barreras estan el financiamiento, el
desconocimiento de oportunidades internacionales vy la falta
de cultura exportadora. Para superarlas, ProChile ofrece:
Capacitaciones y difusion de oportunidades, Ruedas de
negocios con compradores internacionales, y Participacion
en ferias y misiones comerciales.

:Qué aprendizajes han surgido de la participacién chilena en
ferias internacionales como EXPOMIN, PERUMIN o PDAC?

Estas instancias han demostrado que los proveedores chilenos
son altamente innovadores y valorados por su capacidad de
adaptacion. Las ferias permiten cerrar negocios y proyectar
exportaciones concretas, gracias a una adecuada visibilizacion
y conexion con la demanda internacional.

:Quémensaje dariaProChile alos emprendedoresindustriales
y tecnolégicos que ven la mineria como una plataforma para
internacionalizarse?

Elllamado es aatreverse e incorporarse al proceso exportador.
Las empresas que trabajan con ProChile diversifican en
promedio a dos mercados mas. En 2024, 172 empresas
comenzaron a exportar y 1182 diversificaron mercados
gracias al acompafiamiento de la institucién. ProChile invita
a los emprendedores a conectarse con su red de oficinas y
aprovechar sus herramientas para escalar globalmente.
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