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Titulo: Airbus Helicopters en Chile: adelanta mayor demanda de aeronaves del sector forestal y apunta al segmento de salud

Airbus Helicopters en
Chile: adelanta
mavyor demandade
aeronaves del sector
forestaly apuntaal
segmento de salud

Airbus Helicopters obtuvo una cuota de
mercado en el segmento civil de 49% en
América Latina durante el ano pasadoy un
50% en el segmento militar, cuenta Alberto
Robles, jefe de la division para América
Latina,

Alberto Robles, jefe de Airbus Helicopters para América Latina.

MAXIMILIANO VILLENA

—Lossectores comercial, forestal y salud pro-
meten seguir empujando la venta de helicép-
teros en la region, de la mano de los efectos
del cambio climdticoy losincendios foresta-
les.

Alberto Rables, jefe de Airbus Helicopters
para América Latina, detalla que la compa-
fiia obtuvo una cuota de mercado en el seg-
mentocivil de 49% en América Latinaduran-
te el afio pasadoy un 50% en el segmento mi-
litar.

“Y en Chile estamos muy bien. El afio pa-
sado se vendieron helicGpteros a carabineros
y a algunos operadores privados. En el pafs
tenemos un presencia desde hace mas de 40
anos, estamos establecidos con un equipo
fundamentalmente chileno, basado en Toba-
laba, en el que damos servicios de manteni-
miento ligero y pesado a los operadores, no
solamente en Chile, sino que también esta-
mos trasladando carga de trabajo de otros pai-
ses, como Argentinay Uruguay”, agrega Ro-
bles.

El segmento militar es uno de los sectores
relevantes de Airbus Helicopters. Robles de-
talla que en Chile el ejército opera helicop-
teros pesados y el monomotor, mientras que
en 2023 la Armada recibid el quinto H125, uti-
lizados para realizar misiones de busqueda.
En total, “hay cuatro fuerzas gubernamen-
tales chilenas que estan operando nuestro he-
licopteros: carabineros y PDI, Armada y Ejér-
cito”.

Hacia adelante, Robles estima que la de-
manda seguird proviniendo del sector civil
dedicado a desastres naturales, en particular
el combate de los incendios.

“Esta claroque América Latina es delos con-

tinentes que mds sufre desastres naturales,
como los incendios, o el huracan Otis el afio
pasado en Acapulco. La tnica forma que te-
nian para llegar ya atender a la poblacion era
con helicopteros. Chile es unpais que por des-
gracia son grandes conocedores de los desas-
tres, y los helicpteros son una herramienta
de primera atencion cuando ocurren. Lane-
cesidad es clara, pero las misiones que se ha-
cen con estos helicopteros no son solo mili-
tares pues son de asistencia ala poblacion, ta-
reas policiales de vigilancia, o propias de
fuerzas policiales”, dice el ejecutivo.

Sinembargp, hay otrosector que, segtin Ro-
bles, podria seguir expandiéndose. “Hay un
segmento que estda muy retrasado en el con-
tinente, que son los helicopteros ambulan-
cia. Hoy en la region estamos con menos de
0,3 helicdpteros por cada millon de habitan-
tes, en EEUU estd por encima de 3, tal como
Europa. Queda mucho camino por recorrer.
Estamos empezando a ver lo entrar, Clinica
Las Condes tiene un helicéptero ya, peronos
queda mucho camino por recorrer”.

En esa linea, precisa que en EEUU y Euro-
pa “muchos hospitales cuenta con un heli-
coptero, y que para una ciudad como Santia-
godebieran haber minimo 6 0 7. Pero no so-
lamente para atender la ciudad, es para el drea
metropolitana, o quizas desde Santiago po-
der atender a las empresas mineras”.

Asi, el gjecutivo plantea que la demanda se-
guird proviniendo del drea gubernamental,
pues contintia “con proyectos de compras de
helicopteros, pero también viene de la par-
te corporativa, de empresas comerciales con
todo tipo de trabajos. E1 70% de las ventas es
para publico, y un 30% en el mercado mili-
tar”.
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Elgjecutivoexplicaque, enlostltimosafnos,
en el pafs han tenido “sobre el 50%-60% de
cuota de mercado. Hay otras empresas que,
por ejemplo, llevan muchos afos acd con pro-
ductos muy viejos, y se estdn sustituyendo al-
gunas flotas de esos otros fabricantes con
nuestros productos”.

Los efectos del cambio climdtico en la pro-
pagacién de incendios en el pais esuno de los
focosde crecimiento dela industria aérea ci-
vil. En ese sentido, Robles comenta que en los
ultimos incendios en el pais han operado
mas de 50 helicopteros Airbus.

“Elano pasado vendimos desde Chile 9 he-
licopteros. Por una parte fueron comprados
por el segmento comercial, enfocados en ta-
reas mineras, o también enfocados en traba-
jos aéreos como, por ejemplo tendidos eléc-
tricos, y también hemos vendido para Cara-
bineros y el segmento gubernamental”.

En la region, detalla, Brasil es el principal
mercado conun 60% de las ventas de Airbus
Latinoamérica, con ventas de entre 21 y 22
médquinas en 2023. Y hacia adelante, sefiala
que “la tendencia escrecer en cuotade mer-
cado. Estamos vendiendo una media de 40-
50 helicopteros por afo en la region”.

Para Airbus, aproximadamente el 10% del
ingreso en la rama de helicapteros proviene
de América Latina.@
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