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Costo de vida en Atacama:
Servicios y cuentas cuestan
hasta 33% mas que en Santiago

ECONOMIA. El promedio en Atacama en gastos seria de $156.287 mientras que en la
Region Metropolitana seria $117.420. Peluquerias en Copiapo cuentan sus gastos y las
problemadticas que han tenido que conllevar para solventar ese aumento del pago de

cuentas de luz, agua, productos y otros servicios.

Redaccion

a empresa latinoameri-
L cana de servicios finan-
cieros, Mercado Pago,
presentd un andlisis sobre el
comportamiento de pago de
cuentas yservicios de sus usua-
rios en Chile. El estudio, basa-
do en mas de un millén de
transacciones durante marzo
de 2026, refleja un crecimien-
to de 85% respecto al mismo
periodo delafoanterior. Entre
sus principales hallazgos, los
datos revelan que las regiones
del norte del pais concentran
los mayores montos de gasto
mensual en servicios del pais.
Asimismo, el estudio revela
que los usuarios de Mercado Pa-
go en regiones de Atacama, An-
tofagasta y Tarapacd, gastan en
promedio entre un 20% y un
33% mas que los de la Region
Metropolitana en cuentas y ser-
vicios mensuales. Atacama en-
cabeza el ranking nacional con
$156.287 promedio por usuario
al mes, seguida por Antofagasta
($153.293) y Tarapaca ($141.603),
mientras que laRegion Metropo-
litana registra $117.420.

DIGITALIZACION
De acuerdo al informe de Mer-
cado Pago , también se detalla
que los usuarios del norte no
solo gastan mas, sino que tam-
bién muestran una adopcion
activa de herramientas digita-
les para gestionar sus servicios:
los pagadores de Atacama, An-
tofagasta y Tarapaca pagan en
promedio entre 2,7 y 2,9 cuen-
tas al mes a través de la plata-
forma, cifras comparables alas
de la Region Metropolitana.
Sobre aquello, Matias Spa-
gui, director senior de Merca-
do Pago Chile, sefialé que “ca-
da vez mas personas usan Mer-
cado Pago para resolver desde
una sola Apps pagos que antes
requerian distintas platafor-

mas, fechas y métodos. Hoy ve-
mos usuarios que organizan
gran parte de sus gastos men-
suales desde el celular, pagan-
do servicios de forma simple,
rapida y en pocos minutos. Es-
to es especialmente relevante
en regiones como las del norte
del pais, donde la distanciay la
menor disponibilidad de pun-
tos de atencion fisica hacen
que contar con una solucion
digital completa marque una
diferencia real en la vida coti-
diana de las personas”.

En sintesis, Mercado Pago
permite pagar a mas de 280 en-
tidades, desde servicios basi-
cos como agua, luz, gas, telefo-
nia e internet, hasta autopistas,
universidades, cementerios,
servicios financieros, seguros,
contribuciones y muchas mds.
En el desglose por categoria, la
electricidad representa el ma-
yor gasto unitario por transac-
cién a nivel nacional, con un
promedio de $64.739 mensual,
seguida por el gas con $39.498
yelagua con $28.488.

PELUQUERIAS EN COPIAPO
Si hay un negocio que ha teni-
do que ajustar precios ante el

alza del preciode laluzy el
agua son las peluquerias.

Para entender su realidad,
este medio conversd con dos
duefias de peluquerias ubica-
das en calle Atacama, quienes
tienen parecidas experiencia,
pero que tienen problemas
con diferentes servicios.

Luz Aguilar, dueia de una
peluqueria en el centro, indico
que su principal problema no
escon laluz, sino con el agua.

“Hemos ido analizando in-
cluso trabajar con menos agua
y no dejar el agua corriendo.
Ademds, cerramos mds tem-
prano para ahorrar lo que es
luz, porque sabemos que el
peak de clientes esta entre las
10:00 y las 15:00 horas. Esta-
mos cerrando pasadaslas 18:30
algunos dias”, indicé Aguilar.

En el caso de los productos
de belleza, como gel, tijeras y
otros insumos, cuenta que los
precios se han disparado de
una manera muy fuerte.

En el caso de Nancy Diaz,
también duefia de una pelu-
queria en calle Atacama, el pro-
blema ha sido mas conlaluz.

“Hace un tiempo atras tuve
un alza que no se justificaba y
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fuia reclamar a CGE. Alla me
dijeron que si lo pagaba ya no
tendria deuda y quedé 0. Sin
embargo, pasaron unos meses
yme dijeron que tenia otra deu-
dasuperiora $350.000. Me pa-
recié raro e injusto, pero debia
pagar o me quedaba sin luz y
sin negocio. Ojala exista mayor
fiscalizacion para que las em-
presas no abusen con la gente,
porque esa deuda estaba al
nombre de otra personay yo,
como uso este local, debi pagar
algo que no me correspondia”.

Finalmente, Diaz también
concuerda con Aguilar que los
precios de los productos que
usan subieron mucho, ademis
que ambas no pagan con el ser-
vicio de transferencia, sino que
tienen otros métodos.

“En mi caso, yo tengo caja
vecina en mi peluqueria, y vie-
nen muchos clientes aca a pa-
gar sus cuentas de luz, agua y
otros servicios. En el centro de
Copiap6 hay mucho adultoma-
yor con sus locales y no todos
se manejan con la tecnologia,
ademas que hay poco cajero.
Vienen conmigo, asi como lo
hago yo, y pagamos con caja ve-
cina las cuentas”, dijo Diaz. 3
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