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EDITORIAL

Financiamiento para proyectos TI:
Una clave para crecer sin frenar el negocio

n el ambito tecnoldgico, las oportunidades no esperan. Hoy, cientos de empresas del canal de distribucidn estan

buscando nuevas alternativas de financiamiento para adquirir infraestructura Tl, escalar sus operaciones y respon-

der con agilidad a las demandas de sus clientes. En un entorno donde la velocidad de implementacién puede marcar
la diferencia entre ganar o perder una cuenta, contar con herramientas financieras adecuadas ya no es una ventaja: es un
requisito para competir.
Modelos como el leasing (operativo o financiero), el factoring o el renting estdn ganando terreno en la estrategia comercial
de los canales, no solo porque permiten descomprimir el flujo de caja, sino porque abren la puerta a proyectos que, de
otro modo, quedarian fuera de alcance. En lugar de inmovilizar capital, hoy es posible transformar inversiones en pagos
escalonados, apalancar crecimiento sin descapitalizarse y ofrecer a los clientes soluciones integrales que incluyan tecno-
logia, servicios y financiamiento.
Pero para aprovechar estas opciones, el canal debe ir un paso mds alld: no basta con conocerlas, hay que integrarlas acti-
vamente en el modelo de negocios. Esto significa formar alianzas con proveedores financieros confiables, capacitar a los
equipos comerciales y presentar estas soluciones desde el primer contacto con el cliente. Asi, la conversacion deja de ser
solo sobre tecnologia y pasa a ser sobre viabilidad y estrategia.
En esta edicion, presentamos algunas de las propuestas que ofrecen reconocidos actores del financiamiento tecnolégico.
Después de todo, en tiempos de cambio, la capacidad de financiar el futuro puede ser el activo mas poderoso del presente.
Ademas, como es habitual, incluimos en este nuevo niimero las Ultimas actividades de marcas, mayoristas y distribuidores,
en un mes lleno de promociones, lanzamientos y relacionamientos.
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