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América Latina es victima del contagio proteccionista
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I Las “guerras del acero” con China muestran lo dificil que es
contener los aranceles globales. Una vez iniciado, el proteccionismo

es dificil de gestionar.

POR MONICA DE BOLLE

Estados Unidos y Europa se han
vuelto cada vez mas impacientes
con la sobreproduccion de acero
de China y su habito de dumping
de bienes a precios baratos en los
mercados extranjeros. Los presi-
dentes Donald Trump y Joe Biden
han impuesto tantos aranceles
al acero chino que casi ninguno
ingresa a Estados Unidos en estos
dias. Europa tiene aranceles sobre
20 grados diferentes de acero chino.

Pero estas disputas tan publicita~
das entre China y sus dos mayores
socios comerciales han llevadoauna
tendencia preocupante en otros lu-
gares. Las medidas proteccionistas,
por muy bien intencionadas que
sean, son dificiles de detener unavez
que comienzan. Un contagio pro-
teccionista que paso desapercibido
se estd extendiendo ahora a otras
partes del mundo, especialmente
a América Latina.

En abril, México, Chile y Brasil
anunciaron nuevos aranceles a las
importaciones de acero, citando
una afluencia sin precedentes de

productos de acero baratos que
amenazaba a las empresas side-
rirgicas locales.

Las autoridades colombianas han
dicho que tienen la intencion de
hacer lo mismo, aunque no se han
hecho anuncios formales. Aunque
Brasil y México no mencionaron
especificamente a China, Chile ha
criticado los precios de los produc-
tores de acero chinos.

$Coémo llego la situacién a este
punto? Las barreras comerciales
impuestas por Trump y Biden han
cerrado de hecho las exportaciones
de acero chino desde los mercados
estadounidenses. Como resultado, el
exceso de acero producido por China
se ha desviado a otros mercados del
mundo. América Latina, objetivo de
esas exportaciones, también produce
y utiliza acero en abundancia.

Los aranceles al acero mexicano y
chilenoya estan vigentes. Los aran-
celes de México cubren una variedad
de bienes ademas de productos de
acero, todos originarios de paises
con los que no tiene acuerdos de
libre comercio preexistentes. Las
medidas chilenas y brasilefas se

limitan, por ahora, al acero.

Mientras que Chile y México han
adoptado los aranceles como tinico
instrumento proteccionista contra
laavalancha de acero chino, Brasil
ha optado por una combinacién
de aranceles y cuotas. Segun el
Ministerio de Industria y Comercio
del pais, se aplicard un arancel
del 25% a las importaciones que
superen el 30% del volumen medio
de importacién para 2020-2022.
El derecho de importacién medio
aplicado a los productos de acero
es del 10,8%.

La “guerradel acero” de América
Latina, como la prensa regional
llama a estas disputas, tiene im-
plicaciones politicas. Hasta hace
poco, los paises de la regién se
abstuvieron de seguir a Estados
Unidos en sus guerras comerciales
con China, lo que refleja su fuerte
dependencia de China para el co-
mercio y la inversion.

Esoahora hacambiado. De hecho,
todos los paises que han anunciado
medidas restrictivas del comercio
contra el acero chino tienen go-
biernos “amigos de China” que
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mantienen estrechos vinculos
con Beijing.

Las acciones de Brasil se producen
apesar de sumembresiaen el bloque
geopolitico Brics y del apoyo que
el presidente Luiz Inacio Lula da
Silva ha brindado a China y Rusia
en el conflicto Rusia-Ucrania. El
nuevo proteccionismo del pais
contra China bien podria resultar
contraproducente.

Los aranceles al acero de Amé-
rica Latina contienen una leccién
importante. Una vez iniciado, el
proteccionismo es dificil de con-
tener y gestionar. Tan pronto como
un mercado grande como Estados
Unidos o la UE decide cerrarse alos
competidores externos, la cascada
resultante de medidas anticomer-
ciales puede escalar, a veces fuera
de control.

Si bien los aranceles pueden
estar inicialmente justificados por
precios predatorios, la necesidad de
defender a las empresas nacionales
de presiones externas indebidas u
otros argumentos defensivos, el
resultado final es predecible: en
ultima instancia, todos pierden.
Las pérdidas pueden presentarse
en forma de ineficiencias, precios
mas altos, una reduccion de la
competitividad y la productividad,
o todo lo anterior. Puede que pase
tiempo antes de que se materialice
el resultado inevitable, pero esa no
es razon para ignorar los peligros
del proteccionismo generalizado,
las guerras comercialesy los efectos
geopoliticos que pueden causar.
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