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Titulo: Teslarevela sus planes de crecimiento en Chile y afirma que la guerra comercial “no nos ha afectado”

MARCO GUTIERREZ V.

A nivel mundial, la compafifa
automotriz y de tecnologfa Tesla
enfrenta escenarios dificiles. A
recientes datos de caidas en sus
ventas en Europa, China y Esta-
dos Unidos, se sumaron las noti-
cias sobre el desencuentro entre
su fundador, Elon Musk, y el
Presidente de EE.UU., Donald
Trump, luego de que el primero
dejara sus funciones en el Depar-
tamento de Eficiencia Guberna-
mental (DOGE).

Las diferencias entre el man-
datario y el empresario —quie-
nes hasta hace poco parecfan
grandes aliados— han golpeado
las acciones de Tesla, que hoy se
cotizan en US$ 326,09 y acumu-
lan una baja de 19,25% en el afio.

En Chile, en tanto, la compa-
fifa lleva poco mds de un afio
operando y se instald en los pri-
meros lugares de ventas de vehi-
culos eléctricos, junto a la china
BYD y Volvo. Ello, bajo la con-
duccién de su gerente general,
Agustin Amoretti, quien con-
vers6 con “El Mercurio” sobre el
desempefio de la firma en el pais,
sus planes de crecimiento, el fu-
turo de la electromovilidad en el
mercado local y la situacién co-
mercial global.

Antes de dar su primera entre-
vista a un medio escrito como
gerente general de Tesla en Chi-
le, Amoretti se subié a un vehi-
culo eléctrico de la marca junto a
“El Mercurio”. Mostré algunas
de las particularidades de estos
modelos, por ejemplo, la con-
duccién en modo “piloto auto-
mdtico” —sin intervencién del
chofer— a la mdxima velocidad
que permite la avenida Presi-
dente Kennedy.

Este ejecutivo argentino
(mendocino), ingeniero indus-
trial con estudios en su pafs natal
y en Francia, lleva 20 anos vi-
viendo en Chile. Antes trabajé
en Shell Chile —entre otras fir-
mas— y llegd a comandar Tesla
al tinico pais de Sudamérica don-
de estd presente esa empresa,
tras postular al cargo via Linke-
dIn, donde compitié con otros
6.500 interesados.

Si bien la marca se lanzé en
nuestro pafs a fines de enero de
2024, recién en abril de ese afio

Agustin Amoretti, gerente general en el pafs de la firma de vehiculos eléctricos:

Tesla revela sus planes de crecimiento

en Chile y afirma que la guerra
comercial “no nos ha afectado”

Empresa construird una red de carga en la
Ruta 5 con puntos cada 200 kilémetros.

materializé sus primeras entre-
gas. A la fecha lleva mds de 1.300
unidades colocadas. Sus modelos
(Model 3 y Model Y) transitan
entre los $39,9 millones y $49,9
millones y se pueden cargar en
una casa en seis horas, a un costo
de $12.000, lo que permite circu-
lar unos 500 kilémetros.

A mayo de 2025, la marca to-
taliza 412 autos vendidos y espe-
ra superar las 1.000 unidades co-
mercializadas este afio, sobrepa-
sando las colocadas en 2024. En
ese plan de crecimiento estd
construyendo su primer local
—de 250 metros cuadrados—en
el Alto Las Condes, que estard
listo en septiembre préximo. En
ese mall y en el Parque Arauco
cuenta con puntos de exhibicién
en los pasillos.

También en los préximos dos
anos planea desarrollar una red
de cargadores de alta velocidad
enlaRuta 5, y enigual lapso es-
pera comenzar en el pafs la ven-
ta del robot Optimus y del taxi
auténomo Cybercab.

Antirrobo y cargadores

Segtn el ejecutivo, quienes
tienen un Tesla ahorran men-
sualmente, respecto de unida-
des a gasolina del mismo valor,
unos $400 mil. Ello, conside-
rando el menor gasto en com-
bustible, permiso de circula-
cién y seguro. Seiiala que el se-
guro de los Tesla es mds barato
porque es un “auto que no se

puede robar”.

—¢Por qué dice que no se puede
robar, considerando que la sus-
traccién de vehiculos es un tema
diario en Chile?

“No se puede robar porque
el auto estd todo el tiempo
conectado a internet,
con una eSIM, no
una SIM fisica
que se puede
quitar, y eso es
inviolable. En
caso de que te
roben el auto y
el celular, td te
conectas con el
teléfono de
cualquier ami-
go a tu aplica-
cién, sabes
dénde estd el
auto, puedes
bajarle la velo-
cidad al vehicu-
lo y trabarlo.
Ello, junto con
solicitar alos cara-
bineros que lo va-
yan a buscar”.

—;Puede crecer mds el
mercado de autos eléctri-
cos en Chile, que hoy expli-
ca apenas 1,7% del total de
ventas de vehiculos?

Agustin Amoretti indicé que el
nuevo local en el Alto Las Con-
des estara listo en septiembre.

‘6 Nosotros no vemos
como compeltencia a otros
autos eléctricos. A
nosotros nos interesa ir a
competir contra los
autos de combustion”.

AGUSTIN AMORETTI
GERENTE GENERAL DE TESLA EN CHILE

“El crecimiento va a ser expo-
nencial. Por varios motivos.
Uno, porque todas las marcas
estdn trayendo autos eléctri-
cos. Delas 70 firmas que se co-
mercializan en Chile, 50 es-
tédn impulsando estos mode-

los. Después, Tesla habilita-
rd una red de
supercargadores a nivel
nacional. Hoy estd el

problema del huevo o

la gallina, pues no me
compro el auto eléctrico
porque no tengo una red
donde cargarlo cuando
viajo, pero ahora existird.

Por otra parte, estd la exi-
gencia legal, ya que serd
obligatorio dentro de 10 afios la
comercializacién de vehiculos
eléctricos. Entonces, las proyec-
ciones van a ser increfbles”.

—¢Cudl es el plan de su red de
cargadores?

“Bdsicamente, vamos a tener
una red de superchargers (ali-
mentan en 15 minutos la bate-
ria, desde 20% a 80%). Ya tene-

mos los dos primeros, en Curau-
may Quilicura, pero vamos a co-
nectar toda la Ruta 5. Tendremos

centros de carga cada 200 kils-
metros y en cada uno habra cua-
tro cargadores. Empezaremos es-
te mismo afio. En total esperare-
mos ver 20 0 30 puntos”.

—Tienen acuerdos con empre-
sas de estaciones de servicios?

“No puedo hacer comenta-
rios”.

—¢Pero ese seria el formato o
serd un desarrollo propio, en te-
rrenos de ustedes?

“Estamos evaluando hacer
partnerships con actores locales”.

Conflicto arancelario

—¢Cémo visualiza los efectos
de la guerra comercial en Chile?
¢Lohan debatido? ;Le genera al-
8o a Tesla, considerando que en
Chile compiten estrechamente
con la marca china BYD?

“Por suerte, de momento, no
nos ha afectado en absoluto.
Aqui en Chile estamos muy ale-
jados de esa pelea”.

—¢Pero en cuanto a, por ejem-
plo, que se genere un sobrestock
en algiin punto del mundo y eso
llegue a Chile?

“Yo creo que somos un pais
chico como para estar absor-
biendo sobrestocks mundiales.
Pero lo que puedo decir es que la
demanda no ha sido afectada
aqui en Chile y seguimos tenien-
do una muy buena recepcién de
todos nuestros clientes. No veo
que las tasas estén afectando pa-
ra nada nuestros precios porque
eso es un flujo comercial entre
China y Estados Unidos”.
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