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Factoring: la herramienta que sostiene la liquidez de las empresas en un ciclo de caja méas reducido
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Factoring: la herramienta que sostiene la liquidez
de las empresas en un ciclo de caja mas reducido

En un escenario de crecimiento econémico acotado,
mayor costo del financiamiento y presion persistente so-
bre el capital de trabajo, la liquidez se ha convertido en
una de las principales restricciones operativas para las
empresas en Chile. El Banco Central, en sus informes de
estabilidad y reportes de empresas, ha advertido que las
pymes y compaiiias medianas enfrentan crecientes ten-
siones de caja, en un contexto donde los plazos efecti-
vos de pago contintan extendiéndose mas alla de los 45
0 60 dias, pese a la Ley de Pago a 30 Dias.

Este descalce entre ventas realizadas y flujos de efec-
tivo disponibles ha llevado al factoring a ocupar un rol
estructural dentro de la gestion financiera de las empre-
sas. Mas que un mecanismo tactico, hoy se utiliza como
una herramienta permanente de administracion de caja,
permitiendo transformar cuentas por cobrar en liquidez
inmediata sin aumentar el nivel de endeudamiento finan-
ciero.

«El problema no es la falta de actividad, sino la velo-
cidad del dinero. Las empresas venden, pero financian
involuntariamente a sus clientes durante meses. Cada
factura a credito es un crédito que otorga la PYME a su
cliente que generalmente es una empresa grande. «, se-

fiala Christian Real, CEO de Chita.

En términos practicos, si una pyme vende $10 millo-
nes con facturas a crédito a un cliente grande, con plazo
de pago a 60 dias, esta debe seguir pagando sueldos,
proveedores e impuestos durante esos dos meses sin
haber recibido ese ingreso. El factoring permite anticipar
ese cobro y convertir esas ventas ya realizadas en liqui-
dez inmediata, evitando que el crecimiento termine ge-
nerando un problema de caja.

A diferencia de un crédito bancario, el factoring no
depende de la situacién financiera de la empresa, sino
de quién pagara la factura. Esto permite obtener liquidez
sin entregar garantias ni endeudarse, anticipando el pago
de ventas que ya se realizaron. En la practica, el facto-
ring ayuda a ordenar la caja del negocio: transforma fac-
turas en dinero disponible, de forma rapida, simple y con
costos conocidos, para que la empresa pueda seguir
operando mientras espera que sus clientes paguen.

El factoring moderno no exige garantias adicionales
ni incrementa el endeudamiento financiero, sino que or-
dena el ciclo de caja en funcion de ventas reales ya rea-
lizadas. Desde Chita, este enfoque se traduce en inte-

grar la liquidez como una variable permanente de ges-
tién, apoyado en procesos digitales que reducen tiem-
pos de evaluacion (en promedio 5 minutos), transparen-
tan costos y agilizan las operaciones (velocidad de giro
promedio 1 hora una vez cumplidos todos los requisitos
de giro), permitiendo que la liquidez deje de ser un even-
to extraordinario y pase a formar parte de la planificacion
financiera cotidiana.

«Cuando la liquidez se vuelve impredecible, las em-
presas dejan de tomar decisiones productivas y pasan a
administrar urgencias. El factoring permite devolver la
tranquilidad financiera al dia a dia operativo, entregando
el capital de trabajo que las Pymes necesitan para cre-
cer.», agrega Real.

En una economia donde los plazos de pago siguen
presionando a la cadena productiva, la discusion ya no
es vender mas, sino sostener la operacion mientras se
espera el pago de las cuentas por cobrar. En ese esce-
nario, el factoring deja de ser una solucion coyuntural
para consolidarse como una herramienta estructural que
protege la liquidez y mantiene activa la actividad econé-
mica.
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