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Mercado Pago entregé mas de 120 mil créditos a comercios en Chile el afio pasado: Antofagasta y Atacama lideraron alzas

Mercado Pago entrego
mas de 120 mil créditos a
comercios en Chile el aio
pasado: Antofagastay
Atacama lideraron alzas

Segun el brazo financiero de Mercado Libre, uno

de cada cuatro comercios (24%) a quienes dieron
financiamiento entre 2024 y 2025, tenia un perfil que
no le permitiria acceder a préstamos en el sistema

bancario tradicional.

MARIANA MARUSIC

Mercado Pago, el brazo financiero de la
multinacional de origen argentino Mercado
Libre, entreg6é mds de 120 mil créditos a co-
mercios en Chile durante 2025, casi quintu-
plicando lo entregado en 2024 a ese mismo
segmento (25.668).

En linea con la densidad de la poblacion,
la Region Metropolitana concentrd el mayor
volumen de préstamos, pero el mayor creci-
miento se registro en regiones.

En ese sentido, desde Mercado Pago cuen-
tan que Antofagasta y Atacama fueron las
regiones donde el afno pasado se registro el
mayor crecimiento interanual en la entrega
de créditos al comercio, con aumentos de
602% y 568% versus 2024, respectivamente.

Segtin los datos que recopilaron para 2024
y 2025, uno de cada cuatro comercios (24%)
que recibio financiamiento en esos dos afios
tenia un perfil que, segtn su calificacion
crediticia, lo habria dejado fuera del sistema
bancario tradicional.

Es mads, aseguraron que en regiones como
Antofagasta (34%), Aysén (33%) y Nuble
(30%), esta proporcién es atin mayor.

Desde Mercado Pago explicaron que “a
diferencia de los modelos tradicionales,
la evaluacién crediticia se apoya en datos
transaccionales y comportamiento en tiem-
po real. El historial de ventas, la recurrencia
de cobros, el desemperio dentro del ecosis-
tema y el comportamiento de pago permi-
ten construir una evaluacion dinamica del
negocio”.

Matias Spagui, director senior de Mercado
Pago, comenta que “la industria histdrica-

mente ha evaluado a las pymes en base a va-
riables estaticas. Nosotros analizamos su ac-
tividad real: si vende de manera constante,
si cumple sus compromisos y ¢como evolu-
ciona su flujo de ingresos. Esa informacion
nos permite ofrecer condiciones acordes a
cada negocio, manteniendo criterios res-
ponsables y sostenibles en el tiempo”.

La fintech detalla que “los productos son
100% digitales, con acreditacion inmediata
y condiciones ajustadas al volumen y com-
portamiento de ventas dentro del ecosiste-
ma, incluyendo operaciones realizadas tan-
to en la plataforma de Mercado Pago como
en Mercado Libre”.

Segtin la informacién que ha recopilado la
companiia, “un 85% de los sellers considera
muy valioso acceder a financiamiento a tra-
vés de la plataforma, mientras que un 90%
destina los recursos a inversion en merca-
deria e infraestructura. También se utilizan
para expansion de locales, adquisicion de
equipamiento y campanas de marketing”.

Ademas, a partir de los datos concluyeron
que “los comercios que acceden a finan-
ciamiento tienden a incrementar su factu
racion, reforzando el rol del crédito como
herramienta de crecimiento y no solo como
solucion puntual de liquidez”.

En esa linea, Mercado Pago frece présta-
mos mediante “Cuota Fmaija, orientada a
necesidades de mediano plazo, con plazos
flexibles y posibilidad de prepago o renova-
cion. Y, por otro lado, se encuentra Dinero
Plus, una linea rotativa de corto plazo dise-
fada para cubrir necesidades inmediatas de
capital de trabajo”. @
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