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Todos “descorcharon” el miér-
coles en la noche, aunque cada
uno desde su casa. Raimundo
Valenzuela en la playa, mientras
que Fernando Franke y Eduardo
Guerrero en Santiago. Fue el mo-
mento para cerrar con satisfac-
cién el acuerdo de venta sellado
entre los socios de Primus Capi-
tal con Greenbridge, sociedad
conformada por Toesca y TC La-
tin American Partners.

Fueron meses de conversacio-
nes entre ambas partes, hasta en-
trar en tierra derecha las tltimas
dos semanas. El 5 de enero los
accionistas controladores de Pri-
mus aceptaron una oferta vincu-
lante de Greenbridge para ad-
quirir el 90% de lasociedad. Pre-
vio a eso hubo varios borradores
y negociaciones que derivaron
en una propuesta final.

Asi, desde hace tres lunes los
involucrados comenzaron a ul-
timar todos los detalles en tor-
no a la operacién. Hasta este
miércoles, cuando finalmente
se dio a conocer publicamente
al mercado a través del hecho
esencial enviado con anteriori-
dad y de cardcter
reservado a la Co-
misién para el
Mercado Financie-
ro (CMF). En para-
lelo, los socios de
Primus se lo comu-
nicaron directa-
mente al equipo,
quE previamente
ese dia habfan sido citados a
una reunién. Ahf también esta-
ban los socios de Toesca, entre
ellos Alejandro Montero, Maxi-
miliano Vial, Manuel Ossa,
Alejandro Reyes, Carlos Saieh.

Luego vinieron las palabras
de un emocionado Valenzuela,
como también de Guerrero. Por
Toesca hablé Montero. La inten-

SE VAN
Raimundo Valenzuela
y Fernando Franke
dejan Primus, al vender
su participacion de
casi un 90%.

Semanas de negociacion,
la celebracion y por qué se
quedd Guerrero: los detalles

de la venta de

A través de Inversiones y Asesorias
Orlando Madgico, Eduardo Guerrero sigue
como socio en la firma, con un 10%.
Ademds, mantendrd el cargo de
vicepresidente ejecutivo.

cién era agradecer al equipo, ha-
ciendo referencia a las dificulta-
des internas que atraveso la fir-
ma, como también
dar tranquilidad a
los colaboradores.
Ayer continua-
ron las reuniones
con distintos gru-
pos del equipo,
donde se fueron
aclarando las du-
das de la operacién
y los pasos que vienen. El mds
ocupado fue Guerrero.

Guerrero sigue al
menos un afno mas

Sobre los términos del trato,
fuentes del mercado senalan que
la razén de Eduardo Guerrero de
quedarse en Primus como socio y

vicepresidente ejecutivo se debe
al interés de Greenbridge de que
este permaneciera a la cabeza de
la firma para que siguiera imple-
mentando la nueva cara de la so-
ciedad. Se dieron asf conversacio-
nes abiertas y cruzadas entre
Guerrero con Valenzuela y Fran-
ke, con quienes mantiene una
confianza y relacién de anos, y
también con la parte compradora.
Si bien esta tiltima querfa hacerse
del100% de Primus, vio la opcién
de que Guerrero se quedard con
un 10% (bajando levemente lo
que tiene a través de Inversiones y
Asesorfas Orlando Mégico, poco
mas del 11%). De esa forma se
mantenia en dos frentes y con el
compromiso de estar por al me-
nos un afio en la gestion.
Operadores del mercado
cuentan que vefan en Guerrero

Raimundo Valenzuela, socio prin-
cipal de Primus Capital.

—quien fue apoyado por Va-
lenzuela y Franke— un valor
importante para que continuara
implementando los cambios en
Primus camino a eficientar y
modernizar la operacién, junto
al crecimiento de esta. Una tarea
que asumié en 2023 al tomar el
liderazgo administrativo

Primus

Eduardo Guerrero, socio y vice-
presidente de Primus Capital.

—hasta ese momento participa-
ba solo en el directorio— para
sortear la crisis de confianza
que vivi6 la firma de servicios
financieros a raiz de malas préc-
ticas de exejecutivos.

Fue una etapa muy dura para
Guerrero, pero logré sacar ade-
lante la compania. Aqui fueron
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Marin, quienes se fueron a tra-
bajar con €l. También desde el fa-
mily office de Valenzuela que los
apoyo en el proceso. Renové el
equipo y los procesos, incluyé
mds tecnologia y mejoras en los
servicios a los clientes. Y logra-
ron nuevamente utilidades, su-
perando la etapa deficitaria en
que estaban hace tres afos. Al
tercer trimestre de 2025, por
ejemplo, alcanzaron ganancias
por $6.700 millones.

“Un tercero valoré lo que se
hizo”, cuentan que era el pensa-
miento compartido por Valen-
zuela, Franke y Guerrero, quie-
nes estdn contentos por la etapa
que se micia.

Lo que viene

Ahora viene la fase de trami-
tes de aprobacién de la opera-
cién por parte de los regulado-
res, procesu que se espera ﬂuya
sin problemas y a un buen ritmo.
Una es la Fiscalfa Nacional Eco-
némica, donde los plazos varfan
desde un minimo de tres sema-
nas hasta un maximo de seis me-
ses, senalan en el sector.

Luego, la idea es crecer en el
negocio, como en nuevos merca-
dos, sin descartar el ingreso a
otros paises. Hoy estan en Peru.

Previo a ello no hay definicio-
nes concretas sobre cambios, por
ejemplo, del nombre. Trascen-
dié que a Guerrero le gustaria
que se mantuviera, pero es algo
que se verd en su momento, no
es prioridad por ahora.

Lo mismo que la ubicacién de
sus oficinas, aunque se sabe que
desde hace un tiempo ya tenfan
previsto cambiarse a otro espa-
cio, aunque en el mismo sector.
Hoy estdn en el piso 10 de un edi-
ficio ubicado en Las Condes
(Apoquindo 3000). Actualmen-
te son unas 150 personas.
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