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Kl ranking de las

inmobiliarias con
mayores ventas en
2025: lideran Ingevee,

Paz y Santolaya

Un informe de Toctoc analizé el desempiieo del mercado inmobiliario de

la Region Metropolitana, el mayor del pais. En 2025 la industria en la zona
comercializo 25.810 viviendas, un 11,4% mas que en 2024, y volvié a superar
los 100 millones de UE Parte importante de las empresas del sector atribu-
yen el alza al subsidio a la tasa de interés hipotecaria lanzado por el gobierno

el aio pasado. Lo mismo dice Toctoc. El reporte reflej

res actores del mercado.

SOFIA LOPEZ

ace poco menos de un
mes, Ingevec festejo en
LinkedIn las conclu-
siones de un informe
de la consultora Toc
toc sobre el ranking de

ventas de departamen
tos y casas en 2025 de la Region Metropo
litana, con informacion. La inmobiliaria,
en ese reporte, lidero el rainking en ventas
en UF y en unidades, un registro que Toc
toc suele hacer y cuyo contenido es vendi
do a los actores del mercado.
El Infoinmobiliario, realizado por Toc-
toc, es un estudio de mercado para em-
presas del sector inmobiliario que realiza

mes a mes y analiza el comportamiento de
la oferta y las promesas de compraventa y
desistimientos de casas y departamentos
nuevos en la Region Metropolitana.

“El drea de estudios de Toctoc mantie
ne un catastro de todos los proyectos en
desarrollo del gran Santiago y una mues-
tra de informacion primaria construida a
partir de la informacién proporcionada
mensualmente por los propios clientes,
los que alcanzan una cobertura de apro-
ximadamente el 65% de el mercado en la
RM", sefala el Infoinmobiliario sobre la

metodologia aplicada.

El reporte global, al que accedié Pulso,
entrega las cifras principales del mercado
inmobiliario en la Regién Metropolitana.
El ano que pasd, el mercado verificé una
fuerte recuperacion, con un alza de 11,4%
con respecto a 2024 en unidades netas y
de 7,2% en UF netas vendidas. Se conside
ra venta neta toda promesa de compra y
a ese numero se le resta el desestimiento,
por lo que es considerada como la cifra
final.

En unidades, la industria comercializo
25.810 unidades, de las cuales un 83,1%
fueron departamentos y el porcentaje
restante, casas. En 2024 fueron 23.165. El
peor afo fue 2 con 19.450 unidades,
un desplome versus las 33 mil de 2021.

Por otro lado, el volumen de ventas netas

sobrepaso las 100 millones de UF por pri
mera vez en cuatro afos: 2025 cerré con
101 millones de UF, versus 94 millones de
UF del afio previo y 89 millones de 2023,
un aumento que se produjo en parte im-
portante por una baja en los desistimien-
tos. En diciembre de 2025, segin Toctoc,
el desistimiento en departamentos alcan
zaba a 18% y en casas bajé a 15%.

Toctoc decliné formular comentarios

Juienes son los mayo-

para este reportaje.

El factor subsidio
Un factor destacado por Toctoc en el im
pulso del ano es el subsidio a la tasa hi
potecaria, un beneficio lanzado por el
gobierno para la compra de viviendas
nuevas de menos de 4 mil UF. Toctoc re
porta ese factor en su informe 2025: “Se
mantiene la velocidad de 4 mil aprobacio
nes mensuales, por lo que se alcanzarfan
los 50 mil cupos aprobados en el tercer
trimestre de 2026, analiza la consultora.
El reporte ademads establece que en 2025
se vendieron 21.464 departamentos, de
los cuales el 80% correspondieron a uni
dades bajo 4 mil UF: 2.157 de menos de
2 mil UF; 8.154 entre 2 mil y 3 mil UF y
7.001de 3 mil a4 mil UF. El segmento que
mads se disparo el ano pasado en ventas

fue el tramo ubicado entre 3 mil y 4 mil
UF, con un alza de 30,2% y 1.638 unidades
mas que el afo previo.

En el segmento casas se comercializaron
4.346 unidades, un 22% mds que el afo
anterior: de ese total, el 59% es bajo las 4
mil UF.

“Si comparamos el primer y el segun-
do semestre de 2025, las ventas crecie

ron en torno a un 35%, concentrandose
especialmente en viviendas bajo las 4
mil UF", analiza el CEO de la empresa
de estudios inmobiliarios Inciti, Nicolds
Herrera, quien antes fue subgerente del
drea de estudios de Toctoc. Herrera dice
que el crecimiento del mercado se explica
por “una buena alineacion entre politica
ptiblica y estrategia comercial”.

Por empresa
El ranking 2025 de Toctoc para las ven
tas de departamentos y casas de 2025 fue
liderado por Ingevec, tanto en UF netas
acumuladas al ano como en unidades.
Aunque Toctoc no precisa en su informe
el volumen de venta total, si entrega al-
gunas pistas: Ingevec cerré el ano con 33
proyectos en total v una venta promedio
de 13 mil UF por cada uno al mes. Ade
mds, registra un promedio de venta de 4,2
unidades por proyecto al mes (ver info-
grafia).

“El crecimiento en ventas de la inmo-
ia en 2025 respecto al 2024 fue de

%", respondio Ingevec a Pulso. Una de
las grandes razones que potencio las ven
tas, segun el gerente general la empresa,
Rodrigo Gonzidlez, fue el subsidio a la
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tasa de interés impulsado por el gobierno:
“Nuestra estrategia comercial se ha ba-
sado en un foco stuper claro, que es bajo
las 4 mil UF”, asegurd. El desistimiento
también presento cifras positivas para la
inmobiliaria, con una caida del 20% res-
pecto del afo anterior.

En sus estados financieros a septiembre
de 2025, Ingevec reportaba promesas tota-
les -equivalente a ventas brutas- por 1.537
unidades y un volumen de 4,2 millones de
UF, un 10,5% mds que al tercer trimestre
de 2024. Al final del ano, segun Gonzilez,
las ventas brutas sobrepasaron los 5,6 mi-
llones de UF y las ventas netas -ya escritu-
radas y no solo promesadas- fueron de un
poco mds de 4,2 millones de UE.

La segunda posicién, en ventas valo-
radas, la ocupé Paz, del grupo Paz Corp,
una inmobiliaria que se dedica exclusiva-
mente al mercado de departamentos. En
unidades netas acumuladas obtuvo la ter-
cera posicion. El grupo tiene 26 proyectos
y una velocidad de venta de 2,7 unidades
por cada uno al mes. Promedia 11 mil UF
en colocaciones mensuales por proyecto.

En sus balances al tercer trimestre de
2025, Paz Corp revela que en Chile re-
gistré escrituracion por 869 unidades en
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FUENTE: Toctoc

nueve meses, un 75,2% mds que en igual
lapso del afo anterior, con un volumen de
ventade 3.773 miles de UF, un incremento
de 116% versus enero-septiembre de 2024.
En promesas netas, suman 547 unidades y
2.623 miles de UF.

La tercera posicién en UF, con un to-
tal anual de 3,7 mllones de ventas en UF
netas acumuladas, y segunda en unida-
des, la ocup6 Santolaya, que completa
el podio de los tres principales actores
del ejercicio, segun el ranking. “El 2025,
respecto del 2024, presentamos un cre-
cimiento en ventas anual de aproxima-
damente un 69%", manifesto el socio y
director de Santolaya, José¢ Antonio San-
tolaya.

Este incremento, en parte, respondié a
"una oferta acorde a las necesidades de los
clientes, apoyado por el subsidio a la tasa
de interés que ayudo a potenciar proyec-
tos de entrega inmediata que teniamos en
stock”, anadi6 Santolaya. Sobre la veloci-
dad de venta, esta aumento un 75% res-
pecto del ano 2024. Santolaya agrega que
han notado una normalizacion del merca-
do en relacion a las ventas pospandemia.
“Para este 2026 queremos mantener el rit-
mo en ventas del 2025, con una dindmica

comercial sélida y sostenida durante el
ano”, agregd..

Sobre la posicion de las tres empresas en
el rinking, Nicolds Herrera, de Inciti, opi-
na que su “ascenso se explica principal
mente por laimplementacion del subsidio
a la tasa hipotecaria y el fortalecimiento
del Fondo de Garantias Especiales desde
julio de 2025™.

La inmobiliaria Fundamenta ocupé el
cuarto lugar en UF netas acumuladas en
202y el quinto en unidades. Desde la com-
pania manifestaron que a lo largo del afio
pasado registraron “ventas netas cercanas
a 3 millones de UF, lo que representa una
mejora respecto de 2024™. Si bien el mer-
cado “aun se mantiene por debajo de los
niveles prepandemia, observamos senales
claras de recuperaciéon y una demanda
que comienza a reactivarse gradualmen-
te”, declaro al respecto el gerente comer-
cial de Fundamenta, Francisco Domeyko,
quien revela que la velocidad de venta fue
15% mayor en 2025. La compafiia tiene un
ambicioso objetivo de venta para 2026: 6
millones de UE “Vemos un mercado con
mejores perspectivas, impulsado por una
mayor confianza de los compradores y
condiciones mads favorables para la inver-

LA TERCERA

sion inmobiliaria”, indico.

Bricsa anoto la quinta posicion en ven-
tas. La compania reporta 2,4 millones de
UF en 2025. “Una de las grandes diferen-
cias entre 2024 y 2025 es que el nivel de
desistimiento bajo bastante. Eso es lo que
hizo que nuestra venta neta en 2025 fuera
mayor que la de 2024", asevero el director
ejecutivo de Bricsa, Gonzalo Falcone Ass-
ler. “Nosotros tenemos tres proyectos que
entran en el subsidio bajo las 4 mil UF”,
un factor que permitié que desde junio
del 2025 notaran que el mercado “se reac-
tivo bastante. De hecho, nos bajo mucho
el stock de las viviendas terminadas con
el subsidio”, opina.

En el top 10 en ventas en UF aparecen
mds abajo Imagina, Aconcagua, PY, Dei-
sa y Almagro. Y si solo se consideran de-
partamentos, y no casas, el top 5 en UF
se descompone casi de la misma manera:
Ingevec, Paz, Santolaya, Fundamenta e
Imagina. Por otro lado, el mismo ranking
realizado en 2024 considerando ventas
totales en UF y en unidades, se vio a Eu-
roinmobiliaria en primer lugar, seguida
por Paz (segunda en monto y tercera en
unidades) e Ingevec (tercera en UF; se-
gunda en unidades). @
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