W LToRALPRESS

Fecha: 13-01-2026
Medio: Diario Financiero
Supl. : Diario Financiero
Tipo: Noticia general
Titulo:

en engrosar su
flota de autos

I Luego de incorporar a la alemana Sixt en su
negocio de rent a car, la filial mas grande del
grupo proyecta un crecimiento en sus ingresos

de 16% para este ano.

POR BLANCA DULANTO

Fue el 1 de noviembre de 2025
cuando la empresa alemana de
soluciones de movilidad Sixt volvio
a poner sus pies en Chile tras lograr
un acuerdo con el grupo Tattersall
para que maneje su negocio de
arriendo de autos en el pais.

Con este pacto, Sixt concreto su
regreso a territorio nacional luego
de que Global Soluciones Finan-
cieras tomara la decisién de dejar
la franquicia de lado en diciembre
de 2024.

Tattersall Leasing ya operaba en
este mercado con otra empresa,
Europcar, pero tras mas de una
década y tres ciclos de contratos,
termino sus relaciones con la mul-
tinacional francesa y ahora fichd
por la germana.

“En Sixt vimos otra vision, una
mas moderna y tecnoldgica, muy
basada en una experiencia decliente,
lo que nosllevé a elegirlos”, sostuvo
el CEO de Tattersall Leasing, Patricio
Brinck, y explico que “terminar una
relacién con Europcar después de
15 anos fue una decision a super
largo plazo. Fueron stiper buenos
partners, pero optamos por el cambio
porque teniamos otras necesidades
de transformacion y estdabamos
en biisqueda de como adaptarnos
-como compaiiia- a las nuevas
tendencias de movilidad”.

El buque insignia

De cara a lo que viene durante
2026, Brinck sostuvo que esta
linea de negocios va ser un foco
importante para este afo, pero
no la tinica.
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Tattersall Leasing invertird unos $ 145 mil millones en 2026 con foco en engrosar su flota de autos

El grupo Tattersall nacié de la
agroindustria y del ganado, pero
se diversifico y actualmente esta
presente en mas de 14 sectores,
incluido el mundo del leasing.

Tattersall Leasing se cred en 1989
y hoy mas del 40% de los ingresos
del grupo provienen de esta linea
de negocio, siendo éstala filial mas
grande. “Es el buque insignia del
grupo Tattersall”, sostuvo Brinck

y detalld que la compaiia maneja
dos negocios relacionados a los
autos, su activo principal.

Uno es el negocio del leasing
operativo o arriendos corporativos
de largo plazo a empresas, que
significa cerca del 75% de los in—
gresos de la compaiiia. El segundo
rubro es el rent a car, enfocado en
los arriendos temporales de autos,
que representa el otro 25% de las
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Patricio Brinck, gerente general de
Tattersall Leasing.

ventas de Tattersall Leasing .

De acuerdo con su gerente gene-
ral, durante 2025 la compafiia tuvo
ingresos del orden de los $ 180 mil
millones (unos USS 200 millones),
un crecimiento de 14% interanual,
mientras que en términos de utili-
dades, la firma registr6 un aumento
de alrededor de 27%.

“Ambos negocios crecieron en
2025, el leasing operativo creci6 del
ordende15%yel rentacar alrededor
de un 10%. Para el proximo afo
estamos viendo un crecimiento
en ingresos del orden de 16% en
el negocio”, afirmo Brinck, enfa-
tizando que considera que todavia
hay mucho espacio para crecer en
ambas lineas de negocio.

En la actualidad, la flota total
de Tattersall Leasing asciende a
18 mil unidades, pero buscaran
seguir haciéndola crecer. De hecho,
durante 2025 invirtieron en torno
a $ 120 mil millones netamente en
vehiculos y esperan que, para este
2026, su inversion en este item
sea de S 135 mil millones (USS 152
millones). Ademds, la empresa
invertird otros $ 10 mil millones
(USS 11,3 millones) mas en otras
aristas del negocio.

En ese sentido, sibien lacompa-
fifa no se va a concentrar al 100%
en el rubro de arriendos a corto
plazo, Brinck si valoré a su nuevo
socio y afirmoé que “es lo que nos
tiene muy entusiasmados en este
momento”. De hecho, destacé que
el onboarding (integracién) de Sixt
ha sido bastante exitoso y explicd
que “hasta ahora no hemos visto
una baja en los arriendos, lo cual
era muy esperable”.

Brinck concluyd que “el foco
durante este afio tiene que estar
puesto en los dos negocios, creemos
que hay muchas oportunidades de
desarrollar esos dos negocios con
mayor digitalizacién, mejores siste-
masy potenciando la experiencia”.
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