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Titulo: Gigante Ecolab planea duplicar su negocio en Chile, el “mercado estrella” de América Latina

Glgante Ecolab

I La compaiiia estadounidense de servicios de
agua, higiene y prevencion de infecciones

planea duplicar su

ve “muchisimo’ margen para crecer en las
industrias donde opera en el pais.

POR PATRICIA MARCHETTI

Parti6 en 1923 con una férmula
quimica para limpiar alfombras y
hoy esta presente en 170 paises,
pero especialmente a Chile lo reco-
noce como “el mercado estrella de
AméricaLatina”. Ecolab, la gigante
global que desarrolla soluciones y
servicios especializados de agua,
higiene y prevencién de infecciones,
opera en industrias clave del pais
y, actualmente, corre con distintos
planes para duplicar el tamario de
su negocio local al 2027: hastalos
USS 300 millones de facturacion.

Con 1.400 clientes en territorio
nacional, sus principales motores
estan en el sector minero y forestal,
donde trabajan con los mas grandes:
Codelco, BHP, Collahuasi, Arauco,

CMPC, por nombrar algunos. A
ellos, les hace tratamiento de
aguasy elabora productos quimicos
especificos para los procesos de
flotacién del cobre y la elaboracion
de papel.

En ambas industrias -que re-
presentan cada una cerca del 25%
del negocio en Chile- “vamos a
ser muchisimo mads grandes de lo
que somos hoy dia”, adelanta a DF
el vicepresidente de Ecolab para
América Latina, Luis Felipe Carrillo.
“Mineria y papel -dice- tienen el
mismo problema: necesitan reducir
sus costos operacionales, y eso pasa
por reducir agua, quimicos, evitar
mantenimientos no programados,
y en todo eso nosotros podemos
ayudar”. El creciente uso de agua
desalada en el sector minero tam-

Luis Felipe Carrillo,
vicepresidente para
América Latina de
Ecolab.

“En ofros paises de la
region uno ve cadenas
que siguen limpiando
sus plantas con acido
y soda caustica, y
Chile paso esa barrera
hace tiempo, aca
hay estandares muy
elevados”, dice Luis
Felipe Carrillo.

bién es un espacio de crecimiento
para Ecolab, dada la necesidad de
tratar el recurso para que no corroa
los equipos e instalaciones.

En cuanto al ahorro de agua,
solo en 2024, la firma con sede
en Minnesota ayudd a reducir el
consumo de 5,35 millones de metros
cubicos (m3) entre sus clientes
industriales.

Para duplicar los ingresos, el foco
también esta puesto en mejorar
el servicio logistico y apuntalar
sectores donde tienen menor
presencia, como la salmonicultura
ylos vinedos, y entrar de lleno en
el mundo de los data centers, donde
“la forma més eficiente de enfriar-
los es con liquido y ahi entramos
nosotros”, explica Carrillo.

$Por qué el ‘pais estrella’? “Por-

que es el mercado mas sofisticado de
la region, las cosas que discutimos
en Chile son cosas que seven en los
paises mas desarrollados”, asegura
y ejemplifica con lo que sucede en
higiene y sanitizacién, sus otros
grandes estandartes. “En otros
paises de laregion uno ve cadenas
que siguen limpiando sus plantas
con acido y soda cdustica, y Chile
paso esa barrera hace tiempo, aca
hay estandares muy elevados”.
Ecolab marca presencia en el pais
desde 1978 y hoy representa el 15%
de su negocio en América Latina.
En 2018, invirtié USS 30 millones
para construir su plantaen Lampa,
donde elabora el 70% de los pro-
ductos que vende a nivel nacional.
Segiin Carrillo, la meta es elevar
el porcentaje a 80-85% al 2027.
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