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LA OFERTA VINCULANTE LLEGO AYER A MADRID:

WOM ofrece US$ 1.000
millones para quedarse con
activos de Telefénica

Los fondos de inversién que controlan WOM (Moneda, Amundi, Man GLG y Blackrock) serian los

economiaynegocios@mercurio.c|

aportantes de la transaccién, que dejarfa a la empresa como el mayor operador del mercado local.

N BIRCHMEIER RIVERA

a teleserie que involucra
la salida de Telefénica de
Chile tiene un capitulo
multimillonario. Con el
cartel “a la venta” colgado desde
hace meses, el proceso se ha alar-

11179 m? gado en la biisqueda de ofertas
o atractivas por sus activos.
Blanca Ahora hay una oferta arriba de
(EEUU) la mesa: WOM.

L “All the best, Chris”

A cuanto el m? de La Moneda? B &
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El comercio
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retorno a

Santiago Centro :-

Autoras, d

zada en escritoras.

Segiin altas fuentes conocedo-
ras de las negociaciones, WOM
entregd una oferta vinculante pa-
ra adquirir Telefdnica Chile.

De acuerdo con los antece-
dentes revisados por “El Mercu-
rio”, la propuesta fue enviada
ayer viernes 30 de enero a Ma-
drid. El ‘destinatario’ serfa Juan
Azcue, director de Finanzas y
Corporativo del Grupo Telefd-
nica. En el documento, escrito
en inglés y que tendria mis de
cinco carillas, WOM estamps
una serie de detalles contractua-
les de su oferta con una cifra fi-
nal que estarfa valorizada en
torno a US$ 1.000 millones.

La misiva la firma Chris Ban-
nister, CEO de WOM.

En el mercado local se especu-
laba con que si bien existfa un al-
to interés por Telefénica Chile,
que opera en el pais mediante la
marca Movistar, la principal tra-
ba paralos interesados era el pre-
cio porestos activos. Se calculaba
que el valor a pagar implicarfa
un desembolso minimo precisa-
mente de unos US$1.000 millo-
nes, equivalentes ala deuda de la
compaifa.

Pesea que el proceso queddala
espera de las ofertas vinculantes,

HISTORIA DE SIETE

Los adictos a la
literatura que

abrieron librerias en
los ultimos meses =«

del sector comenta-
ban que los posibles oferentes
apuntaban a una rebaja de precio
para lanzar su propuesta formal

Fondos aportantes

La transaccién considerarfa
un capital que serfa financiado
por los dueiios de WOM. Se trata
de los fondos de inversion Patria

INFORME FINAL DE LA FISCALIA NACIONAL ECONOMICA:

FNE da recomendaciones sobre
la competencia en el mercado

de educacién superior

La entidad sugiere crear métricas que consideren el valor econémico de las carreras, sumar

Chris Bannister, CEO de WOM.

Moneda Asset Management,
Amundi, Man GLG Partners y
BlackRock. Todos eran acreedo-
res de WOM durante esa fase de
reorganizacion que fue el Capi-
tulo 11. Se unieron para confor-
mar el grupo ad hoc para entre-
gar una oferta y controlar la
compafifa al materializarse la sa-

TELEFONICA.

Juan Azcue, director de Finanzas y
Desarrollo Corporativo de Telefonica.

nio del afio pasado, Bannister se-
falé: “Estamos con unassituacién
financiera fuerte y tenemos
grandes duefios (...). Queremos
construir la red (5G), conectar a
todos y convertirnos en el niime-
rouno. Y, tal vez, comprara Mo-
vistar en el camino”.

Los nuevos duefios de WOM
. s .

lida del io islandés
Thor Bjorgélfsson, quien fue
propietario de la empresa a tra-
vés de Novator Partners.

La figura de Bannister fue cen-
tral en el proceso. Asesord a los
fondos, dado su conocimiento de
la firma. Habfa salido de la opera-
doraalos pocos dias de ingresarla

la operacién de la firma, asf como
también lograron un acuerdo con
el Estado de Chile para reprogra-
mar el despliegue de la red 5G,

ca era el pacto Entel-América M6-
vil (duena de Claro). Sin embargo,
el 3 de diciembre estas expectati-
vas se desvanecieron cuando am-
bas empresas anunciaron el tér-
mino de su alianza.

Este escenario abri6 la puerta a
otras opciones, como una posible
asociacion entre Entel y WOM.
Esa opcion también se fue desva-
neciendo.

Otras fuentes sefialan que, por
el momento, no se puede descar-
tar el interés de otros actores in-
ternacionales. En el mercado sue-
nan los nombres de operadores
globales como Millicom, Beyond
ONE y Paradise Mobile.

Cambios en el mercado

De materializarse la compra de
Telefénica por parte de WOM,
que debe pasar por las aprobacio-
nes regulatorias, la firma dirigida
por Bannister buscaria disputar el
liderazgo del mercado mévil a
Entel y en red fija a Claro-VTR.

En el segmento mévil, WOM
posee més de 5,2 millones de
abonados, un 21,61% del merca-
do, segiin datos de Subtel a sep-
tiembre de 2025. En tanto, Tele-
fénica tiene 5,5 millones de
usuarios (22,58% de participa-
cién). En este mercado, conoce-
dores del rubro aseguran que se-
rfa la principal “piedra de tope”
para obtener la aprobacién de la
Fiscalfa Nacional Econémica
(FNE), puesto que al sumar am-
bas carteras alcanzarfa casi 11 mi-
llones de abonados, superando a
Entel que tiene 8 millones.

En cuanto a internet fijo, WOM
cuenta con 210.511 clientes, es de-
cir una cuota de 4,41% de este ne-
gocio. En caso de incorporar a los

ica (1,3 millo-

aunque con el iso de un
pago de USS$ 14,3 millones por el
incumplimiento en el proyecto y
otros US$ 38,5 millones por com-

pero
volvié a la gerencia general y a
ocupar un asiento en el directorio
tras la salida del Capitulo 11
Quedarse con la operacién de
Telefénica era un anhelo para
WOM. En entrevista con “El
Mercurio”, publicada el 23 de ju-

pensacit

Los competidores

Hasta diciembre, actores de la
industria proyectaban que los
principales candidatos para que-
darse con los activos de Teleféni-

nes), la s Cohet e 15 mi-
llones en su cartera.

En octubre del afio pasado,
Bank of America retomd la cober-
tura de WOM. En su andlisis, se-
fald que si una oferta por Telef6-
nica prosperaba, “WOM se con-
vertirfa en el lider del mercado
Ademds, adquirirfa un ac-
tivo fijo que podria expandirse o
venderse”.

un criterio en las acreditaciones y potenciar la orientacién vocacional.

Una serie de recomendaciones pro-
porcions ayer la Fiscala Nacional E:o-

lucacién superior no siempre conocen la
empleabilidad asociada, ni necesariamen-

némica (FNE) a las i

te obtienen distintas a si

educacién superior, en la entrega o
de extenso proceso de indagacion acer-
ca de las caracteristicas de ese sector.
A fines de octubre, la entidad publicd e
Estudio del Mercado de la Educacion Su-

1o hubieran cursado ninguna disciplina.

El FNE recogi6 opiniones del Cone
sejo de Rectores de las Universidades
Chilenas (Cruch), del Consorcio de
Universidades del Estado (Cuech), de

ciones del drea, tre universi-
dades, institutos profesionales (IP) y 40 a
centros de formacidn técnica (CFT). En ese
momento, la FNE, que dirige Jorge Grun-
berg, detectd que habfa “limitantes” a la

Inacap y de entidades como Funda-
cién Lukslc, Acclon Edumr y Odecu.

W 2. Calidad de los datos.

El informe plantea que la acredit;
cién periédica sume, como crits
elementos que indiquen que se pro-
mueve la “transparencia informativa
en aquellas variables valoradas por
los estudiantes”. Sugiere sumar mé-
tricas que dimensionen el “valor eco-
némico agregado” de las carreras,

Ensui la
FNE termina haclendo cinco “paque-
tes” de recomendaciones.

culadosala oama d clcisiones por p.)ne

dell 0aq
institucion elegir, en medio de alzas en s
precios de s carreras y una reduccion del
niimero de reporte plan-

1,
La FNE propone crear una nueva

digital que
permita comparar carreras. Suma que
se establezca como obligatorio un hito
jurante la etapa de admi-

teaba que las personas que ingresan a la

si6n a la educacién superior.

La FNE propone potenciar la
orientacién vocacional de forma tem-
prana, yaanivel de ensefianza media.
Sugiere capacitar a docentes y orien-
tadores en el uso de herramientas i
formativas y evaluar la implementa-
cién de sistemas de orientacién més
personalizados, apoyados en datos
administrativos y tecnologfa.

El jefe de Ia Fscalia Nacional Econdmica, Jorge Grunbers, i que las propuestas apun-

iow

W 4. Incentivos regulatorios.

grados, mejorar la transparencia y
e la oferta acadé-

reforzar
seguimiento de trayectorias académi-
cas y laborales, de modo que variables
como desercién, duracién efectiva de
las carreras y empleabilidad tengan ma-
yor visibilidad y peso en los incentivos

mica, modernizar las normas sobre
duracién de los programas y facilitar
la movilidad estudiantil, incluyendo
la implementacién del Suplemento
al Diploma que permite alinearse

que enfrentan las i

= 5. Barreras y competencia.

Entre las recomendaciones regula-
torias se incluyen profundizar un ré-
gimen de derecho publico diferen-
ciado para las universidades estata-
les, reformar gradualmente el Apor-
te Fiscal Directo, eliminando el
criterio histérico de asignacion, ac-
tualizar la regulacién de titulos y

con internacional,

W Impacto estimado

La FNE estima que si el 10% de los es-
tudiantes hubiesen escogido una carre-
ra con rentabilidad futura positiva, los
beneficios para las familias y el Estado
serian de unos US$ 825 millones, “lo
que equivale a un 12% de los ingresos
del sistema de educacién superior del
afo 2023”.
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