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Escondida | BHP lanza programa proveedores locales en negocios para aumentar participacion de

Escondida | BHP lanza programa
para aumentar participacion de
proveedores locales en negocios

ECONOMIA. En lo que va del ano fiscal 2025 han efectuado compras por mds de
4.300 millones de dolares a mas de 1.800 empresas. De estas, el 25% son locales.

Constanza Caldera Pfeiffer

annstanza.ciden@meetouioatofugastacd

umentar la participa-
Aciﬁn de proveedores lo-

cales en el abasteci-
miento de Escondida | BHP es
el propasito del programa
Plan Proveedores y Futurp lan-
#ado ayer por la compaiiia rmi-
nera, cuya actividad se realizo
en el Museo de las Ruinas de
Huanchaca. Una iniciativa que
busca dar respuesta a una cri-
tica recurrente al sector mine-
rorelacionada con el bajo na-
mero de empresas locales con
las que trabajan, lo que ha im-
pactado de manera directa en
lageneracion deempleosy en
la economia de la region.

El plan busca contribuir
precisamente en esto, en dina-
mizar la economia de Antofa-
gasta, y que en los proximos
afios sean mds las empresasre-
gionales que generen negocios
con la minera.

En lo que vade este afio fis-
cal 2025 (julio 2024 - abril
2025) Escondidal BHI” ha efiec-
tuado compras por mas de
4.300 millones de dolares a
mas de 1.800 empresas, inclu-
yendo compras por los contra-
tos como energia y grandes
equipos. Respecto al niimero
de empresas, el 25% de ellas
son locales (es decir, cerca de
500}, a las cuales le han com-
prado mas de 700 millones de
dolares en este periodo. Es de-
cir, uno de cada cuatro pesos
gastados por la empresa se eje-
cutan en la region.

Cifra a la cual se le debe
restar el total de compras por
los contratos como energia y
grandes equipos, quedando
enlaregion el 25% de sus com-
pras.

Parlo que el objetivo de es-
te programa es que aumente el
nimero de empresas locales a
las que les compra y el gasto
total en dinero que se hace en
empresas locales.

REACCIONES

El vicepresidente de Asuntos
Corporativos y Comunicacio-
nes de Escondida | BHP Pablo
Pisani destaco que a través del
lanzamientode este espacio en
las Ruinas de Huanchaca que

CEDIDA.

AVER TAMBIEN FUE INAUGLIRADA LA NUEVA OFICINA DE COMPRA LOCAL EN LAS RUINAS DE HUANCHACA.

combina los programas de
Compra Local BHP y de acele-
racion Aster estan lanzando un
nuevo impulso con el plan de
Proveedores y Futuro.

“Un plan que busca poten-
ciar a las empresas regionales
paraque lEl'lg?lﬂ mayor acceso
anuestras ofertas de servicios
y compras. Hoy en Escondida
| BHP tenemos alrededor de
2.000 proveedores y de esos
estamos buscando potenciar
ese niimero de una manera
significativa. Uno de cada cua-
tro pesos de lo que compra Es-
candida | BHP se quedaen la
region, y por lo tanto hay espa-
cio todavia para crecer”, de-
clard.

Adicionalmente Pisani se-
nalo que cuentan con progra-
mas de acompafiamiento: Ba-
lleonInternacional Lickan An-
tai, USQAI y AntofaEmprende.

Respectoa cudnto esperan
aumentar los proveedores lo-
cales, Pisani indico que en el
caso de los startups indico es-
tan buscando porafio cinco pi-
lotos en la empresa. Y respec-
to delos proveedores locales
dijo que el espacio es bien am-
plio, con muchas oportunida-
des, y que, par el momento,
no tienen una meta prefijada.

Por su parte, el alcalde de
Antofagasta Sacha Razmilic va-
lord la iniciativa.

“Encuentro fundamental
lo que estdn haciendo desde
Escondida | BHP, el poderapo-
yar con lacompra local y desa-
rrollar proveedores locales. Yo
siempre lo he dicho: como al

o TR

“Un plan que busca
potenciar alas
empresas regionales

para que tengan
mayor accesoa
nuestras ofertas de
servicios y compras’.

Pablo Pisani
Asuntos Corporativos
Escondida IBHP

calde no me da lo mismo de
QUE VIVEDN NUEsLros vecinos, ne
me hace ninguna gracia ver
aviones llenos todos los dias
trayendo gente que vive afuera
y trabaja acd, recursos que se
nos van. Y para eso, tenemos
que tener las condiciones aca.
Y eso es contratacion de mano
de obra local, pero también
compray desarrollo de provee-
dares locales”, subrayd.

El presidente del Consejo
Minero Joaquin Villarino tam-
biénvalord la iniciativa, quese
da a poco mas de un mes del
encuentro que reunio a las
principales autoridades de la
region con los lideres de la mi-
neria en Antofagasta para
abordar los déficit que enfren-
talazona,en el cual el desarro-
llo de proveedores locales fue
uno de los temas abordados.

“Es una iniciativa intere-
sante, positiva para la regian,
para Escondida | BHP porque
basicamente lo que busca no
soloes tener una faena eficien-
te y que desarrolle sus labores
demanera productiva sino que

ademis que aquello redunde
en beneficios para la region. Y
los beneficios para la region se
ven reflejados fundamental-
mente en esto, en que haya
mads personas en una cadena
productiva a proposito de la
mineria que estan gozando de
los beneficios de la industria y
por eso es un programa que fo-
mentala contratacion de ma-
no de obra local o este de pro-
veedores locales es un progra-
ma muy bienvenido”, declaré.

CONVENIO

Enla actividad de ayer también
se firmoé un convenio entre Es-
condida | BHP y Asociacion de
Industriales de Antofagasta
(AlA) través de su Sistema de
Calificacion de Empresas Pro-
veedoras (SICEP) para poten-
ciar el desarrollo de proveedo-
res locales.

El presidente de la AlA
Marko Razmilic sefialo que se
trata de un hito del cual dijo es-
tarmuy orgullososde participar.

“Por cuanto va a permitir
que se profundicela relacion y
vinculacién entre Escondida |
BHP y los proveedores locales,
los innovadores locales, y la
comunidad local en general.
Creemos que esto es un punto
de partida, noesun fin que va
a permitir que se vaya incre-
mentando cada vez mas la par-
ticipacién local en los proce-
sos mineros de la regidn y creo
que sentard el ejemplo para
que las demas companias se
suImen con mdas energia a esta
iniciativa”, declarc. «3
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