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La sustraccién de casi un vehiculo
cada dia sufrié en 2024 lamayor firma
dearriendo de vehiculos de trabajoy a
particulares del pafs, Mitta. La em-
presa, que hoy es controlada por la ja-
ponesa Mitsui —que en Chile partici-
patambién en la minerfa, fertilizantes
y salmonicultura—, tiene importan-
tes planes de expansién en el pafs y
hacia otras naciones de la regién, pese
a los problemas de seguridad que
existen en el territorio.

El gerente general de Mitta, Ignacio
Correa, detallé que la companfa de
arriendo de vehiculos posee una flota
de 26.000 unidades, de los cuales el
70% esta en el negocio de leasing opera-
tivo. La firma facturard unos US$ 250
millones este afio y el 38% de sus ventas
las explica el alquiler de unidades a la
industria de la minerfa.

Ademds de contar los proyectos, el
ejecutivo se refirié a cémo les afecta la
delincuencia en su actividad. Ignacio
Correa afirmé que “es un punto suma-
mente importante. Para que se haga
una idea, el afio pasado nosotros sufri-
mos mds de 300 robos de vehiculos”.

Recalcé el dato de que sufrieron casi
un robo diario de vehiculos, con una
tasa de recuperacion de 50%. “Esto te
dirfa que es una... no quiero exagerar,
pero es una lacra, es una lacra, espe-
cialmente en el norte. En la ciudad de
Calama, por su cercania con Bolivia,
hay bandas. Cuando digo bandas, po-
drfa parecer un término cliché, pero
estas son bandas, son profesionales
del robo”. sostuvo.

Anadié que estdn gastando cerca de
US$ 70.000 a US$ 80.000 mensuales
en seguridad. “Hemos puesto una can-
tidad de trabas, de capas de seguridad
para evitar el robo de vehiculos. Pero
esto es, como dicen, ‘hecha la ley, hecha
la trampa’. Hay un nivel de sofistica-
cién en los robos realmente sorpren-
dente”, indicé. Comenté que sus vehi-
culos andan con dos o tres GPS, cuentan
con sistemas de cortacorriente, trabavo-
lante, entre otros, pero atin asf se los
sustraen. “Ha habido un aumento del
robo a mano armada, dirfa que especifi-
camente en Calama, Iquique y Antofa-
gasta. Dado que se han puesto estas res-
tricciones tecnoldgicas, que ha dificul-
tado de alguna manera el modo tradi-
cional, ahora hay robos a las tres de la
tarde a mano armada”, dijo.

Respecto de la tasa de recuperacién
de solo el 50% de los vehiculos sus-
traidos, Correa explicé que ello res-
ponde a que los grupos delictuales en
el norte se llevan las unidades a Boli-
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Mitta es controlada desde abril en 100% por la compafifa japonesa Mitsui:

Mayor firma de arriendo de

vehiculos lucha contra la “lacra” de
los robos, en medio de su expansion

El afo pasado la empresa sufrid la sustraccién de 300 unidades y solo recuperd la mitad. Acusa
que en el norte del pafs las bandas se llevan los autos a Bolivia, hasta en caravanas.

El gerente general de Mitta, Ignacio Correa, sefiala que la firma tiene una participacion

cercana al 29% en el mercado chileno de arriendo de vehiculos.

via. “En Bolivia hay una ley que es
bastante laxa, en el sentido de que te
permite blanquear la propiedad de un
vehiculo sin mayores restricciones, y
por la frontera, por el desierto, pue-
den pasar por cualquier parte”.
Afirmé que “Carabineros y la PDI

han hecho un trabajo extraordinario,
pero no se es capaz de detener a este ti-
po de bandas. Ha habido casos de ban-
das que, en robos a distintas empresas,
luego se han detectado columnas de
hasta 15 camionetas robadas rumbo a la
frontera. Literalmente, caravanas”.

66 Esto (robos) te diria
que es unad... no quiero
exagerar, pero es una
lacra, es una lacra,
especialmente en el norte”.

IGNACIO CORREA
GERENTE GENERAL DE MITTA

Correa reconocié que los accionistas
de Mitta no logran comprender la mag-
nitud de estos delitos en el pais.

Los planes

En 2018, Mitsui adquiri6 del 49% de
las acciones de Mitta, sociedad matriz
de Autorentas del Pacifico, que en Chile
era el operador de Hertz. Luego, la fir-
ma nipona empezd aaumentar su parti-
cipacién accionaria en esta
compaiifa de rent a car 'y
leasing operativo.

Desde abril de 2025, la
firma nipona tiene el
100% de Mitta, lo que de-
sembocé en la salida de
sus socios chilenos, la fa-
milia Olivos Marchant.

Correa cuenta que los japoneses deci-
dieron aumentar su presencia en la em-
presa por la madurez del mercado chi-
leno de arriendo de vehiculos, que con
90.000 a 100.000 unidades es uno de
los mds desarrollados de Sudamérica,
después de Brasil. Por ello, buscan lle-
var el conocimiento local a otros pafses
donde se quieren expandir.

“Mitsui es una compafifa que apunta
muy fuerte al crecimiento. Ellos en Chi-
le hoy dfa tienen del orden de los US$
3.000 millones en inversiones en dis-

ULTIMA MILLA
Otro plan de la firma es
apoyar al rubro
logistico, especialmente
de tiltima milla.

tintas industrias. Apuntan a que Mitta
Chile sea una especie de hub que multi-
plique el negocio de arriendo de vehi-
culos en la regién. Entonces, en ese sen-
tido, tienen planes de crecimiento muy
fuertes”, asegurd.

Pese al cambio de control, Correa
indicé que en la parte operativa de la
empresa no han existido cambios
drdsticos.

Sobre el dinamismo del rubro, afir-
mo que al tener una presencia fuerte
en el sector minero, la demanda por
arriendo se ha mantenido activa. De
todos modos, admitié una ralentiza-
ciénen el segmento del comercioy de
la construccién.

Sobre los paises a los que apuesta cre-
cer, mencioné que ya estdn en Perd,
donde operan a través de una franqui-
cia. Afadié que “vamos a empezar a
trabajar con algunos temas en Brasil.
No es una inversién directa, pero si una
alianza estratégica con una
compaiia brasilena donde
Mitsui es duefia de una
parte”. Se trata de la em-
presa Kinto, donde Toyota
también es socio.

En Chile, sus préximos
pasos son ingresar al
arriendo de camiones y
también crecer de forma inorgénica, es
decir, adquiriendo alguna firma. Este
afio invertird US$ 125 millones, 6% més
que 2024. “Eso va a ir creciendo entre
2026 y 2030 a tasas de un 10% anual”.

Otra de las dreas donde ha incursio-
nado en los tltimos tres afios es en el
arriendo a corto plazo a personas, don-
de tienen una flota de 400 automdvi-
les. En este segmento se pueden alqui-
lar las unidades por 12, 24, 36 meses,
con una opcién de compra al término
del contrato, explicé.
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