‘ .LITORALPRESS

Fecha: 03-03-2026 Pag.: 24 Tiraje: 16.150
Medio: Diario Financiero Cm2: 187,7 Lectoria: 48.450

Supl. : Diario Financiero VPE: $1.662.990 Favorabilidad:  [JNo Definida
Tipo: Noticia general

Titulo: Ruta Startup de UDD Ventures cambia su foco a tecnologia y estrena nuevos programas

Ruta Startup de UDD Ventures cambia su foco
a tecnologia y estrena nuevos programas

M La iniciativa lanzard tres convocatorias en 2026
para entregar herramientas y capacitacion a
emprendedores en gestion financiera y ventas.

Con un nuevo foco llega la se-
gunda edicién del programa Ruta
Startup de UDD Ventures, la acele-
radora de negocios de la Universidad
del Desarrollo. Esta edicién pasara
de un enfoque en sostenibilidad y
cambio climético a uno tecnolé-
gico. Ademas, ajusté su parrilla
de programas de capacitacién y
disminuy6 el nimero de firmas
seleccionadas a 75.

Este llamado debuta con tres
convocatorias independientes
que se realizardn durante el afio.
La primera es CFO Academy, que
seleccionard a 30 startups de la
Regién Metropolitana y cuyo plazo
de postulacion cierra el 13 de marzo.
En etapas posteriores se lanzaran
Invest Tech y Potencia Startup.

Los programas de la Ruta Star-
tup se financian a través de los

fondos de Corfo Viraliza, Invierte
y Potencia.

El director ejecutivo de UDD
Ventures, Angel Morales, sefial6
que la iniciativa estd dirigida a
startups que se basan en el mo-
delo de negocio bootstrap (que se
desarrollan con financiamiento
propio, ahorro o ventas).

“La Ruta Startup busca trabajar
durante el afio con emprendimien-
tos que tengan software y un alto
grado de complejidad, como inte-
ligencia artificial (1A), blockchain,
robética”, dijo.

El primer programa, CFO Aca-

demy, tiene como objetivo formar
a los emprendedores en finanzas,
entregarles herramientas y acompa-
flamiento personalizado en gestion
financiera, toma de decisiones y
preparacién para levantar capital.
Morales dijo que “el foco esta
puesto en ayudar a los emprende-
dores a que sean parte de alguno
de estos tres programas durante
el afio. Desde el minuto uno (las
startups) que pongan cabeza a la
venta, no solamente al producto”.
El perfil, explicd, es “un em-
prendedor que sea el creador de la
tecnologia o de la solucién”.

Ta

STARTUPS APOYARA EL

PROGRAMA.

“Si es software, que sepa pro-
gramar; si es robdtica, que sepa
construir; si es un emprendimiento
biotecnolégico, que sea un cientifico
que haya desarrollado o inventado
esa solucion a través de ese ejercicio
de investigacién”, dijo.

Para postular, los emprendimien-
tos deben tener menos de un afio
de vida, estar en etapa presemilla
y poca o nada de ventas.*
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