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Titulo: Empresas Martabid cumple 25 afios: 55 mil casas construidas y planes de expansién internacional

Empresas Martabid cumple 25 anos: 55 mil casas

construidas y planes de expansion internacional

mstoria. José Miguel Martabid partio en el 2000 con una cuadrilla de trabajadores y una camioneta
Mitsubishi en la que cargaba su betonera y herramientas. Ahora, lidera un holding que ha entregado

471 proyectos habitacionales en ocho regiones y una filial que se proyecta a toda Latinoamérica.

Juan Carlos Poblete Gonzilez
Juancarios.poblete@australtemuco.c

Martabid Razazi (64) sien-

te al estar cumpliendo 25
anos al mando de Empresas
Martabid, no puede entender-
sesin conocer su historia fami-
liar. En 1915, el Imperio Otoma-
no masacro a un millén y me-
dio de personas en Armenia.
“Mis abuelos tuvieron que emi-
grara Siria y mipadre, buscan-
do nuevos destinos, decidio
viajar a América. Llegoa Argen-
tina, y estando alla, viaj6 a
Osorno, acaen Chile, paravera
un primo. Ahi conocita mi ma-
dre y se forjo nuestra familia”,
relata el empresario que es el
cuarto de seis hermanos.

“Nos formaron teniendo
claro que siempre el trabajo se
hace con honestidad y sacrifi-
cio, acota el lider empresarial.

El impetu comercial de
Martabid comenz6 a surgir
cuando estaba estudiando In-
genieria Civil en la Universidad
de Concepcion. Partio vendien-
do quesos, a sus companerosy
profesores. Después se trans-
formo casi en proveedor de al-
SUNOS negocios.

Con el dinero de esos que-
s0s y un crédito universitario
que tardé afos en pagar, logro

El orgullo que José Miguel

“Nunca he visto otro
lugar del mundo tan
lindo como nuestra
Araucania”.
José Miguel Martabid,
fundador Empresas Martabid

titularse. Su primer trabajo co-
mo ingeniero civil lo trajoa Te-
muco. Muchos lo recuerdan
por su paso en Empresas Four-
cade, en donde pasode ser cal-
culista hasta gerente general y
director del grupo empresarial
regional.

Estando alli, a los 39 afios,
decidié dar el salto. “Senti que
tenia el conocimiento, la expe-
riencia, las ganas y me atrevi”,
sonrie.

A PURO NEQUE

El ano 2000 marco el naci-
miento de Constructora Jomar,
que comenzécon lo que hoy es
Empresas Martabid.

“Tenia una camioneta que
era una Mitsubishi 4x2, muy
dura, perome servia para llevar
una betonera y trasladar a la
gente a las obras. Los fines de
semana, en vez de descansar,
giraba los cheques paralos pro-
veedores. Todo emprendedor
sabe que cuando un negocio
empieza, hay que estar todo el
dia y todos los dias, involucra-
do en el negocio”, rememora.

José Miguel Martabid re-
cuerda que, hace 25 afios, La
Araucania era “unaregion mu-
chomasempobrecidaymenos
desarrollada”, en donde el ru-
bro inmobiliario era algo muy
modesto.

LA CLAVE: INNOVACION
Martabid identifica un gran fac-
tor de crecimiento para sugru-
po empresarial, que ha atrave-
sado crisis econémicas, el esta-
llido social, la pandemia y vai-
venes del sector inmobiliario:
una innovacion constante.

Ese sello llevo a que Cons-
tructoraJomar se transformara
en Constructora e Inmobiliaria
Martabid, dando paso también
a Inmobiliaria Baluart, Inmobi-
liaria Habicasa, Canadamaq y,
sumas recientey ambiciosa ex-
pansion, Canada House.

Con todo, Empresas Marta-
bid ha entregado 55 mil vivien-
das, entre 51 mil casas y 4 mil de-
partamentos en edificios, distri-
buidasenuntotal de 471 proyec-
tos habitacionales entre las regio-
nes de Antofagasta, O'Higgins,
Maule, Biobio, Nuble, La Arauca-
nia, Los Rios y Los Lagos.

En noviembre de 2024, en
el Parque Industrial de Lautaro,
Canada House inauguro su fa-
brica, transformandose en la
planta de viviendas industriali-
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JOSE MIGUEL MARTABID (64) DICE QUE “LO IMPORTANTE EN LA VIDA ES TE-

EL AUSTRAL

NERMAS ACIERTOS QUE DESACIERTOS”.

zadas mas grande y moderna
de Latinoamérica, con capaci-
dad de producir hasta 30 vi-
viendas diarias, es decir, mas de
7mil alafio, a través de la adqui-
sicion de maquinaria norte-

americana especializda.
Martabid recibi6 un recno-
cimiento de parte del Ministe-
rio de Vivienda y Urbanismo
(Minvu) por esta inversion, pe-
ro adelanta que saldra a con-

Ta

quistar otros paises. “Quere-
mos estar en méas mercados la-
tinoamericanos y estamos con
una mirada muy fuerte en Ar-
gentina, pero Canada House va
a crecer con otras plantas en
otros paises”, confeso.

SUENOS Y DESAFiOS
José Miguel Martabid no solo se
ha quedado en lo empresarial.
Fue presidente de la Caimara
Chilena de la Construccion
(CChC) Araucania y presidente
de Corparaucania, entre otros
cargos gremiales. Sin embargo,
otro aspecto que lo destaca es
su vinculo social, impulsando
talleres para mujeres y vecinos.
Sin embargo, hace ocho
afos, conocié historias de ni-
f0s con cancer que tenian que
viajar aSantiago para someter-
se a tratamientos oncologicos
y observé como familias su-
frian. Ahi decidio aliarse con la
Fundacién Vivir Mas Feliz e
impulsar la construccién del
Centro Oncopediatrico Inte-
gral (Troi) en Temuco, que
inaugurara hoy junto al Presi-
dente de la Repiiblica, José An-
tonio Kast. “Nunca claudica-
mos en este proyecto del Troi
y ese mismo impetu y optimis-
mo tengo ante los proximos 25
afios del futuro de nuestraem-
presa”, cierra. (3
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