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CRISIS DEL RUBRO Y DESAFIOS

Superticie de arandanos en
Nuble cae 22,1% en dos anos

Segin el Catastro Fruticola de Odepa, la region anoté la mayor disminucién en el periodo, seguida por Maule.
Actores del rubro analizaron factores como la fuerte competencia de la produccién peruanay el aumento de los costos,
asi como también desafios en materia de calidad, recambio varietal y reduccién de costos.
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Superficie de arandanos en Nuble cae 22,1% en dos afios
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acrisisqueenfrentael rubrode

los ardndanos no esnovedosa,

pero si sorprendio la fuerte

aida que experimentd la su-

erficie a nivel nacional enlos

tiltimos dos afios, destacandola regién

deNuble, dondese contrajo22,1%entre

2022y 2024;seguida porel Maule(-21,1%),

segtin el Catastro Fruticola de Odepa,
actualizado a diciembre de 2024.

Deesta forma, las 4.142 hectdreas que
se identificaron en 2022, se redujeron
a3.225 hectdreas, lo que representa un
23% de la superficie de arindanos del
pais. En el mismo periodo, el niimero
de explotaciones en Nuble pas6 de 386
3.

Sibienla temporada2024-25 fue positi-
vaentérminos de preciosy liquidaciones
para las exportaciones de arindanos
frescos, el rubro debié enfrentar tres
anos con resultados muynegativos que
dejaron a varios en el camino.

Elcierre de packings y exportadoras
en la region son un sintoma evidente
de una menor produccién, asi como
en los campos algunos huertos fueron
abandonados (sin manejo) y otros,
reemplazados por especies mds ren-
tables, como el avellano europeo, que
en el mismo periodo crecié 34,9% en
superficie.

La fuerte competencia de Per,
que en la tltima década multiplicd su
produccién, desplazando a Chile como
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Si no cambiamos variedades estamos
mal, y eso lo veo muy dificil para el pe-

quetio y el mediano’
ALVARO GATICA

PRODUCTOR DE ARANDANOS DE CHILLAN
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Algunos productores han salido del
negocio, dado que sus sistemas no son

competitivos actualmente’
ANTONIO ARRIAGADA

SEREMI DE AGRICULTURA DE NUBLE
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Generar las condiciones para que la fruta
llegue en un estandar optimo, que no sig-
nifica solo calibre, sino que significa sabor”

VIiCTOR CATAN
PRESIDENTE DE FEDEFRUTA

e

Si hay oportunidades para que el aran-
dano chileno pueda competir, siempre y
cuando sea un arandano premium”

JULIAPINTO

GERENTE TECNICO COMITE DE ARANDANOS

primer exportador de arindanos del
Hemisferio Sur, hainvadidolosmerca-
dostradicionales del ardndano chileno,
como Estados Unidosy Europa, conuna
ventana temporal de produccién mucho
més amplia que [a chilena, con costos
globales mas bajos, con menor tiempo
deviaje dela frutaa destinoy con varie-
dades mds modernas, que respondena
las crecientes exigencias de calidad por
parte de los consumidores.

Pero la produccién peruana, y en
menor medida la de México y otros
paises, noson el tinico factorde la crisis
queenfrentael rubro en Chile. Expertos
y productores reconocen quelos chilenos
se quedaron atrds con el proceso de
recambio varietal, una tarea urgente
pero onerosa, que muy pocos estdn
en condiciones de afrontar, sostuvo el
productor chillanejo, Alvaro Gatica.

Paraalgunos productores dearinda-
nos de Nuble, la inevitable conclusién
es que en el negocio del ardndano sélo
sobrevivirdn aquellos quelogren manejar
mejor sus costos, que puedanintegrarse
oexportar directamente y que planten
las nuevas variedades que permitan
ofrecer unafrutade mejor calidad ylarga
vida postcosecha. Sin embargo, Gatica
estimé que los pequefios y medianos
productores nocuentan con los recursos
ni con el acceso a financiamiento para
acometer dichas inversiones, por loque
sélo los grandes sobreviviran, vaticing
lamentandose.

Enopinién delseremi de Agricultura
de Nuble, AntonioArriagada, labrusca
caida en la superficie “es un ajuste al
mayor nivel de competitividad que
hoy tiene el sector arandanero en el
mundo; los afios en que Chile estaba
solo en el Hemisferio Sur produciendo
en contrastacion para los mercadosdel
Hemisferio Norte, han quedado atris;
hoy han entrado a ofrecer araindonos
muchos productores de diferentes
latitudes del mundo, siendo los mds
cercanos los de Perd”.

La autoridad sostuvo que, “en resu-
men, algunos productores han salido
del negocio, dado que sus sistemas
no son competitivos actualmente. Los
ardndanos nacionales todavia tienen
una buena posicién en el mercado
mundial cercano al17%; para mantener
este nivel de presencia en el mercado
se debe trabajar sobre los principales
atributos de nuestra fruta: buen sabor
einocuidad”.

En ese contexto, Arriagada destacé
que, “en esta temporada los retornos
fueron mas que aceptables, destacando
los ardndanos orgdnicos que tuvieron
mejor precio que el arandano conven-
cional”.

Recambio varietal

Existe consenso, hace mucho tiempo,
enque el recambiovarietal es un desafio
urgente para seguir compitiendo.

El productor Alvaro Gatica ha sido
uno de los pioneros en el proceso de
recambio varietal en la regién, con la
introduccién de variedades Secoya,
en noviembre del afio pasado y cuya
primera cosecha comercialserd en2027.
“Lamentablemente -admitié- hasidoa
un costo que es de locos, no estd hecho
para pequenios ni medianos agricultores”,
apuntando que el ardndano se perfila
como un rubro para grandes, “porque
el recambio esta costando $30 millones
por hectdrea, sin contar el suelo, y eso
esuna brutalidad”.

Enese sentido, critic que “tampoco
contamos con facilidades de la banca”
y minimizé el impacto de los créditos
especiales que cred Banco Estado: “no
sirvio de nada, fue puro bluf, un negocio
que te estd costando el 12% de interés
anual, no hay negocio que resista, no
hay ninguna posibilidad, y tampoco lo
financian. Lo veo muydificil, lamentable-
mente. Yole tengo mucha fealardndano,

y este afo, en general, los retornos no
estuvieron malos, novamosa decirque
maravilloso, pero muy decentes. Pero si
nocambiamosvariedades estamos mal,
yeso loveo muy dificil parael pequefio
yelmediano”.

Detall6 que la elevada inversion res-
ponde alosaltos valores delas plantas.
“Son plantas con royalty, que las multi-
plicasoloun vivero, quetienela licencia
exclusiva de lasvariedades Secoya, que
creemos que va a andar muy bien en
nuestra zonayque ha andado muy bien
enel Perii; pero solola planta representa
$21 millones por hectarea’.

Enese sentido, observé que sonmuy
pocos los productores de Nuble que
han introducido nuevas variedades
en sus huertos, y reconocié que él lo
pudo hacer gracias al financiamiento
directoporpartede la exportadora con
la que trabaja y a un aporte Corfo de
$50 millones que represent6 un 10%de
la inversién. “De lo contrario, no tenfa
ninguna posibilidad. Enla regién, solo
conozcoa dos agricultores medianos que
plantaron Secoyay creo queeste afio se
sumaran dos mas”, comentd.

Segiin declar el seremi de Agricul-
tura, Antonio Arriagada, “el cambio de
variedades es uno delos elementosque
generarian mayor nivel de competencia,
pero no el inico; esto debe irjunto con
afinar todos los manejos agronémicos
paralograrmayor productividady una
buena administracién para reducir
costos, como también transformarse
en productor orginico de ardndanos,
que es un mercado en aumento y de
mejores precios”.

El seremi agregd que, “en general,
aunque, ensumomentoserealizaron las
gestiones con BancoEstado, hoy tengo
laimpresién deque los momentos mas
complicados ya pasarony los producto-
res que quedaron en el negocio son los
que pueden competir, sinembargo, no
hay que bajar la guardia, ya que es un
mercado muy dindmico en permanente
innovaci6n’.

Futuro del rubro

Los expertos coinciden en que el
negocio delarindano sigue ofreciendo
un futuroauspicioso, en lamedida que
los productores asuman losdesafios en
términos de manejo para exportaruna
fruta que compita en calidad mas que
en cantidad. Aunque también avanzar
hacia una logistica mas eficiente juega
un papel clave enlos costos yen lacon-
dicién de la fruta en destino, ya que el
arindano va perdiendo condiciones de
firmezay saboramedidaque transcurren
las semanas.

Enesalinea, Victor Catdn, presidente
de Fedefruta, afirmé que un desafio
permanentees “generar las condiciones
para que la fruta llegue en un estindar
optimo, lo que no significa solamente
un calibre, sino que significa sabor. El
consumidor que comeuna buena fruta,
es fijo que vuelve ala semana siguiente
al supermercadooala feria abuscar ese
producto, ponerlo en su canastoy llevarlo
asucasa. La postcosecha, ademds, tiene
otrofin, que es que enla casatengaesa
frutaun tiempo de durabilidad suficiente
para ser consumida’.

Eldirigente gremial apunt6alacalidad
como un desafio permanente. “Yo creo
que son varias apuestas. Primero, el
sabor. Nosotros tenemos condiciones
climarolégicasque generanmayor con-
centracion de aztcar. La fruta peruana
esmuybuena, peroes insipida,y cuando
unosecome un ardndanochilenoyuno
peruano, uno nota que el arindano
peruano es firme, es consistente, pero
desabrido. Encambio,elchileno, aveces,
es mis chico, pero tiene un sabor que
impacta. Eso es lo que tenemos que
lograr, sonlos nichos, sonmercados que
los paladares queden acostumbrados a
reconocer esa diferencia’.
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hectareas de arandano americano existen plantadas
en Nuble, segun el Catastro Fruticola de Odepa, actua-
lizado a diciembre de 2024, cifra que representa una
disminucion de 22,1% respecto a las 4.142 hectareas
que habia en 2022

313

explotaciones o huertos de arandanos identifico el
Catastro Fruticola de Odepa, en la region de Nuble,
con datos actualizados a diciembre de 2024, lo que
representa una disminucion de 18,9% en comparacion
con las 386 explotaciones que habia en 2022.

Asimismo, Alvaro Gatica planteé su
confianza en las oportunidades que
ofrece el rubro para aquellos que sigan
siendo competitivos. “Hay argumentos
parasostener eso, de hecho, esteafiola
liquidacién de variedades antiguas no
estuvieronmalas, porlo menos, mucho
mejor que lacereza. Lo que pasaes que
hay que ser eficiente, hay que sacar
sobre 15 toneladas por hectirea y hay
que trabajar muy bien. Todavia tengo
fe en las variedades antiguas, algunas
atn tienen mercado, y lo otro es que
en la temporada pasada el precio del
congelado estuvo bueno, eso ayudé
mucho también’.

Porsuparte, Julia Pinto, gerente técnico
del Comité de Arandanos, de Frutas de
Chile, hizo hincapié enla calidad como
lallave para seguirvigentes enun rubro
cada vez mds competitivo.

“Creemos que si hay oportunidades
paraqueelarindano chileno pueda com-
petir, siemprey cuandoseaunardndano
premium, y también el organico tiene
una posibilidad. Siyosigo llegandoalos
mercadosde destinoconeste arandano
de calidad media, blandengue, con
pudriciones o deshidratado, no tengo
ningunaoportunidad, y hayvariedades
de acd que no me danesa oportunidad.
Entonces, si hay mercado, pero para
categorias premium, de un calibre
medio hacia arriba, una fruta firme,
consistente y de buen sabor”, aseverd
la profesional, quien subrayd quesinla
firmeza suficiente, de nadasirve tener
buen sabor.

Pintoaseverd que‘“el recambio varietal
esvital para poder competirynecesitamos
variedades que nos permitan producir
calidad, condicién, productividad, pero
de maneraconsistente, nosotros somos
muyatomizados;entonces, cuestamucho
ser consistentes. En esalinea, se deben
elegirlasvariedades adecuadas basadas
enlas caracteristicas agrocliméticas de
ubicacién del predio, y no porque al ve-
cinole resulté unavariedadamimevaa
resultar;y conocer el comportamientode
postcosechade lavariedad, hay algunas
queseven bien en origen, perollegana
destino hechasun desastre”.

La gerente técnico del Comité de
Arandanos tambiénindic que también
es clave “realizar una buena gestion de
cosecha, manejandola cadenade tem-
peratura, y obviamente, lo mas ripido
posible. Espero que este afo vuelva a
tener éitoel servicio (naviero) Blueberry
Express, que se va directo a Estados
Unidos para acortar los dias de viaje,
parallegar, ojald, enigualescondiciones
dedias que nuestracompetencia mayor,
que es Perdt”.

www.litoralpress.cl



