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levanta capital angel
para llegar a México

I La startup destinara los recursos para
modernizar su plataforma de gestion de
la cadena de suministros y el inicio de
operaciones en el nuevo mercado.

Demafront nacié en 2016 como
spin off de la Escuela de Ingenieria
Industrial de la Pontificia Universi-
dad Catolica de Valparaiso (PUCV),
fundada por los académicos Sergio
Flores y Ernesto Vasquez.

La startup desarroll una plata-
forma de planificacion avanzada
y optimizacion de la cadena de
suministros de empresas comer-
cializadoras y manufactureras, a
partir de un trabajo de investi-
gacion aplicada con recursos del
Fondo de Fomento al Desarrollo
Cientificoy Tecnologico (Fondef).

La firma, que también ha re-
cibido apoyo de Corfo, cerré su

primer levantamiento de capital
angel por US$ 500 mil. Los recursos
fueron aportados por el presidente
de su directorio, Pedro Muzzio, y
se destinaran a financiar la mo-
dernizacion de su plataforma APS
(Advanced Planning System) y al
inicio de operaciones en México,
donde ya designaron a un country
managery estdn en conversaciones
para cerrar sus primeros contratos.

La plataforma opera como un
software como servicio (Saas,
en inglés) por suscripcion, que
combina machine learning, deep
learning (aprendizaje profundo)
y algoritmos matematicos para
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automatizar una serie de procesos
de la cadena de suministros. Entre
ellos, prondsticos de ventas; pla—
nificacion de compras, distribucion
y reposicion a tiendas y bodegas
regionales; reducir la merma por
mala gestion, quiebres de stocky
sobrestock; evitar el vencimiento
del inventario; y para la progra-
macion de la produccién.

Flores comentd que “elimpacto
cuantitativo que esperamos en

las empresas, es que puedan
automatizar su planificacion de
operaciones, que reduzcan in-
ventarios y logren mejorar la
confiabilidad de sus sistemas y
servicios”.

Hoy Demafront cuenta con 40
clientes activos en Chile, Perii, Co-
lombiay Argentina, como Tricolor,
Virutex Ilko, Qroma y Santa Rita.

Planes

Flores explicé que la actualiza-
cion tecnoldgica de la plataforma
permitird que el sistema, que
hoy combina operacién local
con cdlculo a través de la nube,
pueda ser accesible directamente
via web, ampliando su acceso a
dispositivos moviles.

Senal6 que en México ya estan
estructurando los equipos de traba-
jo, han tenido reuniones y esperan
sumar sus primeros clientes “en
un promedio de cuatro meses”.

“Estuvimos en una feria en
marzo y tuvimos reuniones con
15 ejecutivos para validar nuestra
oferta comercial, con muy buenos
resultados. Por su tamario, México
esun mercado muy atractivo”, dijo.

Flores proyecto crecer 40% en
ventas en 2025 y cerrar alianzas
estratégicas.
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