W LToRALPRESS

Fecha: 26-01-2024
Medio: Diario Financiero
Supl. : Diario Financiero
Tipo: Noticia general
Titulo:

Pag.: 14
Cm2: 696,3

Tiraje:
Lectoria:

Favorabilidad:

Romano Vercellino, presidente y fundador de Verfrut: "Esta transaccién es una meta... un éxito"
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['INo Definida

Romano Vercelhn , presidente y fundador

M El sdbado pasado
se oficializo un
acuerdo por el
cual la compaiifa
que fundé hace
unas tres décadas
sera comprada por
Unifrutti, tras ser
valorizada en
Us$ 680 millones.
Aqui el empresario
cuenta sus origenes
en la industria y por
qué decidié vender.

POR AZUCENA GONZALEZ

Romano Vercellino Dellafiori
es tercera generacion en Chile.
Cuenta que sus abuelos fueron
inmigrantes italianos, prove-
nientes de un pequefio pueblo al
norte de Génova, productor de
uva. En Chile, estudié en la Scuola
Italiana hasta los 12 afos, y luego
enel Instituto Inglés de Rancagua.
“No logré terminar mi educacién
media, elegi trabajar, y formar
una familia muy joven”, relata.
Y prosigue explicando el origen
de Verfrut, la compaiiia fruticola
que fundd y que este sdbado se
erigié como protagonista de un
acuerdo: la comprard Unifrutti,
ligada al fondo de Abu Dhabi ADQ.

En la transaccion, Verfrut quedo
valorizada en USS 680 millones.

“Mi padre fue empresario, tuvo
muchos negocios, como restoran,
bomba de bencina, venta de te-
rrenos, y también tuvo un huerto
de manzanas en donde aprendi
del campo. Me dijo: “O trabajas
o estudias”. Yo dije: “Trabajo”.
Empecé a los 18 arios vendiendo
fruta en Lo Valledor, luego arren-
dando parcelas, para finalmente,
con apoyo del Gobierno de la época
y labanca, empezar a plantar uvas
en la zona del lago Rapel, que en
ese entonces eran puros campos
de rulo. Era una zona que estaba
abandonada”.

- $Qué lo hizo creer en el ne-
gocio de la fruta en Chile?

- Siempre me gustd el campo,
vi que el Gobierno y la banca
fomentaban el rubro. Empecé
en una época de oportunidades.
Me embarqué en una aventura
muy joven, con mi sefiora, luego
hijos, y trabajaba a la par con mis
trabajadores. Es una pasién y no
sabes cudndo parar. Me acom-
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Negocio en familia

pafi6é siempre Javier Martinez,
mi cunado.

- ¢Como y cuando fueron los
inicios de Verfrut?

= Romano Vercellino destaca al equipo que lo ha acompanado
en estos afios en Verfrut: “Mi hijo Romano Vercellino Martinez
es el tnico involucrado en el dia a dia, es el gerente general de
la exportadora Verfrut, brazo de la compaiia que comercializa
toda nuestra produccion. Hace algunos afios mi otro hijo, Juan
Ignacio, viajé a Estados Unidos, donde estuvo tres afios for-
mando nuestra oficina comercial, Forever Fresh, junto a nuestro
socio en esta oficina, Hernan Garcés. Mi brazo derecho es Javier
Martinez, mi cufiado, que me ha acompariado desde mis inicios.
Es nuestro gerente general de toda la compafiia. Mariano Rodri-
guez es nuestro director comercial. Me ensefid y logramos dar el
salto de productor a exportador”.

- Partimos en Santa Inés, Las
Cabras, Sexta Region, con la pri-
mera plantacién. Anterior a esto,
sembraba parcelas arrendadas en

“Mi padre fue
empresario. tuvo
muchos negocios,
como restoran,
bomba de bencina,
venta de terrenos,
K’ramhu'an tuvo un
verfo de manzanas
en donde aprendi del
campo. Me dijo: ‘0
trabajas o estudias’.
Yo dije: ‘Trabajo™.

la misma zona. En 1987 planté mi
primer campo. Partimos con cero
capital, con crédito de bancos con
facilidades para sembradores ce-
realeros. La Corfo queria fomentar
zonas que estaban en abandono,
querian dar oportunidades la-
borales.

- $Por qué opto por ampliarse a
Perii, a Piura, casi en la frontera
norte con Ecuador?

- A principios de 2011 nos fuimos
a instalar a Pert. Fuimos por 200
hectdreas, pero plantamos de in-
mediato 400. Vimos oportunidad
en laventana productivay comer-
cial existente. Era complemento
a lo que nosotros produciamos y
comercializibamos en Chile. Habia
aguay tierras paraarmar buenos
proyectos, y buen clima.

- ¢Por qué ahora decidié ven-
der Verfrut?

- Laventa de Verfrut viene de la
mano de una oportunidad estraté-
gica de negocio. La venta la vemos
como un hito, y pleno orgullo de
nuestro trabajo. Haber partido de
cero, luego plantando hectdreas de
uva en Chile hace mas de 30 afios
y llegar a una transaccion de este
tipo es maravilloso.

- ¢Cémo se produjeron los
acercamientos?

- Nos invitaron a participar en
un proceso de venta, y quisimos
mostrarnos y ver cuanto valiamos.
Banco Santander nos mostré su
expertise y confiamos en ellos el
mandato. Habia varias ofertas y
tuvieron que competir porquedarse
con Verfrut.

- ¢Le quedo alguna meta por
cumplir con Verfrut?

- Esta transaccion es una meta.
Fue un desafio que siempre tuvimos
en nuestros pensamientos. Hoy se
nos hace realidad, un éxito. Ahora
debemos cuidar de Verfrut, segui-
mos operando nosotrosy tenemos
metas que cumplir. Queremos que
el legado de Verfrut siga adelante.
Que los nuevos duefios queden
mids que conformes.

- ¢Como proyecta el futuro de
la industria fruticola?

- Chile siempre ha tenido un
potencial tremendo, el cual en
parte ya estd desarrollado. Sigue
siendo un ejemplo en la fruticul-
tura, pero no debemos ser ciegos.

- Se dice que Perii ya nos su-
peroé en esta industria...

- Perti puede ser una amenazay
un complemento. Todo depende de
como uno lo vea. Para nosotros es
un origen clave. Somos chilenos y
peruanos a la vez en el momento
de vernos como negocio.
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