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Titulo: NUEVO PRESIDENTE DE AMCHAM FIJA META de US$ 40 mil millones de inversién estatal estadounidense para Chile

lenemos socios
con proyectos
detenidos hace
10 anos”. Con
esa frase, Ni-
colds Gold-
stein (52) resu-
me uno de los principales obstdculos que
hoy enfrenta la inversién extranjera en Chi-
le. Acaba de asumir como presidente de la
Cdmara Chileno Norteamericana de Co-
mercio (Amcham), en un periodo tensiona-
do por la geopolitica y barreras comercia-
les, y con el mundo empresarial atento a las
definiciones regulatorias y politicas.

Es CEO de Accenture para Sudamérica,
la empresa de consultoria en tecnologfa. Es
argentino y vive en Chile hace 15 afios, li-
cenciado en Administracién de la Universi-
dad de Buenos Aires y con un MBA de la
Universidad de California, Berkeley. Antes
de Accenture, se desempefié en altos cargos
en Latam Airlines y McKinsey.

Su periodo en la presidencia serd de dos
afos, hasta enero de 2028, y tendrd como
propésito “consolidar a Amcham como ar-
ticulador entre ambos paises, donde con-
fluyan las empresas, los inversionistas, los
gobiernos y seamos un facilitador de la con-
versacién”. Coincidird con los tres afios que
estard en Chile el embajador de Estados
Unidos, Brandon Judd, con quien ya han es-
tablecido una relacién cercana, puesto que
“tiene una agenda stiper explicita pro in-
versién”, dice el ejecutivo.

Elprincipal foco de su gestién estard en el
pragmatismo, asegura, “transformando
ideas de inversién en proyectos reales, im-
pulsando una agenda pro crecimiento para
Chile en temas de permisologia, de seguri-
dad, de modernizacién regulatoria, e inver-
sién en sectores estratégicos”. Ademds,
“debemos ser los guardianes del tratado de
libre comercio, que es muy beneficioso para
Chile, evitar la doble tributacién y que siga
habiendo certezas juridicas”, agrega.

Y se encuentra con un contexto propicio
para cumplir esos objetivos, puesto que
este afio confluyen “un ciclo politico nue-
vo en Chile que empieza en marzo, que
aparentemente viene con una agenda eco-
némica muy orientada al crecimiento y a
la inversidn, el cobre en cifras récord, y
una enorme fila de proyectos (de empre-
sas estadounidenses) para los préximos
afios, algunos stiper avanzados que po-
drian catalizarse rdpido”.
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—¢Ese optimismo

La Camara Chileno Norteamericana de Comercio ya agrupa a 520 socios:

NUEVO PRESIDENTE

DE AMCHAM FIJA META
de US$ 40 mil millones

de inversion estatal
estadounidense para Chile

En su primera entrevista en el cargo, el CEO de Accenture, Nicolds Goldstein,
afirma que destrabar la permisologia, reforzar la seguridad y dar certezas
regulatorias sera clave para activar una “fila de proyectos” detenidos de empresas
de EE.UU. en los proximos afos. Ya coordina, ademas, con el embajador
Brandon Judd traer “inversion fresca” que el Estado norteamericano presta a
paises en desarrollo. e GUILLERMO V. ACEVEDO

lo ve también en-  En Accenture hay 14.000
ire 10s socios de empleados en Argentina y
“Claramente, 2,000 en Chile (...) El

los vemos muy
optimistas en rela-
cién alo que viene
hacia adelante, de
cara a la inversién
y al comercio. Te-
nemos una mirada
técnica y dentro de ella los vemos muy po-
sitivos.

Esta es una cdmara muy sana, hace dos
anos éramos 450 socios, ahora ya somos
520 y tenemos mucha demanda”.

no existe eso”.

—¢Cémo proyecta el escenario para Chile
este afio?

“Con Estados Unidos tiene una oportu-
nidad tremenda, pero debe hacer la tareain-
terna, que es trabajar en seguridad, en la
permisologia y en reglas claras, para de-
mostrarles a los inversores que volvimos al
camino de lainversién, de la predictibilidad
y las certezas”.

—¢Son las principales fricciones para los
proyectos que estdn detenidos?
“Totalmente. Hoy la percepcidn es que
se perdi6 velocidad en la implementacién
de proyectos de inversién. Tenemos so-
cios con carpetas puestas hace 10 afios.

talento digital se exporta sin
fletes, sin aduanas. En Chile

Nicolas Goldstein,

nuevo presidente

Amcham.

Cualquiera que sepa que tardard 10 afios
en hacer una casa, probablemente se vaya
al condominio del lado, donde tardard un
afo y medio.

La permisologfa hoy tiene un peso muy
grande en lasinversiones, pero toda la parte
institucional creo que estd intacta y hay que
mantenerla asf, las tasas de interés bajas, to-
do eso ayuda a la inversién”.

—¢Qué gestiones se han hecho desde Am-
cham para impulsar o destrabar proyectos?

“Por ejemplo, cuando pusieron los aran-
celes, la cdmara trabajé mucho para aseso-
rar técnicamente a la Subsecretaria de Rela-
ciones Econémicas Internacionales en la
implicancia de estos aranceles. Hemos tra-
bajado muy bien con ambos gobiernos para
que esos aranceles queden en el mfnimo.
Hacia adelante, si todo sale bien, se van a
reducir o incluso eliminar.

Como el nuevo gobierno no estard vigen-
te hasta el 11 de marzo, no estamos haciendo
nada por un tema de compliance y protocolo.
Pero somos agndsticos al gobierno y quere-
mos que nuestros socios comercien mds”.

—;Qué diferencia tendrd su liderazgo
respecto de los anteriores?

“La cdmara viene haciendo muy
bien las cosas y 1o vemos por la res- /
puesta de los socios. La diferencia ";j
que puede haber es que me tocé vi-
vir y gestionar muchos paises de {
Latinoamérica junto a Chile, enton-
ces la conexién con los otros Am-
cham de otros paises, de donde se pue-
dan traer mejores practicas, creo
que eso va a aportar.
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Ademds soy una persona, mds que de re-
ducir costos, de crecimiento y de avanzar
en nuevos negocios, y esto nos permitird
gestionar mds inversiones y mds socios”.

Nuevos fondos desde EE.UU. y la
renovacion de la diplomacia

El America’s Development Finance Insti-
tution (DFC) es el organismo estatal de Es-
tados Unidos que permite financiar obras
estratégicas de pafses en desarrollo. Hasta
ahora Chile no entraba como uno de los pai-
ses objetivos de estos recursos, pero a partir
de este afio —asegura Goldstein— Chile
entré en ese listado: “Es una gran oportuni-
dad que se abre”, dice.

El fondo puso a disposicién US$ 205 bi-
llones para financiamiento en energfa, in-
fraestructura, minerales criticos, agricultu-
ra, salud u otros. “La conversacién que tu-
vimos con el directorio y también con el
embajador Judd, es ponernos la meta de sa-
lir a buscar US$ 40.000 millones para que
vengan a Chile como inversién fresca.

Esta cdmara tiene 100 afos, y la relacién
entre estados de Estados Unidos y Chile va

mucho mds alld de un gobierno
en particular”.

—¢Cémo es larelacién con
el embajador?

“Stiper positiva. En es-
tas seis semanas, nos he-
mos juntado seis veces, eso
, , te da unaidea delo cercano
‘-‘t que es. Tenemos didlogo
fluido y una visién comdn, y
creo que una coordina-
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cién permanente es muy importante para
fortalecer esta relacién entre Estados Uni-
dos y Chile, atraer inversion y generar pro-
yectos concretos”.

—El préximo ministro de Hacienda, Jorge
Quiroz, menciong el caso de Accenture co-
mo ejemplo de compaiifas que buscan capi-
tal humano en Argentina y no en Chile,
Jpor qué?

“En Argentina hay una ley que se llama
Ley de Economia del Conocimiento que te
da un beneficio tributario si contratas pro-
fesionales para tareas asociadas a carreras
STEM, y si eres una empresa certificada por
el gobierno. Esto hace que tus costos sean
menores y mds competitivos.

En Accenture, hay 14.000 empleados en
Argentina y 2.000 en Chile, porque de esos
14.000 hay como 10.000 que dan servicios
al exterior desde Argentina. El talento digi-
tal se exporta sin fletes, sin aduanas, permi-
te dar trabajo muy rdpido, sin construir nin-
guna fabrica. Acd en Chile no existe eso.

Si el ministro tiene interés en una ley si-
milar y si la ley nos hace mds competitivos,
para mi es mds fécil tener mds empleados
en Chile y de acd exportar al mundo”.

—Cumplido el primer afio de gobierno de
Trump, ;c6mo proyecta el futuro de larela-
cién?

“El gobierno de Trump estd stiper enfo-
cado en reposicionar la relacién entre Esta-
dos Unidos y Latinoamérica y ponerle mu-
cho énfasis en el hemisferio occidental, en
seguridad, migracién, energia, y otros.

Nuestra relacién es un comercio de US$
31.000 millones, y Chile es visto como un
socio serio. Vemos una oportunidad espec-
tacular, porque Chile cumple con atributos
deseados por Estados Unidos, como estabi-
lidad politica, institucionalidad sélida, tra-
tados vigentes, recursos estratégicos y una
relacién bilateral de muchisimos afios”.

—¢Qué perfil debe tener el nuevo embaja-
dor de Chile en EE.UU.?

“Serd stiper bienvenido que tenga un
perfil empresarial, porque los grandes te-
mas con Estados Unidos van a estar en tor-
no al comercio, la inversién y quizd en se-
guridad. Tiene que ser una combinacién, de
un empresario que haya tenido recorrido,
que pueda conversar con el empresariado
chileno que quiera entrar en Estados Uni-
dos, pero también con el americano para
que las inversiones vengan”.

—¢Similar a lo que representa el futuro
canciller Francisco Pérez?

“Que Francisco Pérez Mackenna sea el
nuevo canciller es una stiper buena noticia
para Amcham. Tuve la suerte de viajar con
él por la cdmara, fue director Amcham y el
chair del comité de inversiones y negocios,
y es un profesional espectacular, de trayec-
toria sélida, visién estratégica, conoce el
mundo empresarial, entiende lo que es la
insercién de Chile en el mundo”.

—Si bien no ha sido nombrada, trascen-

didque la gerenta de Amcham, Paula Esté-

vez, podria asumir en la Subrei, ;qué le
parece?

“Son trascendidos de prensa
y hay que ser muy pruden-
tes, cualquier decisién debe
ser comunicada por el Pre-
sidente electo, José Anto-
nio Kast”.

—¢Cémo califica su gestién ejecutiva
en Amcham?
“La gestién de Paula en Amcham ha sido
y es excepcional. Durante los tltimos cinco
afios llevé ala cdmara a un nivel superior de
funcionamiento, de relacién con los socios,
yenlarelacién con Estados Unidos. Agilizé
y aceité un montén de procesos y hasido un
referente del Gobierno actual para temas
arancelarios también”.
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