‘ LITORALPRESS

Fecha: 22-03-2026 pPag.: 2 Tiraje: 2.400

Medio: Crénica de Chillan Cm2: 530,6 Lectoria: 7.200

Supl. : Crénica de Chillan Favorabilidad: [ INo Definida
Tipo: Noticia general B

Titulo: Exportaciones de Nuble se desploman 22,6% en el inicio de afio

Exportaciones de Nuble se
desploman 22,6% en el inicio de afno

economia. Caida de casi US$50 millones marca un comienzo complejo, arrastrado por el sector
industrial, mientras el agro resiste impulsado por berries y cerezas.

Felipe Placencia

cronica@cronicachillan.cl

a Region de Nuble inicié

2026 con un fuerte retro-

ceso en su actividad ex-
portadora. Durante enero, los
envios al exterior totalizaron
US$170,1 millones, lo que re-
presenta una caida de 22,6%
encomparacion conigual mes
del afio anterior, segn el dlti-
mo boletin del Instituto Nacio-
nal de Estadisticas (INE).

Es asi como la disminucion
registrada por el informe al-
canza los US$49,8 millones,
equivalente a cerca de $45 mil
millones.

De acuerdo con el informe
del INE, el principal factor de-
trds de esta contraccion fue el
desempeiio del sector Indus-
tria, que registré unabaja inte-
ranual de 33,5%, con exporta-
ciones por US$113,3 millones.

Este sector, que concen-
tra el 66,6% de los envios re-
gionales, se vio particular-
mente afectado por la caida
en productos asociados a la
fabricacion de celulosa, papel
y carton.

ALERTA

El presidente de CorNuble, Ri-
cardo Salman, lament6 el de-
sempefio. “Si, enero parte mal
para Nuble y no corresponde
disfrazarlo. Una caida de 22,6%
en las exportaciones regiona-
lesesunasefial dealerta, sobre
todo porque el golpe viene des-
de el sector que mas pesa en
nuestra canasta exportadora:
la industria, que retrocede
33,5%".

Y agreg6: “Dentro de ese
resultado hay un desplome
muy severo en el resto de la in-
dustria, con una bajade 94,6%,
donde el propio boletin identi-
fica una incidencia negativa
importante de la fabricacion
de celulosa, papel y cartén.
Eso demuestra que seguimos
siendo una region demasiado
expuesta a pocos rubrosy a po-
cos mercados, y cuando uno
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RETROCESO INDUSTRIAL (ONTRASfA CON ALZA DEL SECTOR FRUTICOLA.

deesos pilaresse debilita, toda
la cifra regional se resiente”.

Lo mismo cree el especia-
lista Renato Segura. “La celulo-
sa ha sidouno de los productos
que han impactado el valor de
las exportaciones de la region.
Elmercado dela celulosa ha te-
nido un comportamiento de
precios a la baja, lo que se ha
acrecentado por la nueva poli-
ticaarancelaria de Estados Uni-
dos”, explico el especialista Re-
nato Segura.

A su juicio hay mas facto-
res. “La expansion en la capa-
cidad de produccion principal-
mente de China y Brasil de es-
te tipo de commodities, ha ge-
nerado un desequilibrio en el
mercado de la celulosa que se
mantiene en las proyecciones
de largo plazo, lo que ha impli-
cado en un ajuste de preciosa
la baja.

Es porello que “implicaun
ajuste considerable en los mar-
genes operacionales de la in-
dustria, afectando a las econo-
mias menos competitivas co-
mo esta ocurriendo con la in-

dustria delacelulosaen Argen-
tina”, preciso Renato Segura.

EL CONTRAPESO DEL AGRO
En contraste, el sector silvoa-
gropecuario mostré un com-
portamiento positivo, crecien-
do 14,7% en doce meses y al-
canzando US$56,3 millones,
equivalentes al 33,1% del total
exportado.

Dentro de este rubro, la fru-
ticultura fue el principal motor,
con un alza de 19,7%, impulsa-
da por mayores envios de be-
rries y cerezas.

Estos productos alcanza-
ron exportaciones por US$82,6
millones durante enero, lo que
representa un crecimiento in-
teranual de 22,2%, equivalente
a US$15 millones adicionales.
Este desempefio permitié
amortiguar parcialmente la
caida general delas exportacio-
nes regionales.

“Seria un error quedarse
solo con el titular negativo. Es-
te informe también muestra
que Nuble tiene una base ex-
portadora con fortalezas rea-

les. Forestales crece 3,9%, ali-
mentos sube 32,2%, la fruticul-
tura aumenta19,7%y las expor-
taciones de berries y cerezas
llegana US$ 82,6 millones, con
un alza de 22,2%. Es decir, no
estamos frente a un derrumbe
generalizado, sino ante un tro-
piezo fuerte, concentrado y
que dejaal descubierto una fra-
gilidad estructural: depende-
mos demasiado de ciertos pro-
ductos y de ciertos destinos”,
analiz6 el presidente de CorfNu-
ble, Ricardo Salman.

DESTINOS
Encuanto a los destinos, Amé-
ricase mantuvo como el prin-
cipal mercado, concentrando
el 54,9% de las exportaciones,
con un aumento de 3,7%. Esta-
dos Unidos lider6 ampliamen-
te como pais de destino, re-
presentando el 40,5% de los
envios regionales, con un cre-
cimiento de 1,4%, totalizando
US$69 millones.

Por el contrario, Asia evi-
denci6é una fuerte contrac-
ci6n, con una caida de 57,6%,

CEDIDA

totalizando US$42,1 millones.
Este retroceso se explica prin-
cipalmente por la baja en las
exportaciones hacia China,
que disminuyeron 78,6% en
doce meses.

Europa, en tanto, mostro
un comportamiento favora-
ble, con un crecimiento de
35%, alcanzando US$28,7 mi-
llones y una participacion de
16,9% en el total exportado.
Oceania también registré una
baja de 24,5%.

Ajuicio de Salman “el pro-
blema no es que Nuble haya
perdido toda su competitivi-
dad, sino que atin no logra di-
versificar lo suficiente sus des-
tinos ni blindarse frente a
shocks externos”.

ELFONDO

Para el presidente de CorNu-
ble, Ricardo Salman, “aqui hay
varias causas posibles: menor
demanda en mercados clave,
ajuste de precios internaciona-
les, concentracion exportado-
ra, eventuales cambios en los
tiempos de embarque y una
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“Una caida de 22,6%
en las exportaciones
regionales es una se-
nal de alerta, sobre
todo porque el golpe
viene desde el sector
quemas pesaen
nuestra canasta ex-
portadora”.

Ricardo Salman
Presidente de Coruble

dependencia excesiva de sec-
tores que, por su volumen, dis-
torsionan toda la foto regional
cuando retroceden”.

Proyectd que “hacia ade-
lante el escenario puede com-
plicarse mas, porque el con-
flicto geopolitico internacio-
nal amenaza con encarecer
fletes, seguros, energia y logis-
tica, ademas de volver mas vo-
latiles los mercados. Para una
region como Nuble, eso es un
riesgo directo”.

Salman concluy6 su andli-
sis, diciendo que “comoregion
necesitamos una estrategia
mucho mas agresiva de diver-
sificacion de mercados, agre-
gacion de valor, fortalecimien-
to logistico, seguridad energeé-
tica, obras de riego y apoyo a
exportadores, especialmente
medianos y pequerios. Y como
pais, necesitamos estabilidad
para invertir, promocioén co-
mercial inteligente y una politi-
ca exportadora que entienda
que competir hoy no depende
solo de producir, sino también
de resistir un mundo mas in-
cierto. Este boletin, mas que
una malanoticiaaislada, es un
llamado de atencion”. 3
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