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Titulo: CEO de Santander Chile tras compra de rentas vitalicias a Principal Vida: "Es un negocio altamente competitivo"

CEQ de Santander Chile tras

B Andrés Trautmann sefal6 que “esta decision
estratégica refuerza nuestro compromiso de
acompafniar a los clientes en todo su ciclo de
vida”. Principal Asset Management, en tanto,
mantendra un mandato para la gestion de los
activos privados de la cartera.

POR MARIA PAZ INFANTE

Un nuevo actor se prepara para
entrar al negocio local de rentas
vitalicias, uno de los productos que se
utilizan como mecanismode pension.

Se trata de Grupo Santander,
que, este lunes, sellé un contrato
de compraventa con Principal
Compaiiia de Seguros de Vida Chile
para hacerse del negocio de rentas
vitalicias de la firma de capitales
estadounidenses, tal como lo ade-
lanté DF el 6 de enero.

La operaci6n, segiin informaron
ambas compaiiias, estd sujetaalas
aprobaciones regulatorias que se
exigen en estos casos.

Segun fuentes del sector asegu-
rador esta no seria la primera vez
que Principal recibia una oferta por
su cartera de rentas vitalicias, en el
marco de un proceso en que la firma
estaba poniendo énfasisenunodelos
negocios de su core: el asset mana-
gement, una estrategia que también
prima en otros paises en que opera.

Santander detallé mediante un
comunicado que, una vez que se
cierre la transaccidn, asumira la
responsabilidad del portafolio,
mientras que Principal Asset Ma-
nagement mantendra un mandato
no discrecional para la gestion de
los activos privados de la cartera,
en linea con la experiencia que
tiene la empresa en esta materia.

La firma de capitales espaiioles
entreg6 una serie de fundamentos
acercade larazon por la que decidié
adquirir el negocio.

Manifesté que la operacién se
alinea con la estrategia global del
grupo de fortalecer su participa-
cién en segmentos que requieren
una alta capacidad de gestion de
inversiones y un compromiso de
largo plazo.

La compaiia adelanté que la
potencial incorporacién del porta-
folio de rentas vitalicias permitira

fortalecer la oferta para los clientes
de Santander “que buscan estabi-
lidad y respaldo financiero durante
la etapa de retiro”.

El gerente general y country
head de Santander Chile, Andrés
Trautmann, entregd mds detalles
sobre el interés de Santander por
este giro. “El negocio de rentas
vitalicias es altamente competitivo
y esté directamente vinculado a
la profundidad y eficiencia del
mercado de capitales”, expreso.

En esalinea, anadi6 que operacio-
nes de esta naturaleza requieren una
gestion avanzada de riesgos, disciplina
operativa y una sélida capacidad de
inversion, en las que destacd que
Grupo Santander cuenta con una
posicion robusta y comprobada.

EICEOagreg6 que “laintegracion de
nuestra oferta local y global permite
una adecuada diversificacion de los
portafolios, optimizando la relaciéon
riesgo-retorno en el largo plazo.
Esta decisién estratégica refuerza
nuestro compromiso de acompariar
alos clientes en todo su ciclo de vida,
mediante soluciones financieras que
seadaptanasus necesidades reales”.

Proceso de run-off

El negocio de rentas vitalicias
de Principal habia entrado hace
un tiempo en una etapa de run-off,
en el marco de una decision que
no solo se aplicé en Chile, sino
que también en los demas paises
en que opera, debido a que esta
poniendo énfasis en potenciar su
giro principal de asset management.

El proceso de run-off de una
cartera significa que la asegura-
dora ya no vende nuevas polizas
y se centra en liquidar siniestros
pasados o activos vencidos hasta
su extincién.

De hecho, Principal habia re-
ducido de forma importante su
participacién de mercado en prima
directa en este segmento, dejandola
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CEO Y COUNTRY MANAGER
DE SANTANDER EN CHILE

“La integracion de nuestra oferfa
local y global permite una adecuada
diversificacion de los portafolios,
optimizando [a relacion riesgo-

retorno en el largo plazo™.

incluso practicamente en stand by
en los tltimos afios, bajo el 1%.

Segun las altimas cifras dispo-
nibles de la Asociacién de Ase-
guradores de Chile (AACh), en
septiembre de 2025, Principal
sumaba una prima directa por
UF 129.780 en rentas vitalicias, lo
que rondaba en una cuota del 0,1%
en ese negocio.

Sin embargo, esa no siempre fue
su posicién. Por ejemplo, entre 2020
y 2021 la cuota era cercana al 10%,
y en 2022 se redujo a alrededor del
4% de participacion.

Las razones de Principal
Tras anunciar la venta a Grupo

PABLO SPRENGER
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“Principal mantiene su compromiso
con el mercado chileno y Ia region.
Al realizar esta fransicion hacia
Santander, aseguramos una solida

gestion de riesgos y continuidad en
la atencion de clienfes™.

Santander, Principal explicé que
la operacién se enmarca en la
decision estratégica de enfocarse
en negocios menos intensivos en
capital y priorizar el crecimiento
en la regién de sus divisiones de
gestién de activos y retiro, dreas
en las que la compaiiia cuenta con
fortalezas a nivel global.

“Esta operacién nos permite
alinear mejor nuestro negocio con
dos de los principales motores de
crecimiento de la compaiia: la
gestion global de activos y el ne—
gocio de retiro -que incluye fondos
mutuos, pensiones obligatorias
y otras soluciones de inversio-
nes personales-, apoyando a los

accionistas, el crecimiento de la
firma y los resultados financieros
de largo plazo en Chile”, manifesté
el vicepresidente de Principal para
Latinoamérica, Pablo Sprenger.

En todo caso, el ejecutivo afirmd
que “Principal mantiene su com-
promiso con el mercado chilenoy
la region” y que, al realizar esta
transicion a Santander, se asegura
“una so6lida gestion de riesgos
y continuidad en la atencién de
clientes, al mismo tiempo que posi-
cionamos a Principal para explorar
nuevas formas de profundizar su
presencia regional y potenciar el
crecimiento junto a un lider de
mercado reconocido”.
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