Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

a LITORALPRESS

30-01-2026

El Mercurio

El Mercurio - Cuerpo A
Noticia general

Pag.: 4
Cm2: 848,6
VPE: $11.147.044

Frente a un EE.UU. menos previsible, Europa gira hacia Asia para buscar nuevos lazos

Con acuerdos y visitas de alto nivel:

Frente a un EE.UU. menos previsible, Europa
gira hacia Asia para buscar nuevos lazos

La UE cerrd un gran pacto comercial con India para rebajar aranceles por unos 4.000 millones de euros, mientras el Primer Ministro
britanico, Keir Starmer, se encuentra en China para mejorar relaciones y expandir oportunidades.

JOSE TOMAS TENORIO LABRA
Corresponsal en Espaiia

uando Keir Starmer ate-

11iZ6 esta semana en

China para la primera

visita oficial desde
2018 de un jefe de Gobierno bri-
ténico al gigante asidtico, la en-
marcé como el fin de una “era de
hielo” entre ambos paises y co-
mo una ocasién para expandir
oportunidades. Un dia antes, el
martes, la presidenta de la Comi-
sién Europea, Ursula von der
Leyen, anuncié con entusiasmo
desde Nueva Delhi la firma con
India de la “madre de todos los
acuerdos comerciales” al pactar
la eliminacién de aranceles por
miles de millones de euros. Y en
otras partes de Asia, los lideres
de Europa llevan meses acele-
rando nuevos acuerdos.

La biisqueda de lazos mds
profundos con Asia aparece hoy
como un elemento clave para
Europa, con una administracién
estadounidense que emerge me-
nos confiable para el continente
en varios aspectos. Y aunque los
europeos ya se acercaban a los
socios asidticos desde antes del
retorno de Donald Trump a la
Casa Blanca, las politicas comer-
ciales y arancelarias del Presi-
dente de EE.UU. no hicieron
méds que acelerar ese objetivo pa-
ra Europa.

“Pilar clave del
esfuerzo europeo”

“Asia se ha convertido en un pi-
lar clave del esfuerzo europeo por
protegerse de la incertidumbre”,
afirma Ivano di Carlo, analista de
politicas sénior en el programa
Europa en el Mundo del Centro
Europeo de Politicas, quien sefala
que “los acontecimientos recien-
tes reflejan una creciente sensa-
cién de urgencia, impulsada en
parte por la creciente imprevisibi-
lidad de la relacién politica y eco-
némica transatldntica”.

Entre esos acontecimientos
estd la visita de tres dias que rea-
liza Starmer a China, muy mar-
cada por el interés del premier
britdnico en lograr una relacién
mds “pragmdtica” con Beijing, a
pesar de prencupacinnes en su
pais por escdndalos de espionaje
vinculados al régimen comunis-
tay por temas vinculados a la si-
tuacién de derechos humanos en
China. Para el lider britdnico una
mejor relacién con el gigante
asidtico podria significar buenas
oportunidades para la estancada
economia del Reino Unido.

“La relacién estd en un buen
lugar, un lugar fuerte”, dijo ayer

Nuevos socios estratégicos

India y la Unién Europea firmaron esta semana "la madre de todos los
acuerdos”, un vastisimo pacto comercial que crea un mercado de dos mil
millones de personas, alcanzado tras dos décadas de negociaciones.
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Beneficios para exportadores de India
M La UE retirard los aranceles sobre

90% de los productos indios, y 93%
dentro de siete afios

W Recortes parciales y cuotas para
aprox. 6 % de los productos, lo que
reduce la tasa arancelaria promedio
de la UE del 3,8% a 0,1%.

Aranceles bajaran a cero
Sector clave Tasa actual (%)
Prod. marinos [N 26
Piel/zapatos [N 17
Sust. quimicas N 12,8
Textiles I 12
Metales basicos I 10
Pléstico/hule W8 6,5

W Los autos y la agricultura quedan
fuera de la eliminacién total de
aranceles

M En total, 99,5% del comercio bilateral
se beneficiara de alguna forma
de concesion arancelaria

Niimero total de subsectores
de servicios de la UE abiertos
a firmas indias

Beneficios para exportadores de la UE

M Los aranceles indios de 30% sobre
articulos importados de la UE
bajaran a cero inmediatamente

M Eliminacion o reduccion de aranceles
sobre 96,6% de las exportaciones de
la UE, ahorro anual de hasta 4.700
millones de euros

Los aranceles bajaran a cero
Sector clave Tasa actual (%)
Magquinaria [INREG—_——— 44

Sust. quimicas NN 22

Hierro y acero NN 22

Plésticos Il 16,5
Farmacéuticos Il 11
Aviones/naves esp. Il 11

M Los aranceles sobre autos de la UE
descenderan de 110% a 10% en
cinco afios*

B Acceso mas facil al mercado de
servicios de India. Normas aduaneras y
proteccion mas fuerte de PI

Niimero total de subsectores
de servicios indios abiertos a
firmas de a UE

*Cuota anual de 250.000 vehiculos. Los autos con precios por debajo de 17.800 euros se
excluyen del acuerdo y permanecerdn sujetos a aranceles mas altos.

Fuente Graphic News
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EL PRESIDENTE DE CHINA, Xi Jinping, recibid al Primer Ministro britanico, Keir Starmer, en el Gran Salon del Pueblo en Beijing.
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“ China y el Reino Unido deben reforzar el
didlogo y la cooperacion, ya sea para mantener la paz
y la estabilidad mundiales o para promover las
economias y los medios de vida de ambos paises”.

XI JINPING

PRESIDENTE CHINO LUEGO DE REUNIRSE CON EL PREMIER BRITANICO, KEIR STARMER

Starmer luego de reunirse con el
Presidente chino, Xi Jinping, y
agregé que habfan hecho “muy
buenos avances” en temas como
lareduccién de los aranceles chi-
nos al whisky escocés y la intro-
duccién de la exencién de visa
para los visitantes briténicos.

Cierre de
negociaciones extensas

A nivel de la Unién Europea
(UE), en tanto, la firma del
acuerdo con India el martes re-
presenté un paso “histdrico” se-
gtin Von der Leyen, al tratarse
del mayor pacto comercial al-
canzado por ambas partes (ver
infografia). A su vez, segtn da-
tos del Instituto Kiel parala Eco-
nomia Mundial, la UE e India su-
man en torno al 20% del PIB de
todo el mundo y casi el 25% dela
poblacién mundial.

Se suma a esto el aspecto de
defensa y seguridad, al acordar
ambas partes un aumento en la
cooperacion en dreas como la se-
guridad maritima en el Indo-Pa-
cifico, las acciones contra el te-
rrorismo y la ciberdefensa, entre
otras. Esla tercera alianza de este
tipo que la UE logra con un paifs

asidtico, después de Japén y Co-
rea del Sur.

La firma del acuerdo fue tam-
bién un logro para la UE al per-
mitirle cerrar una negociacién
que se habfa iniciado en 2007
con India, suspendida en 2013 y
relanzada en 2022, y que conclu-
y() enun momento clave paraun
bloque que busca diversificar
sus socios ante las presiones de
Estados Unidos.

Ya en 2025 1a UE se habia ano-
tado otro logro importante con
la firma de un acuerdo de asocia-
cién econémica con Indonesia
en septiembre, el cual supuso la
eliminacién de aranceles de has-
ta el 98,5% del valor total de los
intercambios entre ambos. Las
negociaciones se habfan exten-
dido durante mds de nueve
anos, pero fue la guerra arance-
laria iniciada por Trump la que
aceler6 los esfuerzos por con-
cluir el acuerdo, sefialaron en-
tonces diversos analistas a me-
dios y agencias.

“El descuido de Trump de las
reglas de comercio internacional
aumenta la cooperacién entre la
UE vy los socios asidticos, dado
que ambos ven un interés co-
mun en preservar un orden ba-
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sado en reglas para contrarrestar
el unilateralismo y las politicas
de la ley del més fuerte que des-
truyen la prosperidad”, sefiala
Michael Reiterer, profesor dis-
tinguido en el Centro para la Se-
guridad, Diplomacia y Estrate-
gia de la Escuela de Gobernanza
de Bruselas, y exembajador de la
UE en Suiza y Corea del Sur.

Una “base sélida”
que busca ampliarse

Los nuevos lazos que busca
Europa en Asia refuerzan una
presencia que ya tenfa avances.
La UE tiene acuerdos econémi-
cos y comerciales con Singapur,
Japon, Coreadel Sury Vietnam,
con quienes el Reino Unido
también sell6 pactos tras su sa-
lida del bloque europeo, suma-
do a su ingreso al Tratado Inte-
gral y Progresista de Asocia-
cién Transpacifico —que inclu-
yeavarios de estos pafses, junto
con otros en la regién como
Brunéi y Malasia, ademds de
Chile, en Sudamérica— y un
acuerdo comercial firmado con
India en 2025.

Reiterer destaca que “afortu-
nadamente, ya habia una base
sélida sobre la cual construir”
un mayor empuje de Europa en
Asia para el beneficio de ambos
en dreas como industria, nuevas
tecnologias y el acceso a mate-
rias primas cruciales, frente a un
contexto global incierto. “Am-
bas partes tuvieron que apren-
der a duras penas que EE.UU. se
convirtié en parte del problema
y no necesariamente de la solu-
cién”, afirma.

Este contexto también acelera
la bisqueda de mds acuerdos,
como los que la UE espera cerrar
con Malasia y Tailandia en 2027,
para luego ir por un acuerdo re-
gional entre el bloque europeo y
la Asociacién de Naciones del
Sudeste Asidtico (ASEAN), se-
gun Reiterer.

El camino para Europa tam-
bién presenta desafios a medida
que crece la competencia de Es-
tados Unidos y China, lo que
obligard a intentar unir puntos
de vista en torno a la relacién
con Beijing, las barreras que
pueden enfrentar las empresas
europeas para ingresar a los
mercados asidticos y un equili-
brio delicado respecto a la inte-
raccién europea en términos de
seguridad en el Indo-Pacifico,
explica Di Carlo.

“El principalreto parala UE es
traducir su actual compromiso
en una estrategia coherente, a
largo plazo y basada en sus inte-
reses”, dice el especialista.
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