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LAS OPORTUNIDADES QUE VEN LOS PROVEEDORES PARA ESTE 2026

Este afio aparece como un periodo clave para la industria del litio,
en un contexto marcado por la evolucion del mercado, los cambios
en el escenario internacional y las maglores exigencias operativas.

A medida que el sector consolida su

esarrollo y amplia la escala

de sus operaciones, el rol de los proveedores empieza a ir mas

alla del suministro tradicional. En ese contexto, distintas voces del
ecosistema comparten su visién sobre las oportunidades que se abren
para ellos y cémo proyectan su aporte al desarrollo de la cadena de

valor.
POR ANAIS PERSSON

JORGE PAPIC

GERENTE COMERCIAL MARITIMO EN
ANDES INTEGRACION LOGISTICA

“La Industria demanda
proveedores que
transformen la Ioil,stu:a
e Un Socio estrarégico
mediante eficiencia y
adaptabilidad. Al opfimizar
cadenas complejas desde
mercados globales,
garantizamos continuidad
operacional, soluciones
rapidas y servicio
personalizado”.

JUAN PABLO RIVEROS

GERENTE DE OPERACIONES DE
CONSTRUCTORA EXCON

“Existen oporfunidades
claves para los
roveedores que se
edican al rubro de la
mineria no mefalica:
expandir su cadena
de valor, Ia creacion
de empleos, nuevas
muersiones a fargo plao,
asoclacion con empresas
extranjeras, desarrollo de
tecnologias y aumentar sus
colaboradores locales”.

EDUARDO LATORRE
GERENTE GENERAL DE PROQUIEL

“Vemos que Ia region se
proyecta con muy huenas
expectativas, sumandose
paises como Ar?enjma
Y Bolivia en el mteres de
explotacion del itio y
conociendo del éxifo que
ha sido para nuestro pais
la tarea que lleva anos
realizando la empresa”.

Tiraje:
Lectoria:

CLAUDIO MEZA
GERENTE GENERAL DE GRANDLEASING

“El Iitio es un mineral que
en el mundo se utiliza
rincipalmente para la
abricacion de haterias
recargables, impulsando
[a transicion del uso de
energias contaminantes a
medios mas amigables con
el medio ambiente. Desde
ese punto de vista, vemos
una oportunidad para
aquellos proveedores que
hemos avanzado en esta
transicidn y hoy ofrecemos
soluctones sostenibles y
ecoamigables”.
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MARGARITA MORALES

GERENTE GENERAL DE MARGARITA
MORALES FREIRE

“Uemos un escenario muy
favorahle, Impulsado por
[a fransicion energética
la manor demanda
lobal. De acuerdo a
nuestra exrenenma, la
Industria valora cada vez
mas a confiabilidad, la
caracldad de adaptacion
compromiso. Creemos

consolidar relaciones de
largo plazo ¥ actuar como
S0ci0s esiratégicos”.
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ANTONIO PARDO

COUNTRY MANAGER DE REHRIG PACIFIC
COMPANY EN CHILE

“Creemos que en tiempos
dificiles es cuando
sobresale quien fiene

pasta de campedn. El 2026

se vislumbra como un aiio
de muchos refos para la
industria del litio en fodo

el mundo. Nuestro objetivo

para este aiio radica en
estar cerca de nuestros
clientes, escuchar sus
requerimientos y alingar
nuestra experiencia para
ofrecerles soluciones
acordes ala coyuntura
mundial”.

CRISTIAN CUADRA
GERENTE GENERAL DE AGENCIA
SANTIBANEZ

“3e abren oportunidades
relevantes y, al mismo
tiempo, se elevan los
estandares. e vuelve
Imprescindible operar con
unalto nivel de monitoreo
del enforno y con
capacidad de responder
de manera oporfuna a
cambios regulatorios,
logisticos y comerciales,

 especialmente en
ambitos vinculados al
comercio extermry ala
contuidad de los flujos
Internacionales”.

MARCO SAAVEDRA

GERENTE COMERCIAL DE LECAROS
INTERNACIONAL

“De acuerdo al crecimiento
de las cumramas
productoras de Iitio, se nos
abre un campo hastante
amplio en a venta, la
Ingenieria y eqmrammnto
para estas '!Jlan 3. Y no
tan solo en Chile, sino que
en Argentina y ofros paises
productores de lifio”.
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