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Perl termina ganandole la “guerra” de la uva a Chile en el mercado de Estados Unidos
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Agencia estadounidense revela una caida de 21% en las importaciones de uvas chilenas en 2025:

Peru termina gandndole la “guerra” de la uva
a Chile en el mercado de Estados Unidos

NICOLAS BIRCHMEIER

La uva chilena fue uno de los
sectores exportadores que resin-
tieron con fuerza el nuevo orden
comercial que establecié el go-
bierno de Estados Unidos
(EE.UU.) en 2025, con la aplica-
cién de aranceles a productos
que ingresan a ese mercado nor-
teamericano.

Este panorama implicé que el
sector exportador de uvas de Pe-
rd, uno de los principales com-
petidores de Chile en ese merca-
do, se viera beneficiado al con-
vertirse en el principal provee-
dor de esta fruta para EE.UU.

Seguin datos de la agencia gu-
bernamental United States Trade
Commission, EE.UU. importd
unos US$ 1.363 millones en uvas
peruanas durante 2025. Esta cifra
implica un alza de 61% en compa-
racioén a los registros de 2024 (ver
infografia). En contraste, Chile to-
talizé US$ 830 millones en dicho
periodo, es decir, una baja de 21%
versus el afio anterior.

De esta manera, Perti arrebatd
a Chile el liderazgo como princi-
palproveedor deuvasen EE.UU.,
puesto que los registros de esta
agencia reflejaron que Chile ha-
biarecuperado este sitial en 2023.

Desde la Sociedad Nacional de
Agricultura (SNA) aseguran que
esta situacién es una muestra de
los resultados de la politica nacio-
nal de Perti para potenciar sus in-
dustrias agricola y exportadora.

El mayor gremio del agro afir-
mé que “Perid gand participa-
cién en el mercado estadouni-
dense gracias a fuertes inversio-
nes en riego que han expandido
el cultivo hacia nuevas zonas de
menor costo (...). Ademds, la re-
ciente inauguracién del puerto
de Chancay, orientado a Asia, li-
ber6 capacidad logistica y frigo-
rifica para abastecer a Estados
Unidos. A ello se suman las con-
diciones agroclimdticas favora-
bles registradas durante 2025”.

Panorama para la fruta
nacional

En tanto, el panorama para Chi-
le apuntarfa a una temporada ex-
portadora con voltimenes a labaja.

Segtin la ultima estimacion
del Comité de Uvas, para la tem-
porada 2025-2026 estd previsto
que Chile despache al mundo
62,2 millones de cajas de 8,2 kg
de uvas. Este volumen represen-
tarfa una caida de 8,4% respecto
a los embarques anotados en la
campafia 2024-2025. Los em-
barques a Norteamérica, el prin-
cipal mercado de las uvas chile-
nas, disminuirfan un 12% frente
a la temporada anterior.

No obstante, actores del rubro
fruticola chileno restan drama-
tismo a este panorama que posi-
ciona a Perti como el nuevo prin-
cipal proveedor de uvas a
EE.UU. “No es que salieron a
comprar mds porque si (...). Lo
que ocurrié fue que California
produjo un poco menos a lo esti-
mado, y tuvieron que comple-
mentar ese volumen menor con
las uvas peruanas”, dijo Rafael
Rodriguez, presidente de Uva-
nova y asesor fruticola.

Por otra parte, Rodriguez ase-
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En el sector afirman que mientras la produccién nacional se

encuentra en una etapa de ajuste, la industria exportadora del pais
vecino gand mercado tras fuertes inversiones en obras de riego.

La “guerra del Pacifico” en el mercado de uvas

Importaciones de EE.UU. en uvas (frescas o secas) de Chile y Perti, en millones de délares CIF.
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gurd que la expectativa de menor
volumen en los embarques de uva
chilena podria beneficiar al sector:
“Podrfa llevar a que los precios se
corrijan un poco al alza”, indicé.

En el rubro también sefialan
que la industria local se encuen-
tra en un periodo de ajuste de
sus volimenes, en medio de un
recambio varietal, por lo que era
previsible una disminucién en
los envios de uvas al mercado
norteamericano.

A su vez, Cristidn Allendes,
fundador de Agricola La Horni-
lla y presidente de la exportado-
ra Gesex, sefial6 que en el corto
plazo la uva chilena tendrd un
momento favorable en Estados
Unidos. “Esta temporada Pertd
termind un poco antes, por lo
tanto, no hay presién para los
envios a ese mercado (...). Tam-
bién hubo problemas climaticos
en Sudafrica e India. Esto ha lle-
vado a que los mercados estén
bien expectantes sobre la uva
chilena, que deberfa llegar a me-
diados de marzo y abril”, dijo.

En ese contexto, Allendes indicd
que las variedades blancas debe-
rian reflejar un mejor desempefio
en desmedro de las rojas, debido a
la alta demanda por las uvas blan-
cas en mercados como EE.UU. y
otros destinos del mundo.

De todos modos, el expresi-
dente de la SNA asegurd que los
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productores chilenos deben con-
siderar algunos riesgos para los
despachos a EE.UU. “El primer
tema es con los aranceles del
10%, que es muy fuerte para los
agricultores. Puede significar
mds o menos US$ 2,5 o a veces
mds por caja (...). Si produces
3.000 cajas por hectdrea, son
US$7.500 el impacto del arancel
por hectdrea. Es mucha plata,
que puede ser toda la utilidad de
un agricultor”, sostuvo.

En el sector aseveran que ain
persiste incertidumbre sobre la
politica arancelaria de Donald
Trump. Pese a que se mantuvo el
cobro de la tarifa de 10% para la
uva chilena, indican que siguen
alerta a potenciales cambios,
luego del anuncio que realizé el
mandatario estadounidense pa-
ra subir de 10% a 15% su nuevo
arancel global a fines de febrero.

Allendes también senald que
hay preocupacién por eventua-
les congestiones en los puertos
de la costa este de EE.UU., como
Filadelfia, Holt y Wilmington,
donde llega el 70% de la uva chi-
lena para fumigarse e ingresar a
este mercado. “Se estd demoran-
do en entregar las cargas, asi co-
mo también en fumigar, lo que
produce tacos en los puertos que
solo se traducen en afectaciones a
la calidad de la fruta”, dijo. A ello
se suman los recargos que estdn

ELISA VERDEJO SINSAY

‘6 La reciente

inauguracion del puerto
de Chancay (Perii),
orientado a Asia, liberé
capacidad logistica y
frigorifica para abastecer
a Estados Unidos”.

SOCIEDAD NACIONAL DE
AGRICULTURA

implementando las navieras a los
exportadores, por lo que el valor
de los fletes se estd encareciendo.

Uva peruana con
acento chileno

En la industria afirman que
parte del éxito de Peru en el mer-
cado delas uvas se explica por los
chilenos. “El negocio de lauvaen
Peri lo hicieron los chilenos, los
asesores son chilenos, el princi-
pal productor era chileno antes
de venderse a un grupo drabe
(...)- Es divertido, pero es como si
hubiéramos hecho un copy paste
de lo que se hizo en Chile para
desarrollar ese negocio en Perd”.

Segtin los datos de la oficina
comercial PromPerd, entre los
10 principales exportadores de
uva peruana se encuentran em-
presas que tuvieron pasado o
que poseen presencia de chile-
nos en estas empresas.

Elmayor exportador de uva pe-
ruana es Sociedad Agricola Rapel,
perteneciente a la empresa Ver-
frut, compania fundada por el
empresario chileno Romano Ver-
cellino Dellafiori, y que en 2024
fue adquirida por Unifrutti
Group —que forma parte del hol-

ding de inversiones ADQ de Abu
Dabi—. Verfrut se expandié a Pe-
1t en 2011 para ingresar al merca-
do de las uvas en la zona de Piura.

También figura la firma El Pe-
dregal, fundada por el chileno
Eugenio Lira y su socio peruano
Manuel Macedo. Ambos se cono-
cieron en Chile, cuando Macedo
llegé al pafs para emprender en el
rubro agricola en la Regién de
Coquimbo, donde le recomenda-
ron contar con la asesorfa de Lira.

En el listado igualmente des-
taca Pura Fruit, perteneciente a
la sociedad de inversién Costa
Verde, que tiene como socios a
las familias Cueto y Pifiera. Esta
firma posee 1.200 hectdreas en el
distrito de Piura.

En 2021, Pura Fruit y Gesex
firmaron una alianza para con-
vertirse en uno de los principa-
les productores de uva de Perti.

Cristidn Allendes aseguré que
ahora en la industria peruana
hay menos capitales chilenos,
puesto que han llegado como in-
versores algunos fondos de in-
versién dado el potencial que po-
see este mercado. “Perti ha anda-
do bien y la uva es muy buena.
Pero esperamos que la industria
no siga creciendo mucho, porque
consideramos que la oferta ya es
suficiente para mantener bien
abastecidos los mercados. Pero si
sigue creciendo, ocurrird una so-
breoferta y eso hard que los pre-
cios bajen para todos”, sefiald.

Sumado a Unifrutti, en el lista-
do de los principales exportado-
res estan: la firma espanola Atit-
lan en Ecosac, el fondo interna-
cional Vanguard Group en Los
Olivos de Villacuri; la california-
na Frutura en Agricola Don Ri-
cardo y el Grupo Hame de Gua-
temala en Agricola Drokasa.
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MBanco de Chile

JUNTA ORDINARIA DE ACCIONISTAS

Por acuerdo de Directorio, se cita a Junta Ordinaria de Accionistas del Banco de Chile para el dia 26 de marzo de 2026
a las 10:00 horas, en el Auditorio del Banco, ubicado en calle Huérfanos N° 930, Santiago, a fin de pronunciarse sobre
las siguientes materias:

a) Aprobacion de la Memoria, Balance General, Estado de Resultados e Informe de los Auditores Externos del Banco de Chile,
correspondiente al ejercicio 2025.

b) Deducir y retener de la utilidad del ejercicio 2025, un monto equivalente a la correccion del valor del capital pagado
y reservas de acuerdo a la variacion del Indice de Precios al Consumidor ocurrida entre noviembre de 2024 y noviembre
de 2025, ascendente a la suma de $ 182.336.381.737, que se agregard a la cuenta de utilidades retenidas de ejercicios
anteriores.
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