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Pese aincertidumbre, expertos no ven menor interés por soluciones de tecnologia climéatica

EVENTO ORGANIZADO POR LA ASOCIACION CLIMATECH CHILE:

Pese a incertidumbre,
expertos no ven menor
interés por soluciones

de tecnologia climatica

Durante dos dias, el Climatech Innovation Summit convocé a mas de 600 asistentes

de un total de mas de mil inscritos, en torno a charlas, paneles y

tintas

actividades en la Casa Central de la Universidad de Chile. La presencia de 7 speakers
internacionales enriquecié el debate y permitié conectar con las tltimas tendencias globales
en este ambito. Aqui, dos de ellos aterrizan sus propuestas. FERNANDA GUAJARDO y SOFiA MALUENDA

FEDERICO MARQUE, PARTNER Y COO DE GRIDX:

“El momento es
espectacular, el
mundo esta
super agitado”

Un innovador modelo que combina y hace match entre
e ct b !

con capital, fue el que dio a conocer Federico Marque, par-
tnery COO de GridX, durante su presentacién en el marco
del Climatech Innovation Summit, contando que ya uenen
mis de 80 ,ps en su portafolio, entre ellas, alg

lenas, como ByBug.

“Para mi, la mejor noticia de todas es la revolucién que
estd la que la bio-
tecnologia tiene todo lo necesario para poder lograr esta
transformacién que necesitamos de raiz de los sistemas
productivos”, sostuvo el argentino, quien se rio de s mismo
al subirse al escenario con su mate, preguntando al piiblico
si acaso podian adivinar su nacionalidad.

—;Cémo ionan a los y ci
que trabajan con ustedes?

“Nosotros vamos por todos lados buscando talento. Y
en el caso de los cientificos vamos mapeando descubri-
mientos. Tenemos ya un mapa de toda Latinoamérica
con 6.000 lineas de investigacién que vamos buscando
activamente. Pero después lo que necesitamos es ver
quiénes quieren emprender de los cientificos, entonces
ahf aplican. Ahi les proponemos que apliquen al progra-
ma y seleccionamos 20"

—;Y cudl seria su pro-
pésito final y el de Grid-
Xen este &mbito?

“Nuestro propdsito es
transformar la manera en
que producimos bienes y
servicios para que estén
alineados con lavida en el
planeta y que sean accesi-
bles para todos”.

—3Qué es lo més desa-
fiante de transformar
tecnologia o cientificos
en emprendedores o en
startups?

“Lo més desafiante es
desarrollar las capacida-
des de liderazgo empren-
dedor. Para un tipo de
compaiifa tan compleja
que mezcla culturas de la
ciencia y los negocios, es
fundamental que esos
fundadores estén empo-
derados, que tengan un
liderazgo fuerte porque
tienen que enfrentarse a
un mundo que es difici,
mis que otro tipo de em-
presas o de startups”.

—;Y la parte de conven-
cer también puede jugar
un factor importante?

“Si, totalmente. Estd el
desafio de la adopcién de
estas tecnologias por par-
te de laindustria tradicio-
nal que incluso aunque
tengas una buena solu-
cién, cuesta que la adop-
ten. Entonces, ese es un
obstaculo. Primero, ge-
nerar soluciones que
sean mejores que lo ac-
tual. Eso, en general, lo
logran. Esta cubierto. Pero después hay que convencer a la
mdusmn (radxc:onal de que adopte algo que es mejor, pero
es nueve

fér
emprendedores.

R al ara ahora, tanto en
Chlle ccomo en el resto del mundo, también para atraer
inversiones, ;como lo ve?

“Elmomento es espectacular. El mundo estd stiper agi-
tado —mads esta semana—, pero ya viene stiper agitado
entre el cambio climatico, si querés, que ya estd agitando
todo, y guerras y la macroeconomia global, todo eso sti-
per agitado, pero eso es tierra fértil para emprendedores.
Y, obviamente, todos quisiéramos que no lo estuviera, se-
ria mas facil. Pero donde es mis dificil, los emprendedo-
res son resilientes. Y lo que contaba antes en la charla es
que, si mirds el largo plazo, més alld de toda esta inestabi-
lidad, la biotecnologia avanza. Y cada vez tenemos més
herramientas y soluciones para crear cosas nuevas. Eso
va a avanzar, es como la informitica. La m(ormauca
avanz6 con guerras y sin guerras, con en ex-

SOFIA MALUENDA

DAVID FINLAY, GERENTE DE CATAPULT:

“Las tecnologias
exitosas suelen
ser transferibles,
la clave es si son
competitivas”

En medio de los esfuerzos globales por acelerar la tran-
sicién energética, David Findlay, gerente del Offshore Re-
newable Energy (ORE) Catapult del Reino Unido, visit6
Chile invitado por la Embajada Britanica con una misién
clara: explorar oportunidades de colaboracién en tecno-
logias limpias entre ambos paises.

Findlay forma parte del sistema de The Catapult Net-
work, una red de nueve
instituciones creadas por
el gobierno britnico en
2012 para cerrar una bre-
cha persistente entre la
academia y la industria.
“Habfa una sensaciéon
muy fuerte dentro del
ambito politico de que no
éramos buenos para lle-
var las ideas del mundo
académico al mercado.
La politica publica detrés
de los Catapult fue una
respuesta a ese desafio”,
explica.

ORE Catapult se dedi-
ca a energfas renovables
offshore, principalmente
edlica marina, aunque
también trabaja con tec-
nologias de olas y mare-
as. Cuenta con instala-
ciones de prueba de tlti-
ma generacién donde se
ensayan aspas de hasta
100 metros de largo.
“Nuestros laboratorios
de prueba de aspas y ge-
neradores son probable-
mente lo més visualmen-
te impresionante de
nuestro trabajo”, dice.

Aunque el Reino Unido
es considerado hoy un ca-
s0 de éxito en energias re-
novables, el camino no ha
sido sencillo. “Hace 20
afos, en Escocia tenfa-
mos ocho empresas de
energia undimotriz. Hoy,
en turbinas edlicas offsho-
re, hay s6lo tres empresas
operativas fuera de China
capaces de fabricar a gran
escala”, senala. La conso-
lldacnﬁn del mercado ha

a los nuevos hac:a nichos
i como imie i rob6ti-
ca o inteligencia artificial para detectar fallas.

Chile, a juicio de Findlay, tiene oportunidades intere-
santes, pero también desafios: “Chile tiene un recurso de
olas fantéstico. Recuerdo que se le describia como la Ara-
bia Saudita de la energia undimotriz. Pero el problema es
que sus olas largas requieren dispositivos enormes, que
son muy caros. Y para bajar los costos necesitas producir
muchos. Ese es el gran desafio”.

ger en ORE Catapult.

—;Coémo trabajan con startups desde ORE Catapult?
“Tenemos un programa llamado Launch Academy,
donde trabajamos con una pequena cohorte de entre seis
y doce empresas, muchas veces con foco regional. Es un
programa anual con médulos y paquetes de apoyo. Tam-
hién trabajamos de forma reactiva: muchas companfas
Nos con un
(emu de fondos priblicos, un tercio de servicios comer-
ciales, y otro tercio a través de proyectos colaborativos de
1+D con startups, fabricantes y desarrolladores”.

—;Este tipo de tecnologia desarrollada en el Reino
Unido podria apllcarse en otros paises, como Chile?
L

foses itelen fec trmaferlles, pero la clave es si son com-
petitivas en cada mercado. Apoyamos a empresas britdni-
cas parai ytambién con fir-
mas extranjeras que buscan oportunidades en el Reino
Unido. A veces eso requiere asociaciones locales, acuer-
dos de licencia o adaptarse a regulaciones distintas”.

—;Qué espera de esta visita a nuestro pais?
“Estoy aqui por invitacién de la Embajada Briténica, en
una especle de mlslon de reconocimiento. Ya tuvimos
con el Mi de Energia para compartir

pansion, recesién. Entonces, si, hay que ver cémo sobre-
vivir a corto plazo, pero el largo plazo es muy bueno, por-
que estamos frente a una oportunidad enorme”.

aprendizajes. También asistiré a eventos de vinculacién
con startups. Estoy aqui para aprender sobre el ecosiste-
ma local y ver dénde podemos colaborar”.
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