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lan y Eitan Guiloff son me-

Llizos. Han estado los 22 afios

de sus vidas juntos. Fueron

companeros de colegio y hoy

estudian en la misma univer-
sidad, aunque distintas carreras. El primero
es mas extrovertido: le gusta hablar, ira
reuniones y hacer entrevistas, mientras que
el segundo tiene una mente mas prac-
tica, operativa y lleva la relacion con los
inversionistas y los numeros. Este, estudia
ingenieria civil. y su hermano ingenieria
comercial Hoy, son socios.

Apesarde la corta edad, tienen las
cosas claras. "Cuando partimos y esto em-
pezo a crecer muy fuerte, lo primero que
hicimos fue conversar. Hay un dicho: ‘Es
mejor estar con la cara roja un minuto que
estar con la cara verde dos meses. Enton-
ces ahi dijimos 'separemos la vida familiar
con lavida laboral. Cuando tengamos un
problema, lo solucionamos el mismo diay
lo conversamos nosotros. Con mi hermano
no solemos pelear mucho, somos tan dis-
tintos.. El tiene un caracter mas tranquilo, a
mi me gusta todo rapido, mas acelerado.
Yo siempre he dicho que él es el auto y yo
el motor”, afirma Alan.

"Pero yo soy un Ferrari', acota Eitan.

UNA PLATAFORMA PARA
CONECTAR PYMES

CON ESTUDIANTES
UNIVERSITARIOS.ESA

FUE LA IDEA QUE SELE
OCURRIO ALOS HERMANOS
GUILLOF EN LOS PATIOS DE
LA UNIVERSIDAD ADOLFO
IBANEZ. EL NEGOCIO
AGARRO FUERZA Y EN
JUNIO FACTURARON US$
50 MIL. AHORA TIENEN

7 MILESTUDIANTES
INSCRITOS Y RECIBIERON
USS$ 475 MIL DE INVERSION.
TODO, MIENTRAS AUN
SIGUEN YENDO A CLASES Y
ESTUDIANDO.
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Siete mil estudiantes

En septiembre del ano pasado, mientras
conversaban en las ventanas de clases en
la Universidad Adolfo Ibanez, los Guiloff
escuchaban frecuentemente una queja
de sus amigos: no lograban ganar dinero.
Esto les prendié una ampolleta, y aunque
la idea parece no ser novedosa, crearon
Tasky. una plataforma para que universita-
rios tengan trabajos remunerados por hora
o servicios.

Fueron a conversar la idea con el direc-
tor de emprendimiento de su universidad.
Alan Farcas, y éste les sugirié que empeza-
ran con un grupo de WhatsApp para vali-
dar la idea. Querian conectar a pymes con
mano de obra barata y calificada como son
los universitarios.

Partieron con un grupo de WhatsApp de
15 amigos y 30 familiares o cercanos con
empresas. Estos solicitaban una tarea, po-
nian un precio y los estudiantes postulaban
a realizarla. "De a poco empezo a expan-
dirse el boca a boca, nunca pensamos que
iba a ser asi y ya tenemos 7.000 estudian-
tes y 4.400 askers, que son los que ofrecen
trabajos”, asegura Alan.

Con la idea validada buscaron consejos
y sumaron como fundadores a los empre-
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sarios David Batikoff, David Geni y Eduardo
Link. Partieron con USS$ 100 miliniciales a
finales del ano pasado, pero el crecimiento
ha sido tan explosivo que "solo hemos
usado US$ 2 mil', confiesa Eitan.

EntralanLee

Uno de los socios le hizo llegar al
fundador de Examedi, lan Lee, un comen-
tario. "Mira lo que estamos haciendo, esta
entretenido. Esta creciendo fuerte y son
dos cabros jovenes mas o menos de tu
edad, esctichalos un segundo”, le dijo. Al
poco tiempo Lee probé la plataforma, pidio
que le subieran unos medicamentos a la
nieve y ofrecio dinero a cambio de que
le limpiaran la parrilla. Tras eso, se sumé
como inversionista.

En conversacién con DF MAS, Lee
comenta que invirtié *porque me encan-
t6 el MVP que estaban haciendo. Es un
equipo que partié sin nada de tecnologia.
De hecho, sin pagina web y solo haciendo
grupos de WhatsApp lograron llegar a
varios millones mensuales de facturacion.
Lograron hacer mucho con nada”.

Ademas, agrega. ‘me encanta la
problematica que estan solucionando,
hay soluciones muy estructuradas a
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problemas y por eso salen aplicaciones
especificas para ciertas cosas, pero lo de
ellos es como un 'necesito ayuda en algo,
estoy dispuesto a pagary poner mi propio
precio”.

ELCEO de Examedi tuvo una experien-
cia personal "Me convenci porque subi
a la nieve un fin de semana. Como tengo
hipertensién, necesito un medicamento
todos los dias y con la altura ya me estaba
mareando. En el camino me di cuenta de
que no tenia mi medicamento en el bolso
y dije. ‘;qué hago? ;Bajo de vuelta, me de-
moro una hora y vuelvo a subiry me pierdo
toda la tarde?’ No, cuando llegue, decidi,
voy a mandar un mensaje por el grupo y
voy a ofrecer 50 lucas mas bencina para
que alguien me traiga el medicamento.
Lo mandeé el mismo dia en la noche: ‘Pago
esto, necesito que el remedio este aqui
antes de la una', que era a la hora que que-
ria salir a esquiar. Dicho y hecho: dentro de
10 0 15 minutos ya tenia alguien asignado”.

*ELnos esta apoyando, fue nuestro
primer inversor, pero el tema de los
inversionistas te lo puede comentar mi
hermano. Ya cerramos la primera ronda’,
dice Alan. "Cerramos con friends and family
y un inversionista angel privado. Tenemos
USS 475 mil’, agrega Eitan.

Las cifras crecen cada semana. En abril
de este ano se acercaron a un mentor,
del cual prefieren resguardar su nombre,

pero adelantan que es “un alto ejecutivo
en PedidosYa’, y le preguntaron cuantos
servicios creia él que podian hacer almes.
“No le estan metiendo platay todova a
ser boca a boca, estimo que van a hacer
entre cincoy 10 al mes. Tal vez 20 en un
escenario positivo’, les dijo. “Pero hicimos
eldoble", afirma Alan.

Los mellizos aseguran que en junio pa-
saron las 100 transacciones diarias y el 90%
de los askers volvian a solicitar un servicio.
El mes pasado facturaron US$ 50 mil. "En
términos de proyecciones, vamos a factu-
rar USS 1 millon este afio, pero creo que
si nos ponemos optimistas, puede ser el
doble’, dice Eitan. "Pero, ¢por qué optimis-
tas? Porque estamos hablando de estos
numeros sin publicidad”, agrega Alan. Hace
una pausa y lanza: "Esto es algo grande”

“Tarde o temprano vamos a ser
el Uber de los servicios”

Los taskers, como llaman a los estu-
diantes que se inscriben en la plataforma,
deben presentar su certificado de alumno
regular y datos de identidad para postular
a realizar servicios. “Porque la seguridad es
lo primero. Todos sabemos como esta el
pais’, menciona Alan.

Y tiene un punto: muchas tareas inclu-
yen llevar a adultos mayores al doctor y
labores al interior de casas residenciales.

Tienen estudiantes de distintas discipli-

nas. Algunos son de instituciones técnicas,
que cursan carreras como mecanica
automotriz e incluso cuentan con alumnos
de la academia culinaria Ecolé.

Los servicios mas solicitados por los as-
kers son clases particulares, arreglos en el
hogar, paseo y hotel para perros, traslados
de personas, cocineros a domicilio y cuida-
dores para adultos mayores, entre otros. ;Y
la peticion mas freak? Una persona solicité
una pareja para que lo acompafiara a un
matrimonio.

“Hay algunas cosas mas privadas que no
te podemos decir’, bromea Alan.

“Cuenta lo de Argentina’, le dice Eitan
a su hermano, riendo. El hace caso. "Una
mujer viajo a Buenos Aires, Argentina, y
se le quedaron los remedios. Publicé en
Tasky, ofrecio $ 25 miL y un estudiante que
viajaba al dia siguiente se los llevo”.

La ambicién, dicen, es grande. "Tarde
o temprano vamos a ser el Uber de los
servicios', cree Alan. Cobran un 15% de
comision por trabajo.

Yogay Elon Musk

Dicen los hermanos que siempre han
escuchado hablar de emprendimiento en
su casa, ya que tanto su padre como su
madre son emprendedores. "Siempre nos
ensenaron a escuchary buscar solucio-
nes.. y lo mas importante, de enamorarse
del problemay no de la idea’, afirma Alan.

Siguiendo las practicas de algunos
emprendedores, Alan intent6 levantarse a
las 5:30 de la manana. Pero ‘me duré tres
dias”, confiesa. Actualmente, se levanta
a las 6:30 y empieza la jornada con 15
minutos de yoga y siete paginas de lectura.
Su hermano es méas nocturno y prefiere
quedarse hasta tarde trabajando.

= ¢En qué minuto estudian?

- No estudiamos.

Ambos lo dicen al unisono y riendo.
"Pero pasamos los ramos', asegura Alan. Y
agrega: "Menos mal somos mellizos y nos
complementamos muy bien”. Los dos leen
constantemente a Elon Musk. el fundador
de Tesla, SpaceX, Starlink y PayPal

Por ahora no pretenden dejar los estu-
dios, ya que eso les permite tener cercania
directa con su publico. Su referente en
Estados Unidos es la startup Taskrabbit
(adquirida por lkea) y en Chile compiten
con Time Jobs y Taak.

A pesar de esto, confian en ellos mis-
mos. "Nos vamos a comer Chile, ese es
el objetivo. Tenemos un equipo fuerte y
sélido (trabajan 12 personas, todos ellos
universitarios), gente que cree en nosotros
e inversionistas. Esto va a ser fuerte. Uno
tiene que sonar en grande y la vamos a
sacar del estadio. Este es un emprendi-
miento con impacto social. Ese es mi foco,
es elfoco de Eitan y eso es lo que nunca
vamos a cambiar’, declara Alan. +
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