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Cobrar bien es clave

Senior Director:

En el contexto del proyecto de reconstruccion
anunciado por el gobierno y su impacto en las
PYME, se vuelve aiin mas evidente la importan-
cia de asegurar condiciones que resguarden su
liquidez y sostenibilidad en el tiempo.

El debate sobre financiamiento empresarial
suele centrarse en el acceso al crédito, pero hay
un factor igual de determinante y menos visible:
la capacidad de cobrar a tiempo. Para las PYME
la liquidez no es tedrica, es supervivencia.

Si bien la Ley de Pago a 30 Dias fijo un estandar
relevante, su aplicacion sigue siendo desigual.
En la practica, los plazos se extienden y la cultu-
ra de pago aun no se alinea completamente con
la normativa.

En ese contexto, el reciente anuncio del Ministe-
rio de Economia para fortalecer esta normativa
y generar alivio tributario para las pequenasy
medianas empresas refuerza una senal positiva,
al avanzar hacia una cultura de pago oportuno
que permita sostener la liquidez empresarial.
Mas alla del marco legal, la diferencia estaen la
gestion, porque cuando la cobranza deja de ser
administrativa y pasa a ser estratégica permite
anticipar riesgos, ordenar procesos y sostener el
flujo de caja.

La liquidez no se juega solo en vender, sino

en cerrar el cicloy, en esto, cobrar bien es una
verdadera ventaja competitiva.
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