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El impacto social inspira el modelo de negocio de los 12 proyectos ganadores de la edicién mas exitosa del fondo TECLA

El punto final de la ceremonia, con representantes de todas las startups ganadoras y los lideres del proyecto TECLA dentro de Caja Los Andes, entre
quienes se cuentan el gerente general corporativo Nelson Rojas, Marie Auteroche, Alejandra Videla y Marcela Berrios.

HECTOR FLORES SCROFFT

SEPTIMA EDICION DE TALENTO EMPRENDEDOR CAJA LOS ANDES SUPERO LAS 630 POSTULACIONES:

El impacto social inspira el modelo de
negocio de los 12 proyectos ganadores de

la edicion mas exitosa del fondo TECLA

Con la presencia de
personalidades del
ecosistema de
innovacion y
emprendimiento,
fueron reconocidos los
triunfadores del
mayor fondo privado
con foco en innovacion
social. r. o1 GTAMMARINO y
M. FERNANDEZ

ue doblemente emoti-

CATEGORTA CONSOLIDACION

BONDUP: COMBATIR LA SOLEDAD

"Hoy se habla de la soledad como la peor
pandemia de la humanidad”, contextualiza
Michelle Schnitzer, fundadora de BondUP.
Ver lasituacion de su abuela, de 92 afios, le
abrié los ojos de este problema, sobre todo
entre las personas mayores.

"Decidi renunciar a lo que estaba con el
suefio de poder combatir la soledad de las per-

vala ia final
de la séptima fondo de
innovacién social Ta-
lento Emprendedor
Caja Los Andes (TECLA 7). A la
natural expectacién de los equi-
pos finalistas por saber si eran
parte de los 12 sesu-

poder convertir-
nos en la principal herramienta de conexion y
entretenimiento paraellas”, relata. BondUP es
una app web que ayuda a las personas mayo-
resa poder tener una vida social activa. Inclu-
ye un marketplace de panoramas, talleres y
acnvldades que buscan poder generav esos
d uentro. A unafio

maron los homenajes a Nelson
Rojas, impulsor de esta iniciativa
yquien pone fin este mes a sus 13
afios como gerente general cor-

lanzamiento, suma 5.500 usuarios: "El pro-

medio de edad es de 65 afios, son todos auto-
valentes, casi 80% son mujeres"”.

Los usuarios pueden publicar sus propios
talleres, clases o

porativo de la

Fue el propio Rojas el que dio
labienvenida, en un dilogo con
un holograma con la versién 13
anos mds joven de si mismo. Ah{
explicé cudl ha sido el sentido
profundo de este proyecto para
Caja Los Andes. “Somos una or-
ganizacién tradicional, con 71
anos de historia. Y hemos im-
pulsado un cambio cultural pa-
ra el cual el influjo del contacto
con los emprendedores nos ha
ayudado. Muchos de ustedes
han vivido en nuestras oficinas y
eso ha ido permeando nuestra
cultura yl ha rejuvenecido a esta
empresa”, aseguro.

Diversas personalidades va-
loraron el impacto que ha gene-
rado el ecosistema este fondo, el
mis relevante que apoya la in-
novacién social desde el sector
privado. Entre ellos, se contaron
el vicepresidente ejecutivo de
Corfo, José Miguel Benavente; el
presidente de Fundacién Chiley
director de BancoEstado, Pablo
Zamora, y el presidente de Pafs
Digital, Pelayo Covarrubias.

En total, 12 emprendimientos
fueron reconocidos de entre los
mis de 630 postulantes que su-
mo esta convocatoria que Caja
Los Andes realiza junto a Socia-
lab, y que cuenta con el apoyo de
Endeavor, Megamedia e Inno-
vacién de “El Mercurio”. Cinco
ganaron la categoria Consolida-
cién, otros cinco la de Expansion
ydos seran apoyados por la cate-
goria Internacionalizacién. De
esta manera, acceden a finan-
ciamiento, pero también ala Co-
munidad TECLAy a oportunida-
des para escalar con potenciales
alianzas con Caja Los Andes pa-
ra beneficiar a sus afiliados.

d

de forma que pueden generar incluso un in-
greso adicional.

“Es stiper facil de usar. El disefio es stiper
similar a Facebook, pero ademas tiene
WhatsApp integrado, entonces la comuni-
cacién se hace muchisimo mas facil. Y elim-
pacto que estamos generando es tremendo:

ANDES

SOMOS CChG

personas que se sentian solas dejaron de
sentirlo desde que estan en BondUP”, dice
Schnitzer.

"Se esta generando un cambio en la so-
ciedad, un cambio real, que el dia de mafiana
vaa hacer que nosotros tengamos una vejez
mucho mejor”, destaca el gerente comer-
cial, Matias Achondo.

BondUP acaba deiniciar un levantamien-
to de capital por $300 millones. Opera en
siete regiones y espera cerrar el afio con 10

OWO: REVOLUCION SENIOR

En 2019, gracias a una hackatdn,
se conocieron Cristian Espinoza, Mi-
quel Riquelme y Jonathan Reyes y se
planté la semilla de OWO. “En esa
época propusimos un modelo de re-
parto en el mismo dia”, recuerda Es-
pinoza. La idea era que los trabaja-
dores de malls llevaran pedidos en el
trayecto de vuelta a sus casas.

Aunque su idea gané, el estallido y
la pandemia impidieron que se con-
cretara. Sin embargo, la reflotaron
cuando se hicieron cargo de las ope-
raciones de una empresa en la zona
sur. Los pedidos eran paquetes pe-
quefios, pero en muchos puntos de
reparto. Optaron por enrolar vecinos
(owers) a quienes les entregaban va-
rios paquetes para que ellos los re-

partieran en su barrio. Asi, podian eficientar el proceso.

HECTOR FLORES SCROFFT

Nelson Rojas, quien impuls6 TECLA durante su ges-
ti6n, fue homenajeado durante la premiacin.

Los ganadores recibieron cada uno $12 millones y
accedieron a integrar la Comunidad TECLA.

Al tiempo, descubrieron algo: el 52% de sus repartidores eran personas mayores.
“Hay un tema social que empezamos a darnos cuenta y que empezamos a generar con
nuestra comunidad, que es stiper grande”, explica. Espinoza. Los owers mayores cam\ -

diarios, generanun

$45 mily (lenen un incentivo a salir de sus hogares, mantenerse activos y socializar.
Esta red les da capilaridad y les permite repartir incluso en Islas de Pascua y en Juan

Ferndndez. Hoy OWO est4 levantando capital para crecer, consolidarse en Vaiparaiso y

Concepcién y preparar su llegada a México en 2026. "Tenemos que escalar rapidamen-

se hizo una encuesta donde el 67% de las  mil usuarios.

RELIF: CONTRA EL
SOBREENDEUDAMIENTO

Hace dos afios, Carlos Stevenson y Benjamin Bustos es-
taban en Londres, haciendo un MBA, y Jorge de la Carrera
trabajaba como desarrollador en Meta (Facebook), en San
Francisco. Y coincidieron en que querian volver a Chile "a
hacer algo que tuviera impacto.

El equnpc combinaba los mundos de la tecnolog\a ylas F -
nanzas, por
¥ taunibién en su peculier despliegsi én 1 regitn, “Se estab
atacando de manera muy fuerte la piramide, con todas las
soluciones de inclusion financiera. El foco, y es muy impor-

i tab. i delsi

financiero. Pero vimos que habia una capa media més desa-
tendida”, explica Bustos.

Se trataba del mundo de los trabajadores formales, que
ya tienen productos y estan bancarizados, pero que no
cuentan con educacién financiera, lo que deriva en sobre-

Enel caso
Internacionalizacion, Endeavor
los apoyaré para llevar sus pro-
yectos fuera de Chile.

Se trata de proyectos diver-
s0s, pero con un foco evidente
en el impacto social de sus mo-
delos de negocio. De hecho,
Marie Auteroche, directora de
Transformacién y Sostenibili-
dad en Caja Los Andes, destac
que esta edicién, la ms exitosa
a la fecha, destacé por el foco
puesto en cinco temdticas clave
para las personas: bienestar fisi-
co y mental, salud financiera,
turismo sosremble, enve]eclr
miento activo y

y en que no puedan dar el siguiente paso:
empezar a ahorrar o invertir.

Su propuesta es Relif, un software de salud financiera
alimentado por la tecnologia de las finanzas abiertas y la
inteligencia artificial. La plataforma asesora y estructura
soluciones para sus usuarios. "Consolidamos toda la infor-
macién financiera de una persona con distintas fuentes, con
eso desplegamos nuestro software, lo analizamos y vemos
qué tipo de solucion te podriamos armar. Y eso lo integra-
mos con bancos e instituciones financieras que estén dis-
puestos a ofrecerte esa solucién”, dice Bustos.

Hoy Relif opera con mas de 25 empresas y crece a nivel de
25% mensual. "De aqui a fin de afio estamos trabajando en
una alianza importante para llevar la plataforma a una escala
anivel nacional”, anticipa Bustos.

Ademas de ganar TECLA, Relif acaba de cerrar una inver-
slon de US$ 120 mil por un grupo de miembros de la red de

les de Fundacién Chile, ChileGlobal Angels.

te", cree el cofundador.

DROPIT: SUSTENTABILIDAD
EN TABLETA

_Estudid arquitecturaen Chile, hizo un posgrado en buil-

yentroatrabajar en
una empresa en Alemania. Pero Nicolds Retamal decidié
que no era lo suyo. Renuncié justo cuando vino la pandemia
y se le cerraron las puertas.

"Eraun sudamericano tratando de sobrevivir en Alema-
nia. Y empecé a trabajar en laindustria de la limpieza. Des-
pués de 9 afios de estudio y un magister, limpiaba bafios y
trabajaba en la construccion”. Pero ahi, limpiando bafios,
notd algo: se desperdiciaba mucho plstico, debia andar
con un tarro lleno de productos... "Esto se puede hacer de
otra forma”, pensé. Estudi6 quimica, volvié a Chile y llevé
su idea a la incubadora de la UDD.

Esaes la historia de Dropit, startup que desarrolla pro-
ductos de limpieza en formato de tabletas ultra reducidas.
Se disuelven y generan un producto de limpieza listo para
su uso en solo minutos. "El problema de la basura plastica
es de ineficiencia. En el caso de los productos de limpieza,
mas del 96% del peso es agua. Y ahi fue cuando se unié mi
amor por la naturaleza y la optimizacion de la creatividad
del arquitecto con la ciencia del building physics".

Dropit puede reducir en 99% la huella de carbono de la
industria. Permite llevar 188 veces mas productos en el
mismo viaje y lleva al minimo la cantidad de basura plasti-
cagenerada. Cuenta con mas de 10 productos formulados
y busca consagrarse dentro del mercado B2C para empe-
zar a potenciar su drea B2B, con foco en laindustria hote-
lera. Ademés, estan explorando llegar a Peri, Costa Rica
y Colombia.

"“Dropit ha levantado capital de inversién privada y pi-
blica. Ahora estamos armando una ronda en la cual ya hay
un porcentaje bastante avanzado, més de la mitad, en la
cual probablemente levantaremos alrededor de 120 mil
délares para impulsar el B2B", comenta Retamal.

AKADEMIAPP: SER COMO
DUOLINGO

através de rut;
e , desarrolla
ésenclales para el &xito académico y social de un estu—
diante. Sus cofundadores con Hernén Sangiieza, el ex-
ministro Joaquin Lavin y la periodista Bérbara Soto.

Soto es una apasionada por la educacién Ha estado en
un sinntimero de iniciativas, incluyendo su etapa como
seremi metropolitana del drea. Y hubo un dato que la
conmovid: "Salié un estudio en la U. de los Andes, que
dice que el 96% de los nifios de primero bésico no saben
el abecedario. El problema de los aprendizajes basicos es
muy profundo, y ahi creamos AkademiApp”

Partieron con un modelo B2C, pero rapidamente pivo-
taron, explica Soto, porque las ventas a los papés eran
bajas, los nifios no usaban la app y, sobre todo, porque no
estaban llegando a los alumnos més vulnerables. Asi que
optaron por golpear las puertas de las municipalidades.

"La primera que crey6 en nosotros fue Colina, y ahora
tenemos colegios subvencionados, municipales y tam-
bién privados”, explica.

Para soto, AkademiApp impacta "la raiz del proble-
|na que esel desarvol\o de los nifios que van a sustentar

.Y asequra que el efecto se da en tres
mve\esv lectura, mateméticas y funcion ejecutiva.

“Esas tres cosas son la base del nifio para que reciba
todolo que viene, pero ademas nos cruzamos con cuatm

it nldos , comoel
bi cultura generaly
ciones”, delalla Ahora, tras ganar TECLA, esperan
afiadir el componente de educacién financiera.

"Queremos ser como Duolingo. Que AkademiApp sea
la aplicacién que todos usan 15 minutos diarios y asf los
nifios y nifias logren desarrollar las habilidades mas im-
portante de su vida”, concluye Soto.

idado del me-

www.litoralpress.cl
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El impacto social inspira el modelo de negocio de los 12 proyectos ganadores de la edicién mas exitosa del fondo TECLA

CATEGORTA EXPANSION

endeavd

YAPP: REMEDIOS MAS BARATOS

Tras pasar por vari; ¥ ger g I de Capitali-
zarme y probar un emprendlmvenlo fallido, Cristébal Tzquierdo
buscaba seguir vinculado al mundo startup “Para mi, lo que mas

que hubiera un 6 para la socie-
(lad“‘ afirma.

Fue enese momento de su vida en que se reencontrd con Mauricio
Ferrari, excompariero de la universidad, quien fo invit6 a sumarse a
Vapp Era un :ollzador de medicamentos que permitia acceder a
precios mas en farmacias i Luego vino
Ia pandemia y se convitié en un marketplace, que permitia cem-

Estos emprendimientos recibieron financiamiento por
$28 millones y se suman a la Comunidad TECLA.

0S
= ANDES

SOMOS CEhe

UBUNTU GLOBAL: EL
PODER DEL VINCULO

Melanie Taylor y Catalina Girardi trabajaban en un co-
legio de San Bernardo cuando estallé la pandemia. Y su
equipo, a cargo de contener a los alumnos y sus fa .
pronto estuvo al borde del burnout. Lo que se les ocurrid
fue partir las reuniones con un espacio de canexion a nivel
personal, y el resultado fue un éxito.

Ambas renunciarony formaron Ubuntu, replicando el

[endeavo

I

PERCUS: HACER FACIL
LO COMPLEJO

Manuel Ibafiezy Juan Felipe Lussich sentian una gran
frustracion enlaindustria financiera. Sentian que “ven-
de cosas que la gente no entiende”. Por eso, pensaron
quela mejor forma de personalizar la comunicacién con
sus clientes era por medio de videos. Eso es lo que desa-

rrolla Percus.
"Cada cheme recibe mfnvmacmn personalizada, co-
mo su en un video,

modelo en unas cartas con preguntas para g una

prar, bonificar en linea cf yrecibir el medica-
mento en la casa.
onto i quie log tal al cunectar al
dE salud ratorios) con
las farmacias mdependuentes ”Son EX BOO Iocalg que representan el
72% de todes las farmacias que existen en el pais; son en promedio
30% mds baratas y que cubren el B1% de las comunas”, enfalm

Anteel buen r esultado sumaron
a CahlmaAmgl , quien llevé las cartas a una propues -
ta digital.

"La tecnologfa permite entregar un servicio personali-
zado. Por ejemplo, si yo tengo un vinculo de pareja hace 8
meses, me van a aparecer juegos, dinamicas y preguntas
totalmente dxsuntas a las que la aplicacién le entregaria a

Asf, Yapp permite hoy a \as empresas poner a i
ficiosatravésdelas "Esol
competitivas contra las grandes cadenas, lo que conecta con el
propésito, que es que el chileno gaste menos en medicamentos”,
dice Izquierdo.

En 2021 Yapp levanté US$ 2,5 millones y en el horizonte esta la
opcién de crecer a México, Colombia o Perti.

un de 40 afios ce casados”, explica Alegria.
La propuesta de Ubuntu "tiene su mayor impacto social
en la salud mental. Nuestra solucin permite conectar de
manera mas facil, ludica y cercana”, agrega Taylor.
En dos afos, ha vendido mis de 42.000 mazos. Mis de
300 mil personas han utilizado las cartas y en cinco afios
esperan tener 4 millones de usuarios activos en la app.

que ademds es lnlel’actlvo detal\a Ibéiiez

Percus busca educar fil nancleramemc a las perso-
nas paraque "se endeuden menos y ahorren mas”, co-
menta Ihafiez.

Destaca que las empresas que implementan los vide-
os interactivos "empiezan a tener una mejor relacion
con sus clientes, reciben menos consultas, y se preocu-
pan mas de constituir la relacion hacia delante de los
clientes”

Con clientes en Chile, México, Colombia, Ecuadar,
Perti y una nueva oficina en Canada, Percus planea le-
vantar capital para fortalecer la plataforma, incorpo-

o mas inteligencia artificial en i

y andlisis de datos.

YOURNEY: TRANSFORMANDO EMPRESAS

COCOOK:
COCINAS QUE
ABREN
OPORTUNIDADES

Alan Bermann, su fundador, defi-
ne a CoCook como "un incubador en
negocios gastronémicos que da ser-
vicios tanto de infraestructura y
equipamiento, como de apoyo al gi-
ro". Es un verdadero cowork para
emprencimientos gastronomicos,
que apunta a reducir las barreras de
entrada al negocio.

"Vamos ayudando a muchos em-
prendedores locales, a muchos mi-
grantes, para que puedan literalmente

| primer emprendimiento de Nicol

varon a renunciar a si trabajo y emprender con Marales.

"Nos empezamos a adentrar en el mundo de las power skills y nos dimos cuenta de que el
i i < efici L 1lo de estetipo de compet

foco en el
En 2010 cnso Pegas con Sentido. Durante la pandemia, debido al estrés d= mantener la em-
presa a flote, participé en un proceso de coaching "y me vold la cabeza”, afirma. Eneso, se le
acerco Martin Mac-Clure, ingeniero comercial gue habia vivido procesos similares que lo lle-

parar la olla y poder ir cumpliendo sus
proyectos”, afiade. Hoy CoCook suma
30 cocinasy dos hubs en Santiago, con
conectividad pensada en facilitar la
distribucin. Sus 250 clientes han ge~
nerado 75 empleos directos.

ael d
cias, que son las dnicas que se aprenden haciendo”, detalla Morales.

Nacida en 2022 sumando como como cofindador a Daniel Prieto, Yourney es la primera

plataforma de coaching dicital de Latinoamérica.

Su foco esta en los mandos medios y lideres emergentes de las empresas. "Porque ahi se
juega hoy el éxito del partido y estin super desaﬂadns ilustra Morales. En particular, prepa -
ranalo

rles las

CoCook ofrece tres servicios: coci~
nas colaborativas que vienen equipa-
das y se arriendan por hora; médulos
independientes, que permiten aunes-
taroperando al dia siguiente, y fa incu-
badora. En esta (ltima, un quipo de

son i

cias que requiere en esa nueva posician.

Los programas personalizados de Yourney se aplican en 45 empresas en Chile, México,
Colombia y Perti. En dos afies, ha levantado US$ 1,6 milln y se aprontan a levantar entre US$

3y US$ 5 millones para acelerar su crecimiento y llegar a Espaia.

CATEGORTA INTERNACIONALIZACION l

BEEOK PTENSA GLOBAL

018 "con el proposi lerarlat ion d

chefs, nutricionistas y expertos en
gestionde calidady comercial, apoya a
los emprendedores a mejorar, estan-
darizar y perfeccionar procesos y re-
cotas para entrar al mercado

¥ comp

la sostenibilidad", cuenta su CEQ, Cristian Bustos. Junto a sus socios Linco Nanco, Javiera Silva y
Carolina Montt, dice, "viviamos frustrados por la necesidad de avanzar mas rapido”.

Vieron la tecrologfa y, en particular, la inteligencia artificial, como un medio para acelerar el
cambio. Desarrollaron asf soluciones automatizadas para la gestin de las empresas en materia de
huella de carbono, huella hidrica, cumplimiento normativo v gestién de los residuos.

“El objetivo final es hacer mucho mas rapido y eficaz el proceso de tomar decisiones para cumplir
con los desafics de la sostenibilidad y de reducir las emisiones. Golpeamos las puertas y decimos:
"Mire, existe una formade tacer rdpido lo que ustedes hacen y que hoy les s ocupa muchisimo nempo
Ahora se puede hacer para que el i q del ahora
puedan utilizar con las bajando con los  cap: 3
resalviendo problemas”, explica Bustos.

Beeok opera hoy en Chile, Peril, Colombia y México, y cuenta con socios para atender en Ecuador y
Centroamérica. Suma mds de 200 empresas como clientes. Para los proximos 18 meses, dela mano
de TECLA, buscara sequir creciendo afuera. "Vamos a trabajar para ingresar en Europa, Estados
Unidos y Medio Oriente. Para eso estamos cerrando en las préximas semanas una ronda de levanta-
miento de capital”

Estas dos iniciativas fueron premiadas con aceleracion,
mentorias y una gira fuera del pais junto a Endeavor.

TALENTO
EMPRENDEDOR
CAJALOS ANDES

Tapp

MEDISMART: SALUD PARA LATINOAMERICA

La historia de Medismart comienza con el urdlogo Inti Paredes, “un doctor muy parti-

cular, experto en dota science e inteligencia artificial (LA)", relata su CEO, Antonic Lira.
Ambos se unieron al ingeniero Alex Vicencioy al ingeniero comercial Maximiliano Picera
para fundar la startup: “Nuestro factor comin es tratar de igualar la cancha en el mundo
de la salud y entregar salud de calidad accesible y de bajo costo. Mas del 60% de los
latinoamericanos IlU tiene acceso aportuno a la sdlud"

Enl

tlo: cceder a una variedad d

i la

cios, que incluyen consultas, una farmacia (llgxbal‘ servicios de entrega de examenes a
domicilio y medicidn de signos vitales con IA, entre otros. Su red suma 600 profesionales
delasalud y estd en Chile, Bolivia, Colombia, Perti, Ecuador, Costa Rica y México, reali-
zando més de 2.200 consultas diarias.

Tras ganar TECLA, en 2024 Lira [

esfuerzos estén "

en los paises donde estamos prmnms Ademds, para el sequndo semestre de 2025,
planean prepararse para la entrada a Estados Unidos. Eso si, aitade, su foco seguird en
América Latina, pues es donde detectan las mayores necesidades.

www.litoralpress.cl



