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“La comercializacion de energia dejo de ser

un proceso
estandar,

ahora es estratégica”

Pablo Demarco,
gerente general de Plataforma Energia.

PABLO DEMARCO, ANALIZA EL ACTUAL
ESCENARIO, EL AUGE DEL ALMACENAMIENTO
EN BATERIAS Y LOS DESAFIOS REGULATORIOS
QUE DEFINIRAN EL FUTURO ELECTRICO.
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a comercializacion de
PABLO @ energia en Chile ha evolu-
DEMARCO BULL cionado radicalmente en

los ultimos anos. Si antes

CARGO: GERENTE GENERAL
ORGANIZACION:
PLATAFORMA ENERGIA

el principal criterio de los clientes
libres era simplemente encontrar el
precio mas bajo, hoy las empresas

RUBRO:
COMERCIALIZACION DE ENERGIA buscan contratos que no solo les
LOCACION: SANTIAGO, CHILE aseguren costos predecibles, sino

gue también garanticen estabilidad
y acceso a generacion renovable. En
este contexto, la energia edlica y el

almacenamiento con baterias han
@®® Con mas de una década de . ol £ ; It
experiencia en el sector eléctrico, Omado protagonismo como alter-

Pablo Demarco ha liderado la nativas clave para optimizar la com-

evolucion de Plataforma Energia TR ho > :
st Lt ralarants an 9 petitividad del suministro eléctrico.

comercializacion de contratos de Plataforma Energia ha experi-

suministro para clientes libres. tatl tat f én. Fac
Ingeniero con amplia trayectoria en mentado esta transformacion, taci

regulacion y mercados energeéticos, litando licitaciones y estructurando
ha sido clave en la consolidacion de

modelos de licitacidn innovadores y acuerdos innovadores, que permi-

en la integracion del ten a los consumidores industriales
almacenamiento con baterias como i g e .
solucién estratégica para la mitigar riesgos en un mercaao cada
estabilidad del suministro. Bajo su vez mas volatil. Su gerente general,

estion, la empresa ha expandido su ; iz
gresencia & Ppem y CObﬁbia Pablo Demarco, lidera la adaptacion

fortaleciendo su impacto en la de la empresa a estos cambios, pro-
optimizacion de costos energéticos

para la industria moviendo modelos de suministro

mas dinamicos, en los que la com-
binacién de tecnologias renovables

y estrategias de almacenamiento
juegan un rol central.

En Revista Electricidad, Demar-
co profundiza en las principales
tendencias del sector, el impacto
de la regulacion en la integracion
de energias limpias y como el al-
macenamiento con baterias esta
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redefiniendo la gestién del consumo
energético en la industria. Ademas,
analiza los desafios de infraestructu-
ray las oportunidades que pueden
marcar el futuro de la comercializa-
cion de energia en Chile y la region.

La empresa ha sido protagonis-
ta en la comercializacién de ener-
gia para clientes libres. Desde su
experiencia, écomo ha evoluciona-
do la demanda por energia eédlica
en los contratos a largo plazo y
qué factores la estan impulsando?

El mercado ha cambiado drasti-
camente en los uUltimos afos. Antes,
los clientes libres se enfocaban uni-
camente en el costo de la energia, sin
importar su origen. Hoy, las empre-
sas buscan asegurar un suministro
renovable, tanto por compromisos
de sostenibilidad como por estrate-
gias de estabilidad de precios.

Sin embargo, aunque los clientes
pueden contratar energia certificada
como renovable, en términos ope-
rativos toda la energia inyectada al
sistema se mezcla. Lo que realmen-
te impacta la competitividad es la
estructura contractual, asegurando
costos predecibles y maximizando
el acceso a generacion renovable en
los momentos mas competitivos.

En este contexto, la energia edli-
ca ha tomado relevancia al generar
en horarios nocturnos, cuando la
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solar no esta disponible y los costos
marginales tienden a elevarse.

A propésito, uno de los grandes
desafios de los parques edlicos es
su intermitencia. éQué estrategias
han identificado en el mercado
para hacer que esta energia sea
mas competitiva y confiable para
los clientes industriales?

El mercado ha evolucionado ha-
cia esquemas mas dindmicos, donde
la gestion del riesgo es tan impor-
tante como el costo de la energia en
si. Una de las estrategias mas efec-
tivas ha sido combinar generacion
edlica con almacenamiento en bate-

rias, lo que permite arbitrar precios
entre distintas horas del dia y ofre-
cer mayor flexibilidad a los consumi-
dores industriales.

Ademas, se han desarrollado mo-
delos de comercializacion basados en
portafolios de generacion, combinan-
do energia edlica, solar e hidroeléc-
trica para lograr un suministro mas
estable. Estas estrategias han demos-
trado ser clave para optimizar costos
y minimizar la exposicion a eventos
de baja produccion edlica.

El almacenamiento con baterias
se esta convirtiendo en una solu-
cion clave para estabilizar la ge-
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neracion renovable. Sabemos que
estan avanzando en una licitacion
de baterias para un cliente indus-

trial. éPodria contarnos mas sobre
este proyecto?

El almacenamiento ha dejado
de ser una tecnologia emergente
para convertirse en una herramien-
ta fundamental en la optimizacion
del suministro energético. En Pla-
taforma Energia hemos liderado su
integracion en clientes industriales,
explorando nuevas formas de mejo-
rar su competitividad.

Actualmente, estamos trabajan-
do en una licitacion para Promasa,
una empresa forestal que enfrenta
costos elevados en horas punta.

En lugar de depender de genera-
cion diésel, diseflamos un esquema
que incorpora almacenamiento con
baterias de mas de cuatro horas de
autonomia, permitiendo cargar en
horarios de menor costo y descar-
gar en momentos criticos.

Este proyecto no solo represen-
ta un avance significativo para la
empresa, sino que también sienta
un precedente para la adopcion de
tecnologias de almacenamiento en
otros sectores industriales.

Ahora, si hablamos de regula-
cioén, ésta juega un rol fundamental
en la competitividad de las ener-
gias renovables. éCuales son las

1

El mercado ha
evolucionado desde
modelos rigidos de
suministro hacia

esquemas mas dinamicos
y sofisticados, donde la
gestion del riesgo es tan
relevante como el costo de
la energia en si mismo”.

principales barreras que enfrentan
los parques edlicos para su inte-
gracion eficiente en el sistema
eléctrico?

Uno de los principales desafios
es la infraestructura de transmision,
gue no ha crecido al mismo ritmo
gue la capacidad de generacion
renovable. Esto ha generado con-
gestiones en ciertas zonas del pais
y ha limitado la inyeccion de energia
al sistema, afectando directamente
a los parques edlicos.

Ademas, la regulacion del merca-
do eléctrico aun no se ha adaptado
completamente a la alta penetracion
renovable ni a los avances tecnoldgi-
cos. Se necesita un marco regulatorio
gue permita la participacion plena de
las baterias en los mercados de servi-
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cios complementarios, incentivando
su despliegue a gran escala.

Las licitaciones de suministro
también han marcado pautaenlo
que respecta a la transicion ener-
gética de Chile. éQué tendencias
estan marcando la estructura de
estos procesos y como pueden
beneficiar a los proyectos edlicos y
de almacenamiento?

Las licitaciones han evoluciona-
do hacia modelos mas sofisticados,

El almacenamiento
con baterias ha
pasado de ser

una tecnologia

emergente para
convertirse en
una herramienta
fundamental para
la optimizacion
del suministro
energético”

donde la diferenciacion horaria per-
mite optimizar costos y mejorar la
competitividad del suministro. En
este contexto, el almacenamiento
con baterias se ha convertido en un
actor clave, permitiendo gestionar la
intermitencia de las renovables y op-
timizar la disponibilidad de energia
en momentos de mayor demanda.
Sin embargo, es necesario que
la Comision Nacional de Energia
establezca senales de precios mas
diferenciadas por blogques horarios,
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Si la regulacion avanza en la direccion correcta

y se establecen incentivos adecuados para el
almacenamiento con baterias, podriamos ver un
mercado mucho mas eficiente, donde la energia barata
del dia pueda trasladarse a la noche, reduciendo asi la

volatilidad de precios”

para incentivar la participacion de
tecnologias que aporten flexibilidad
en momentos criticos.

Dado el crecimiento de las ener-
gias renovables y la necesidad de
infraestructura flexible, ccomo cree
que evolucionara el precio de la
energia en el mediano plazo?

A corto plazo, la volatilidad seguira
siendo un factor determinante debido
a los desequilibrios estructurales. La
congestion de transmision en el sur,
el vertimiento de energia en el norte
y la alta dependencia de generacion
térmica en la noche son factores que
mantienen los costos elevados en
ciertos bloques horarios.

Sin embargo, si las inversiones en
transmision y almacenamiento avan-
zan en los plazos adecuados, podria-
mos ver un mercado mas equilibrado
en el largo plazo. La clave estara en
desarrollar estrategias que permitan
capturar el valor de la energia renova-

ble en el momento adecuado, redu-
ciendo la exposicion a costos margi-
nales elevados.

¢Cuales son los préximos desafios
para Plataforma Energia en 2025?

El 2025 sera un ano de transfor-
macion para el sector energético,

y en Plataforma Energia queremos
liderar este cambio. Uno de nuestros
grandes focos sera la integracion del
almacenamiento en clientes libres,
asegurando que puedan reducir cos-
tos y optimizar su consumo energéti-
co de manera eficiente.

Ademas, retomaremos con fuerza
nuestro modelo de subastas de sumi-
nistro en tiempo real, asegurando que
los clientes puedan acceder a la oferta
mas competitiva del mercado. Esta-
mos convencidos de que la comerciali-
zacion de energia dejo de ser un pro-
ceso estandar, ahora es una estrategia
clave para garantizar un suministro
eficiente, flexible y rentable. =
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