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Titulo: ¢ Tiene una startup? Asi puede contactar a un inversionista angel

Supermercado digital LOMI realizd una ronda de inversion donde consiguieron $120.000.000

¢Tiene una startup? Asi puede
contactar a un inversionista angel

“Usualmente se deciden por
emprendimientos que les
atraen, con los que tienen
empatia por lo que buscan

resolver y, a la vez, pueden ser

un negocio”, dice José

Antonio Berrios, director

ejecutivo y fundador de
Broota.

la bodega del departamento

de uno de los socios. Asi par-
tio, en julio de 2020, el supermerca-
do en linea LOMI, que se especializa
en vender productos, en su gran ma-
yoria, de origen local, tales como
frutas, verduras, pasteleria, licores,
articulos de higiene personal, de
limpieza, entre otros.

No cuentan con sucursales abier-
tas al publico, pero si poseen lo que
denominan como “tiendas oscuras”:
tres en Santiago, una en Vina del
Mar y otra en Rancagua, lo cual les
permite abastecer a sus clientes en
maximo 60 minutos.

E n plena pandemia y utilizando

Los socios de

profesor de la Escuela Negocios de

que gand, hace que esté dispuesto a

dirse por una startup es para vincu-

Segin el CEO de LOMI (https:// LOMI son la Universidad Adolfo Ibafez, losin- invertirlo en emprendimientos en larse con los emprendedores, por-
bit.ly/3noLIdn), Renzo Pruzzo, la  Rolando Esparza, versionistas dngeles son personas etapa temprana, aportando a estos  que eligen no solo el proyecto, sino
idea del negocio surgi6 a partir de  gerente de que, usando su propio patrimonio, Ultimos consejos, redes y capital”’, también al equipo que esta a cargo”.

los problemas que enfrentan los
productores locales al querer vender
en las grandes cadenas de super-
mercado, que se relacionan con los
margenes que les exigen, el cobro
de la merma y la reposicion de los
articulos, y los plazos de pago, entre
otras restricciones que les imponen
los acuerdos comerciales que sus-
criben con las cadenas.

“Nosotros les pedimos un mar-
gen que varia entre un 25 y 30%y les
cancelamos en una semana prome-
dio”, afirma Pruzzo.

“Cuando comenzamos, vendi-
mos alrededor de $700.000 el pri-
mer mes, que es poquisimo, pero en
cuatro meses subimos a $5.000.000
y hoy estamos en $120.000.000”,
agrega Pruzzo.

En noviembre de 2020 hicieron la
primera ronda de capital consi-
guiendo precisamente
$120.000.000. Este monto lo obtu-
vieron mediante inversionistas an-
geles, concepto que alude a quienes
apuestan por las startups que recién
comienzan.

En la etapa inicial

De acuerdo con Julio Riutort,

operaciones, y
Renzo Pruzzo.
CEO.

invierten en una empresa que esta
en su etapa inicial, tomando una
participacion accionaria minoritaria,
por ejemplo, 10%; ademas la acom-
panan como especies de mentores
del equipo fundador. Este Gltimo, no
esta en condiciones de obtener un
crédito, ya que muchas veces esta
probando su producto, ya que se en-
cuentra alin en una etapa inicial de
desarrollo y es probable que todavia
no tenga ventas.

“El negocio para estos inversio-
nistas esta en que la empresa se de-
sarrolle y ellos tengan una participa-
cion que compraron cuando su valo-
racion era todavia baja. Siempre hay
un riesgo muy grande que el produc-
to no funcione o que no les guste a
sus potenciales clientes, y ahi los in-
versionistas pierden casi todo. Por
tal motivo, usualmente diversifican
la inversion entre multiples empre-
sas e invierten montos que pueden
variar entre $20.000.000 y
$300.000.000 por empresa”, preci-
sa el académico.

“Lo mas habitual es que este in-
versionista haya, por ejemplo, fun-
dado una startup y la vendio porque
le fue muy bien. Esa experienciay lo

agrega Riutort.

Todo online

En el caso particular de LOMI, la
inversion la obtuvieron a través de
de la plataforma Broota (https://
bit.ly/3nrUQhv), que ha apoyado a
otras startups, como Algramo, quie-
nes levantaron capital en 2014.

Seguln explica José Antonio Be-
rrios, director ejecutivo y fundador
de Broota, en su sitio web esta dis-
ponible la lista de startups que bus-
can financiamiento. “Se puede in-
vertir desde $500.000. Usualmente
se deciden por emprendimientos
que les atraen, con los cuales tienen
empatia por lo que buscan resolver
y, a la vez, pueden ser un negocio.
Como son riesgosos -algunos de
ellos van a fracasar- es importante
que diversifiquen su inversion en,
idealmente, diez startups distintas”,
dice Berrios.

En tanto Camila Awad, directora
de la Plataforma de Emprendimien-
to e Innovacion (PLEIN) de Facultad
de Administracion y Economia de la
Universidad Diego Portales, agrega
que “una de las razones que tienen
los inversionistas angeles para deci-
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Otro punto -agrega Awad- se re-
laciona con el propdsito, con lo que
la idea busca resolver, ya que tienen
portafolios sectoriales, por ejemplo,
invierten solo en proyectos de sus-
tentabilidad medioambiental o agri-
colas y que tengan una estrategia de
salida clara.

De acuerdo con Pruzzo, “en LOMI
los inversionistas han multiplicado
mas de 12 veces su inversion. Lo fun-
damental fue que estos creyeron en
el equipo y en la propuesta de valor.
Cuando se invierte en una startup
tecnologica se tiende a tener ratios
de crecimiento mucho mas altos que
en una empresa tradicional. Por
ejemplo, si nosotros logramos cre-
cer tres o cuatro veces por ano, eso
es muy bueno para ellos, porque les
genera un potencial de negocios, ya
sea a través de dividendos o de la
venta completa de la empresa”.

Otra alternativa proxima de fi-
nanciamiento para startups emer-
gentes, dice, es el crowdfunding, en
cuyo caso son mdltiples los partici-
pantes que, aportando montos me-
nores, logran invertir en conjunto
entre $200.000.000 a
$600.000.000.
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