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['INo Definida

Vector Capital busca socio y quiere

llegar a otros paises de laregion

Federico Goycoolea, gerente general de Vector Capital Corredores de Bolsa, sefiala
ademads que el [PSA debiera llegar alrededor de los 7.000 puntos este afio, entendiendo
ese nivel “como un precio mas o menos de equilibrio”.

MAXIMILIANO VILLENA

Buscando espacios de crecimiento se en-
cuentra por estos dias Vector Capital. La in-
termediaria ha duplicado su base de clien-
tesen base a prestar servicios a diversas pla-
taformas de inversiones mediante una
fintech controlada por los socios de la pro-
piaintermediaria, y su proximo paso podria
ser la internacionalizacion. Y dicho proce-
so también implicaria la busqueda de socios.

Federico Goycoolea, gerente general de
Vector Capital Corredores de Bolsa, sefia-
la que hoy estdn entre las 10 mayores in-
termediarias de la plaza, v que uno de los
factores que los ha llevado al alza son las
plataformas digitales. “Hemos crecido
bastante en el en el negocio de FX, en in-
versién en Estados Unidos. Estolo estamos
haciendo a través de Voultech , empresa
tecnologica que armamos para poder con-
tar con tecnologia propia de cara a aten-
der a las plataformas digitales, como las
chilenas Racional, Betterplan, Tremun,
entre otras, donde ellos se conectan a
nuestro sistema y pueden invertir direc-
tamente en la bolsa, en EEUU o en ETF,
mientras que en Chile la ejecucion se rea-
liza a través de Vector”.

La fintech es en un 85% propiedad de los
duefios de Vector Capital, y el restante 15%
pertenecea los desarrolladores de la tecno-
logia. “Hoy tenemos cerca de 200.000 clien-
tes gracias a estas plataformas”, dice Goy-
colea. Y agrega: “El ano pasado entraron a
la bolsa 100 mil inversionistas nuevos, el 33%
de los usuarios entraron a través nuestro. Y
queremos consolidar el erecimiento llegan-
do este anio a 400.000 clientes”, sostiene.

Alavez, Goycoolea explica que *tenemos
una participacién de mercado algo sobre
el 5%, hemos crecido, y por eso tenemos
que ver donde nos expandimos. Para eso
hemos visto dos caminos”, dice el CEO,
apuntando a que una de estas vias es la in-
ternalizacion de todos los negocios, es de-
cir “estudiar si nos conviene ir como co-
rredor, como Voultech o con las dos em-
presas en paralelo. La fusion de las bolsas
de Chile, Pert y Colombia estd generan-
do oportunidades. Vemos Colombia como
el primer mercado, para ambos negocios
lo vemos como un un mercado priorita-
rio”.

Pero para los siguientes pasos, adelante Go-
yeoolea, también “estamos explorando in-

corporar nuevos socios a la corredora, tan-
to como ejecutivos o inversionistas externos.
Es un proceso abierto, estamos viendo sies
necesario hacerlo para alcanzar un creci-
miento mas rdpido”.

Segun el ejecutivo, esperan dirimir sobe la
necesidad de incorporar nuevos socios du-
rante este ano, pero subraya que la compa-
fifa “no estd en venta. Estamos viendo cémo
capitalizar masrdpido este momento, no hay
que quedarse dormido. Tenemaos recursos
limitadosy tenemos que tener la capacidad
de aprovechar el minuto en el que estamos,
donde tenemos gran participacién en el
mercado digital”.

Para Goycoolea, laidea es asociarse conal-
guien “que aporte, que nos puede ayudar a
crecer. No es una necesidad tanto de capi-
tal, sino un apoyo al crecimiento, a la ges-
tién, en como crecer en un mercado que
cada vez es un poco mds internacional, pero
cada vez con mayores riesgos”. Pero recal-
ca: “los mayoritarios nos vamos a mantener

Federico Goycoolea, gerente general de Vector Capital Corredores de Bolsa.

probablemente”.

Elplan de expansion de la compania, ade-
mas implicd la creacion de un drea de finan-
zas corporativas, centrada en operaciones
medianas, con un foco en transacciones de
US$2 millones o US$S millones. Al respec-
to, precisa que ya cuentan con tres manda-
tos de US$2 millones cada uno, para valo-
rizaciones de empresas v levantamiento de
capital.

ELIPSAEN7.000
Esta semana el [PSA ha encadenado dos
dias seguidos de nuevos niveles récord acer-
candose a los 6.600 puntos, pero el merca-
do apuesta a que el rally continuaria.
Goycoolea, apunta que el selectivo debie-
rallegar alrededor de los 7.000 puntos esle
afio, entendiendo ese nivel “como un pre-
cio mds o menos de equilibrio, porque las
valorizaciones de las empresas ain estan
algo descontadas respecto de sus niveles
histéricos. Pero si empezamos a tener no-

ticiasun poquito mas positivas, que la eco-
nomia pueda ir de menos a mds este afio, si
vemos un cobre que se afirma arriba de
US$4, y siademds se logran algunos acuer-
dos por ejemplo en pensiones, en seguridad,
enuna reforma tributaria que no sea tanne-
gativa para el mercado, podemos tener al-
gun vientoa favor y mirar mas cercano el ni-
vel de 7.250 puntos .

En medio de la subida de mas de 6% que
ha vivido la Bolsa de Santiago en este pri-
mer trimestre, los clientes de Vector, dice
Goycoolea, han apuntadoa lascompafia lo-
cales “mds de moda, gusta mucho SQM y ac-
ciones como Latam y Vapores, que han te-
nido buenos rendimientos y dividendos,
que llaman la atencién por sunegocio, pero
también acciones de bancos en general.
Pero en algunas plataformas les gustan mu-
chola AFP Y en Estados Unidos, las inver-
siones van hacia las siete grandes tecnolé-
gicas, Alphabet, Nvidia, Meta, Apple, Micro-
soft, etc”.@
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