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Titulo: Consejo del Salmén: Menor siembra de este afio mejoraria escenario de precios en 2021

Asociacion que retine a Mowi, AquaChile, Cermaq y Salmones Aysén dimensiona impacto por la pandemia

Consejo del Salmén: Menor siembra de este
afio mejoraria escenario de precios en 2021

En su primera entrevista como directora ejecutiva del gremio, Joanna Davidovich

cuenta las estrategias y objetivos de la entidad creada en mayo.

CAROLINA UNDURRAGA B.

“ Uno de los

verge en que 2021 serd un mejor
afio”, manifiesta.
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que se furmé en mayo.

En su primera entrevista co-
mo directora ejecutiva de la
asociacion —conformada por
Mowi, AquaChile, Cermaq y
Salmones Aysén—, Joanna Da-
vidovich detalla las metas v de-
saffos de la nueva entidad.

Con una larga trayectoria
profesional ligada al mundo
publico y privado, Davidovich
cuenta que decidié aceptar el
puesto porque le parecié un
"desafio interesante”. “Tiene
temas que funcionan muy bien
con lo que ha sido mi carrera,
donde me he dedicado a las po-
liticas publicas, al crecimiento
de la productividad (...). En es-

demanda. Hoy si miras
distintos indicadores, ves
una recuperacion
acelerada, obviamente
distinguiendo por tipo de
sector”.

“ La sociedad y el
pais en general han ido
avanzando hacia una
vision mds responsable
con el medio ambiente.

obviamente distinguiendo por
tipo de sector. Pero en la medi-
da que haya reactivacion, se re-
cuperard el precio”, asegura.
Por otro lado, Davidovich
destaca que las plantas salmo-
neras han podido continuar con
sus operaciones, manteniendo
la fuente de empleo en el sector.
Respecto de la situacién en
los principales mercados del
salmdn, la directora ejecutiva
del Consejo explica que en Esta-
dos Unidos —principal destino
del salmdn nacional—, la caida
en la demanda ha sido menor a
laregistrada en otros paises, pe-
10 con precios por debajo de lo
normal. Mientras que en Japén
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De las cuatro firmas asociadas,
solo Cermaq pertenece a ambos
gremios. En 2016, Mowi (ex Ma-
rine Harvest) renuncié a Sal-
monChile por discrepancias en
materia sanitaria. Anteriormen-
te, en 2010, AquaChile tambi¢n
lo hizo por similares desacuer-
dos. Esto, luego de que el propie-
tario de la firma en ese entonces,
Victor Hugo Puchi, renunciara al
directorio y vicepresidencia del
gremio por distintas visiones.

Pese a todo, la ejecutiva del
gremio senala que ya se ha reu-
nido con los representantes de
SalmonChile, con quienes ha
estado en coordinacion para
abordar distintos temas. “No
hay ninguna divergencia, al
contrario, todos queremos tra-
bajar por el bien de la indus-
tria”, asegura.

Un dificil primer
semestre

Davidovich reconoce que fue
un complejo primer semestre
para el sector salmonero, en el
que la gran mayoria de las fir-
mas registré pérdidas. Explica
que las ventas se vieron afecta-
das principalmente por una cai-
da en la demanda por el cierre
del canal horeca (hoteles, res-

sus impactos. Pero esto
no hace que la actividad
(salmonera) no sea
viable”,

JOANNA DAVIDOVICH
DIRECTORA EJECUTIVA
DEL CONSEJO DEL SALMON

taurantes y cafeterfas) por la
pandemia, lo que generd una
importante baja en los precios.
De hecho, dice que el valor va,
aproximadamente, un 20% por
debajo del promedio de los tlti-
mos cuatro afnos.

“En Estados Unidos, el 50%
de las ventas de salmdn chileno
se hace por el canal horeca, y en
Brasil, un 80%, y eso de un mi-
nuto a otro se cerrd”, sostiene,
Esto se suma a incidentes, como
el ocurrido en China, donde se
vinculd un brote de covid-19
con salmén importado, gene-
rando una drdstica caida en la
demanda por este pescadoenel
pais asidtico. Pese a todo, desde
el gremio esperan que la baja de
un 10% en la siembras en lo que
va del afio genere un equilibrio
entre la oferta y la demanda.
“Esto debiese contribuir a que
el precio pueda subir, todo con-

EE.UU. han sido enfdticas en de-
cir queno hay evidencia cientifica
que indique que el virus se puede
transmitir por los alimentos.

Objetivos del gremio

Joanna Davidovich dice que
Chile tiene ventajas comparati-
vas y competitivas que lo po-
drfan llevar a ser el principal
productor de salmon a nivel
mundial (actualmente es el se-
gundo después de Noruega).

Para lograr eso, el Consejo
del Salmdn se propuso tres ob-
jetivos estratégicos: impulsar el
desarrollo competitivo y sus-
tentable de la salmonicultura
con unabuena regulacidn y cui-
dando el entorno; dar a conocer
la realidad de la salmonicultura
y su aporte al pais, y contribuir
al debate de politicas publicas
que fomenten el desarrollo pro-
ductivo de la industria.

“Es cierto que esta industria
enfrenta desafios importantes v
que la sociedad y el pais en ge-
neral han ido avanzando hacia
una visién mas responsable con
el medio ambiente. El Consejo
del Salmon estd convencido de
que debemos adaptarnos a esta
realidad proactivamente y ha-
cer las cosas bien”, declara.

bien cémo opera”, explica.

Si bien no quiso referirse al es-
cape de 690 mil salmones de
Mowi en 2017, que implicé una
multa de $5.300 millones a la fir-
ma, Davidovich reconocié que sf
hay un “tema de prevencién im-
portante” de estos eventos. “La
regulacion estd ajustdndose, pe-
ro hay que seguir haciéndolo. El
cambio climitico llegé para que-
darse v hay que ver cémo hacer-
se cargo de sus impactos. Pero
esto no hace que la actividad no
sea viable, por el contrario, hay
que ver cémo compatibilizar las
dos cosas”, sefiala.
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Joanna Davidovich, directora ejecutiva del Consejo del Salmon.
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