W LITORALPRESS

Fecha:
Medio:

11-07-2025

El Mercurio de Antofagasta

Supl. : El Mercurio de Antofagasta
Tipo: Noticia general
Titulo:

pag.: 2
Cm2: 353,1

Tiraje: 5.800
Lectoria: 17.400
Favorabilidad: [ INo Definida

Mercado inmobiliario: Region liderd venta de viviendas semestrales en la macrozona norte

Mercado inmobiliario: Region lidero venta de
viviendas semestrales en la macrozona norte

cupAD. Segiin informe de Tinsa, la venta de departamentos entre Arica y Coquimbo fue mayor durante el primer semestre
de este ano. Barrio Brasil y Avenida Argentina son los sectores mds demandados por familias e inversores.

Macarena Saavedra Ledezma

cromica@mercurioantofagasta.cl

urante el primer semes-

tredeestearo, la Region

de Antofagasta exhibio
una leve recuperacion del mer-
cado inmobiliario y particular-
mente en departamentos. Se-
glin el informe de coyuntura in-
mobiliaria elaborado porlacon-
sultora Tinsa by Accumin, en los
primeros seis meses del 2025 en
laregion se registro la venta de
650 unidades, lo que equivale a
un28,6%de participacion del to-
tal de ventas del mercado de la
Zonanorte.

Segiin el estudio, durante el
primer semestre, entre la Re-
gion de Aricay Parinacota y la
Region de Coquimbo, sevencdie-
ron 2.276 viviendas nuevas, lo
cual representa una disminu-
ciondel -14,1% enrelacion con el
semestre anterior y de un 12,7%
menos conrespecto al primer
semestre de 2024. De este total,
€l 25% corresponde a casas con
568 unidades y un 75% a depar-
tamentos con 1.708 unidades.

En ese escenario, destaco
Antofagasta como la region con
mayor venta deviviendas (casas

“Este repunte se
concentro en el
tramo de precios
entre 3000 UF y
5000 UF, que
representa el 55% de
las transacciones,
destacando el sector

de Costa Laguna’™.

Rocio Ciceres
Head of Studies de Tinsa

y departamentos) debido aque
se comercializaron 780 unida-
des, mostrando una recupera-
cion de 3,6% en las ventas res-
pecto al mismo periododel afo
anterior.

AUMENTO DE LAS VENTAS
Deacuerdo con el estudio, el fe-
nomeno, se debe principalmen-
te al alza de las ventas de casas,
queaumentaron 66,7% con rela-
citn al mismo periodo de 2024,
pasando de 78 a 130 unidades
vendidas. Asilo explicd Rocio
Caceres, Head of Studies de Tin-
sa by Accumin.

“Este repunte se concentrd
en el tramo de precios entre

UNONOTICIAS

_

EL SECTOR DE COSTA LAGUNA C

3.000 UF y5.000 UF, querepre-
sento el 55% de las transaccio-
nes, destacando el sector de
Costa Laguna como el principal
focode demanda, especialmen-
te por viviendas de 3 dormito-
rios, de las cuales un 82% se en-
cuentran en blanco”, sefalo.
Mientras que, en términos
deofertadedepartamentos, An-
tofagasta también liderd con
una participacion del 25,6% del
stock regional, equivalente a
2426 unidades disponibles,

QONCENTRA MAYOR VENT’A DE UNIDADES.

aunque esto representauna caf-
da del 17,8% en comparacion
con el semestre anterior, lo que
evidencia una disminucién en la
disponibilidad de unidades nue-
vas.

Interés inmobiliario que, se-
ginla consultora Rocio Caceres,
se explica por el perfil de de-
manda compuesto por inversio-
nistas y parejas jovenes, guienes
fienen una “alta preferencia por
unidades de 1y 2 dormitorios,
ubicadas en sectores céntricos

como Avenida Argentina, Brasil
y el centro de la ciudad, debido
asubuenaconectividady locali-
zacibn estratégica”.

Respecto alstock disponible,
€l 45,6% se concentra en el ran-
go de precios entre 2,000 y
4.000 UF, lo que indica que An-
tofagasta continuara liderando
la oferta del mercado de depar-
tamentos,

Respecto al ingreso de nue-
vos desarrollos, Antofagasta,
junto a Coquimbo, encabezo la
actividad con el ingreso de cua-
tro nuevos proyectos, alcanzan-
doun total de 64 proyectosacti-
vos en venta. Sin embango, esto
refleja una contraccion del
42,9% respecto al segundo se-
mestrede 2024.

Antelascifras, Jorge Matura-
naHurtado, presidente dela Ca-
maraChilenadela Construccion
de Antofagasta (CChC), recono-
i que segtin los datos que ma-
neja la entidad, durante el pri-
mer trimestre de este ano se ha
observado un aumento del
“11,3% en la venta de unidadesa
nivel general, en comparacional
mismo periodo del afio 20247,

En cuanto a las proyeccio-
nes, desde la CChC apuntarona

“ver algiin efecto en las ventas
traslaaprobacion del subsidioa
la tasa hipotecaria que le vaa
permitir a las personas acceder
una solucion habitacional, y de
paso ayudard a que el sector de
la construccion se reactive y ge-
nerenuevos empleos”.

BALANCE POSITIVO

En esalinea, desde lainmobilia-
rio Re Max, Maria Jestis Ode de-
clard que la mayor concentra-
cion de ventas ocurrio el primer
trimestre con dostipos de com-
pradores, inversoresy las fami-
lias.

“Se divide entre loque esin-
version, que es hasta los 3 mil,
3.200 UF y después el ticket
promedio va de los 4.000 a los
6.500 UF's aproximadamen-
te”, dijo.

A diferencia del catastro de
Tinsa, desde ReMax manifesta-
ron que las ventas de viviendas
de interés familiar estan con-
densadas en el sector sur de la
comuna.

“Los departamentos son de
dosatres dommitorios y lamayor
condensaciones del centro. Des-
de la Clinica Antofagasta hasta
Llacolén”, concluyo.c%
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