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Adaptarse para seguir creciendo
Senor Director:

Chile tiene un mercado de seguro
de crédito maduro y competitivo,
liderando en Latinoamérica en
primas sobre PIB. No obstante, la
cantidad de pdlizas activas sigue
siendo baja en relacién con el total
de empresas. Esto muestra que,
aunque el producto es sélido, debe
adaptarse para llegara mas sectores.
Laverdadera evolucién havenido con
la tecnologia, que hoy permite una
gestion del riesgo mas agil, precisa
y cercana a los clientes.

En un mundo volatil, las empre-
sas necesitan mas que cobertura:
requieren informacion estratégica
y gestion de riesgos. El seguro de
crédito protege cuentas por cobrar,
anticipa riesgos y apoya un creci-
miento seguro. En 2024, las exporta-
ciones chilenas superaronlos ~ mil
millones de délares, demostrando
la importancia de este seguro para
expandirse con confianza. Creo que
es responsabilidad de quien ofrece
el producto acercarlo, no de quien
alin no lo conoce. El desafio es claro:
innovar, adaptarnosy seruna palanca
para |la estabilidad empresarial y
econémica. Si las empresas crecen,
el seguro de crédito también.
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