Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

LITORALPRESS

10-07-2024
La Segunda
La Segunda
Noticia general

Pag.: 12
Cm2: 690,8
VPE: $1.534.183

Sonami arremete contra Codelco por operacién con Enami

Maximo
Pacheco,
presidente
de Codelco. 2

Tiraje:

Negocio entre las estatales genera dudas

Sonami arremete
contra Codelco por

operacion con Enami

El interés por

comprar el 10% de
Enami en Quebrada

Blanca (que no ha
sido confirmada por
Codelco aun) le seria
de todas formas un
negocio redondo.

Lectoria:
Favorabilidad:

11.692
33.709
E pPositiva

Jorge
Riesco,
presidente
de Sonami.

Por Felipe O’Ryan.
oy en la manana, la Sociedad
Nacional de Minerfa (Sonami)
manifesté su disconformidad
con el interés de Codelco de ad-
quirir el 10% que tiene la estatal Enami en
la operacion controlada por la minera
Teck, Quebrada Blanca.

El negocio a puertas cerradas entre
empresas del Estado y el precio que tras-
cendid habrfa ofrecido Codelco fueron las
principales criticas del gremio minero.

“Como gremio que representa toda la
mineria nacional, manifestamos nuestro
desacuerdo con esa intencién y con la va-
lorizacién que de acuerdo a lo que se ha
publicado se le pretende dar a ese activo
tan importante que tiene Enami”, comen-
t6 el presidente de Sonami, Jorge Riesco.

Codelco habria encargado una valori-
zacion del 10% de Quebrada Blanca a un
banco de inversion, ofreciendo luego cer-
ca de US$500 millones a Enami por este
porcentaje de participacion minoritaria en
la operacién que controla la firma cana-
diense, segtin publicé ayer La Tercera.

Codelco no respondio las consultas de
La Segunda sobre estas afirmaciones.

Por su parte, Riesco afirmé hoy que la
participacién en Quebrada Blancaes el ac-
tivo mds relevante que tiene Enami y, por
lo tanto, “seria adecuado que, en el caso
que se optare por venderlo, se hiciere a
través de un proceso competitivo que per-
mita conocer su mejor precio y no por me-
dio de una venta directa a Codelco”.

“No parece que una transaccién di-
recta con Codelco pueda maximizar el va-
lor de ese activo para Enami, que hoy es
fundamental para garantizar el retorno su-
ficiente, si se opta por esta alternativa co-

mo solucion al problema financiero de
Enami”, agrego el presidente de Sonami.

¢Por qué vende Enami?

Entre expertos mineros la duda es por
qué Enami buscaria deshacerse de uno de
sus “mejores” activos. La empresa estatal
tiene una compleja situacién en sus balan-
ces: a 2023, present6 una deuda financiera
a corto plazo de US$634,7 millones, mien-
tras que su vicepresidente ejecutivo, Ivan
Mlynarz, dijo ante la Comisién de Mineria
y Energia del Senado el pasado mes de
abril, que la empresa cerraria con un défi-
cit de US$184,3 millones el presente aiio.
Ello, luego de registrar pérdidas por
US$200,9 millones en pérdidas el 2023.

Laventa de activos es parte de la estra-
tegia de la empresa para reducir esta deu-
da, aunque algunos expertos creen que es-
ta no seria la forma correcta.

“Seria mucho mejor que la situacion
de Enami se resolviera de manera mas in-
tegral. Vender un activo como éste, que te
genera flujo de caja permanente, en Que-
brada Blanca, faena para la que vienen
mas expansiones y podria seguir crecien-
do, no es una salida sus-
tentable para el proble-

Enami tiene un

contrato con Quebrada
Blanca muy favorable,
porque tiene acceso a un

10% de las utilidades”.
Gustavo Lagos, UC.

ma”, comenta el director ejecutivo de
Plusmining, Juan Carlos Guajardo.

“No resulta razonable comenzar a
vender sus activos para enfrentar su actual
situacion, y menos el activo mas relevante,
sin tener un diseno claro respecto al futuro
de la estatal”, concuerda Riesco, de Sona-
mi.

El 10% de Enami en la operacién en la
region de Tarapacd es extremadamente
atractivo, dicen los expertos, ya que por
ejemplo, no es diluible. Y en octubre del
ano pasado, se inaugurd también Quebra-
da Blanca 2 que considera una inversién
de US$8.200 millones y tiene contemplado
producir 320 mil toneladas de cobre du-
rante los primeros 5 afos de operacién.

“Enami tiene un contrato con Que-
brada Blanca muy favorable, porque tiene
acceso a un 10% de las utilidades sin hacer
nada, ni siquiera tiene que poner recursos
para la inversion, y tampoco diluye su par-
ticipacion cuando hay aumentos de capi-
tal”, dice el académico de Ingenieria UC,
Gustavo Lagos.

El experto también responde a los
cuestionamientos de la opera-
cién, senalando que “es
perfectamente acepta-
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No parece que una
transaccion directa con
Codelco pueda maximizar
el valor de ese activo para

Enami”.
Jorge Riesco, Sonami.

ble que dos empresas del Estado puedan
hacer una transaccién asi. El precio se po-
dria estimar correctamente sin grandes
problemas”.

Para Codelco, en tanto, la operacién
(que la estatal no ha confirmado atin) seria
un negocio redondo. Se queda con un ac-
tivo en una operacién en crecimiento, con
un precio del cobre al alza.

Un conocedor de las negociaciones
comenta que “Enami tiene mucha deuday
muchos activos, entonces la operacion ha-
ce sentido”, y agrega que “Codelco estarfa
en buen pie para la compra considerando
las Gltimas alzas en el precio del cobre y
que no tiene vencimientos de deuda im-
portantes con fechas cercanas”.

Codelco informé en sus resultados a
marzo de este ano una deuda total por
US$21.445 millones: algo més de 7 puntos
del PIB del pais. Los pasivos a corto plazo,
es decir, que deben liquidarse en hasta un
ano, se registraron en US$772 millones en
latiltima entrega de resultados de la esta-
tal, con vencimientos de bonos interna-
cionales este afo por cerca de US$546 mi-
llones y otros por US$397 millones en
2025. Cifras mds altas se ven ya para 2027,
cuando los vencimientos de deuda banca-
ria y los bonos internacionales suman
US$1.568 millones.
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