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Femsa propone mecanismos

de precios maximos y
licitaciones en sector privado
para bajar precios

medicamentos

ara el 6 de diciembre quedd fijada
la audiencia en el marco de un
proceso que hace mds de afio levantd
la mexicana Femsa Salud en Chile en
el Tribunal de Defensa de la Libre
Competencia (TDLC). A esa instan-
cia recurrié para que el mencionado
tribunal se pronuncie y tome medi-
das frentealoque —acjos dela firma
azteca— es el trato diferenciado en
los precios de los medicamentos que
aplican los laboratorios cuando ven-
denal retail (farmacias) y los precios a
los que venden al sector piiblico.
Segiin datos presentados en la
instancia no contenciosa por Femsa
a través de Socofar (Cruz Verde),
existiria un diferencial importante,
v las grandes cadenas de farmacias
pagarian mds a los laboratorios por
los remedios que el sector puiblicoy
que los compradores instituciona-
les privados.
Después de va-
rias idas y venidas
en este proceso y
teniendo en mente
que se acerca dicha
fecha crucial y fi-
nal tras la cual el
TDLC deberfa re-
solver, la mexicana

Femsa busca que el
TDLC se pronuncie y
defina medidas frente
al trato diferenciado
que, a su parecer,
reciben farmacias

deber de ofrecer al comprador el
mismo PI’C‘CiD que a sus otros com-
pradores, como un compromiso de
trato no diferenciado.

Nicolds Figueroa (PUC) postula un
mecanismo de “precio maximo”, en
¢l sentido de considerar el precio al
que postuld un laboratorio para una
licitacidn de Cenabast, aumentado en
un 25%, y que esto se transforme en el
“precio maximo” al cual el laborato-
rio debe estar dispuesto a transar
también con las distribuidoras priva-
das (en una ventana de tiempo).

En este punto se plantean tres alter-
nativas posibles a considerar como
ese “precio maximo” de la licitacion
de Cenabast (v luego aumentado en
25%): considerar el precio que cadala-
baratorio oferté en un proceso licita-
torio; considerar solo el precio del ga-
nador en la licitacion; o considerar el
precio del laborato-
rio que llegd segun-
doenlalicitacién, el
“segundo precio”.
Esta tercera opcion
podria ser la mds
plausible a ojos de
este experto, de
modo de evitar que
se pudieran ver

—asesorada por el desde los afectados al alza los
abogado Cristidn A precios a los que
Reyes Cid— pre- laboratorios. compra Cenabast,

sentd la semana

pasada, el 19 de octubre, una baterfa
de nuevos estudios de académicos y
expertos economistas y abogados. A
través de ellos entré de lleno a plan-
tear medidas de politica piiblica que,
a su entender, combatirian esa dife-
renciacién en los precios y, por ende,
los reducirian.

Respaldada por un informe de
Marcelo Villena (U. Santa Maria),
unade las medidas expuestas apunta
a que se permita a farmacias, cade-
nas, independientes o conglomera-
dos, realizar licitaciones parala adju-
dicacion de sus procesos de compra,
buscando una mayor similitud con
los mecanismos existentes en el ca-
nal institucional. Cristidn Reyes ex-
pone que la idea es que quede clarifi-
cado que tanto cadenas como inde-
pendientes se puedan unir para una
licitacién en conjunto, para hacer
mayor volumen que les baje los pre-
cios —hacer un simil de las licitacio-
nes que hace Cenabast en el mundo
privado—, y que no sean acusadas
de colusidn, por ejemplo.

Francisco Agiiero Vargas (U. Chi-
le) propone establecer una cliusula
de nacidn mds favorecida, es decir, el

si se escogiera hacer
extensiva a todos el precio mds bajo
del ganador en el sector priblico.

Claro que también en la antesala
de laaudiencia, la Camara de la Inno-
vacién Farmacéutica rebatid las pre-
misas de los planteamientos de Fem-
sa en tormno al diferencial de precios.
Premunida de un informe de Econ-
sult —titulado Andlisis Critico del
Informe “Diferencias de Precios en
Comercializacion de Medicamentos
de Laboratorios Farmacéuticos’—,
planted “falencias, omisiones, erro-
res e imprecisiones”.

Senala, por ejemplo, que no se hace
cargo de la discusicn de mercados re-
levantes y diferencias en costos invo-
lucrados; y dice que no es correcta la
conclusién de que el diferencial de
precios se explique por el poder de
mercado de los laboratorios. “Si con
la Ley Cenabast se accede a mejores
precios por parte de los actores del
mercado retail y nose encarece el pre-
cio del mercado piiblico, entonces la
solucion para disminuir los precios
del mereado refail es simple y esta dis-
ponible: que las farmacias compren
por la Ley Cenabast”, sentencia este
gremio de laboratorios.
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