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Tras nuevo plan de pagos, firma que opera Hugo Boss y Trial alista cambio de duefio

EMPRESA MODELLA SE ACOGIO EL ANO PASADO A UNA REORGANIZACION JUDICIAL:

Tras nuevo plan de pagos, firma que opera
Hugo Boss y Trial alista cambio de duefio

Modificacién fue para una de los dos sociedades

que forman Modella y el lunes se deberfa sellar la

otra. Esto permitird la concrecion de la llegada de

los nuevos inversionistas, que son un grupo de

ejecutivos de la misma empresa que entrarfan a la

propiedad por unos $600 millones y buscarfan la

digitalizacién del negocio y la reduccién de gastos.

MATIAS BERRIOS

aindustria del retail estd
viviendo importantes
cambios producto de la
pandemia. La digitali-
zacion de los canales de ventas
cada vez estd tomando mds pre-
sencia dentro de este negocio y
no son pocas las empresas que
han decidido dar un giro a sus
estructuras habituales.
Unadeellas es el caso del Gru-
po Modella, que controla en
Chile las licencias de las cadenas
del retail Trial, Hugo Boss, Perry
Ellis, Canadienne y
Florsheim, y es con-
trolado por Cristé-
bal Sumar, Christian
Cafatti y Johnny La-
mas, que logrd el ano
pasado cerrar un
acuerdo de pagos en
el marco de un pro-
ceso de reorganiza-
cidn judicial.
Modella opera a
través de dos socie-
dades: Comerciali-
zadora de Vestuario,
con pasivos cercanos
a los $21.000 millo-
nes, y Boutique &
Corners, con $5.800 millones.
Sin embargo, hace unos meses la
empresa solicité una modifica-
cion al acuerdo logrado con los
acreedores bancarios el afo pa-
sado. Y este jueves, ante el 19
Juzgado Civil de Santiago, se se-
116 una primera modificacion del
acuerdo —con el voto favorable
del 69% de los acreedores—, co-
rrespondiente a la sociedad Co-
mercializadora de Vestuario,
que consiguid nuevos plazos de
pagos (por cerca de siete anos) v

locales manejaba hasta
el afio pasado la firma
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representaban las  ge
ventas onfine de la
empresa antes de la

tasas de interés. Todo esto con
un objetivo claro: la entrada de
un nuevo controlador, que con-
llevaria la transformacion del ac-
tual modelo de negocios. El
acuerdo alcanzado el afio pasa-
do establecio un periodo de gra-
cia de 18 meses antes de iniciar el
pago del capital. Este se iba a eje-
cutar en cuotas semestrales du-
rante cinco afos.

Conocedores del desarrollo de
las negociaciones explican que
para que se conerete el cambio
de controlador e ingresen los
nuevos accionistas, se tenia que

aprobar la modifica-

( cién del plan de pa-
} 1 gos. Es decir, los ac-
cionistas entran en la

medida en que este
acuerdo se selle. No

en Chile. obstante, aun falta
un tiltimo paso para

la concrecion del ne-

gl B | gocio. Los mismos
) 0 acreedores deben

aprobar este lunes 27
iembre lamo-
dificacidn del acuer-
do con la otra socie-
dad, Boutique &
Corners.

En la modificacién
del acuerdo, en representacién
de los antiguos contreladores es-
tuvo a cargo la oficina del aboga-
do Nelson Contador y, por parte
de los nuevos inversionistas, fi-
gurd el abogado José Miguel
Ried. Este tiltimo representaa un
grupo de ejecutivos de Modella,
encabezados por el gerente ge-
neral Eduardo Maraldi, quien
juntoa otros dossocios entrariaa
la propiedad de la empresaapor-
tando unos $600 millones.

Conocedores explican que los

pandemia.

rian tiendas y evaluarian algunas marcas.
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Los nuevos controladores que entrarian a la propiedad de Modella buscarian digitalizar el negocio en Chile, reduci-

Los impactos de la pandemia para Modella: Se
debio acoger a la ley de empleo y reducir tiendas

ModellaGroup maneja en Chile las marcas de vestua-
rio Trial, Hugo Boss, Perry Ellis, Canadienne y Flors-
heim y estd ligada a Johnny y Sebastian Lama, Cris-

tobal Sumar y Christian Cafatti.

Segtin explico el afio pasado Eduardo Maraldi, ge-
rente general de la firma —uno de los socios que
entraria ahora a la propiedad—, el 2019 las ventas
cayeron tras la crisis social. Segiin reconocid por esa
misma fecha, las ventas iban al menos 60% por
debajo de un afio normal. Con la pandemia, la em-

nuevos socios apuntan a eficien-
tar los costos de la compania, re-
duciendo las tiendas fisicas y
crecer en las ventas electronicas.
Cuentan también que se estd
analizando el dinamismo de
ventas de ciertas marcas que hoy
estdn en su poder, donde busca-
rfan quedarse con las que obtie-

presa se acogié en 2020 a Ley de Proteccion del
Emplec para unos 350 trabajadores —de un total de
550— e implementd una reduccion de salarios de

ejecutivos y una reorganizacion gerencial, Para

nen mds margen. Bdsicamente,
complementan fuentes cerca-
nas, es un cambio de modelo, co-
mo lo estdn haciendo todas las
ofras empresas de la competen-
cia, que busca eficientar la es-
tructura por la via del ahorro de
costos, como son la reduccidn de
personal y una disminucién de

enfrentar la estrechez se diseid un plan de racionali-
zacion de metros cuadrados, y en vez de tener tien-
das de 180 m? transformarlas a B0 m?, optimizando
la oferta y los puntos de contacto con el cliente. La
firma maneja 61 locales en Chile, ademas de tres
tiendas Trial en Per(i y otras dos Trial en Ecuador.

las tiendas fisicas.

Las fuentes agregan que entre
los planes de corto plazo —con-
templados en el acuerdo— figu-
rarfa la venta del centro de distri-
bucién que poseen. Explican que
entre los nueve acreedores ban-
carios, el inico que tendria hipo-
teca es Scotiabank. Justamente

EL ACUERDO LOGRADO ENTRE
COMERCIALIZADORA DE VES-
TUARIO —UNA DE LAS DOS
SOCIEDADES EN QUE OPERA
MODELLA— SE REALIZO CON EL
VOTO FAVORABLE DEL 69% DE
LOS ACREEDORES BANCARIOS.
ESTA FIRMA ADEUDA CERCA DE
$21 MIL MILLONES.

esta prenda seria sobre el centro
de distribucidn, que es una pro-
piedad cuyo valor ascenderfa a
$4 mil millones, muy cercano a
lo que se le adeuda a este banco,
senalan las mismas fuentes.

En julio del afio pasado, tras
conseguir la reorganizacion,
Eduardo Maraldi explicabaa “EL
Mercurio” que la crisis se arras-
traba desde el 2019, ya que conel
estallido social de octubre las
ventas del dltimo trimestre del
ano, que concentran un tercic
del total del ejercicio, se derrum-
baron, cerrando ese lapso con
una baja de 9%. Ese escenario se
agudizd con la pandemia y el
cierre del comercio, “Estuvimos
nueve meses pricticamente sin
ventas. Nuestro e-comtierce pe-
saba el 5% y si bien ahora se ha
multiplicado por seis veces, ma-
temdticamente sigue pesando
muy poco y no compensa”, co-
mentaba el ejecutivo a mediados
del afio pasado.

Un acuerdo
que se pudo caer

Segun relata el acta de la au-
diencia del pasado jueves 23 de
septiembre, el apoderado de la
empresa deudora realizdé una ex-
posicion de la propuesta de ven-
ta ordenada de los activos de la
firma, sefalando que, en caso
que se rechace la propuesta de
los nuevos inversionistas, se
proceda a votar por la venta de
los activos. “Por tltimo y en caso
que se rechacen ambas presenta-
ciones por los acreedores, anun-
cia la posibilidad de solicitar la
liquidacion voluntaria de la deu-
dora”, indica el escrito.
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