A

Fecha:
Medio:
Supl. :
Tipo:

Titulo:

LITORALPRESS

Pag.: 8
Cm2: 823,5

Tiraje: 78.224
Lectoria: 253.149
Favorabilidad: [ INo Definida

1.as otras tres
alianzas del liGg

Un reportaje de VICTOR COFRE

04-05-2025
La Tercera
La Tercera - Pulso
Noticia general »
Las otras tres alianzas del litio
. . >
" b a) 3 R YY) ¢ &)
Codelco recibe cinco ofertas
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pero suena el Rio (Tinto)
Mario Marcel, ministro de Hacienda, hizo  manda, debido al avance global de la elec-
de entrevistador el martes, en la junta tromovilidad, pero de bajos precios ac-
anual de accionistas de Codelco, y pre- tuales, por el alza en la oferta de mineral.
gunto al presidente de la cuprifera, Méxi- Enlaindustria aseguran que unactor lle-
mo Pacheco (en la foto), por los hitos fu-  valadelantera: Rio Tinto, grupo minero de
turos de la alianza con SQM, el estado de  cobre que en 2024 entrd con fuerza al mer-
la consultaindigena, yla produccién deco-  cado del litioal comprar Arcadium Lithium
bre. Esto tiltimolo respondio el presiden-  enla friolera de US$ 6.700 millones. Arca-

te ejecutivo, Rubén Alvarado. Sobre el li-
tio, hablé Pacheco. Pero concentro su res-
puesta enotra alianza: el proyecto Paloma,
como Codelco denominé a la asociacion
que pretende desarrollar en el salar de Ma-
ricunga, el segundo en concentracion de li-
tio -1.100 miligramos por litro- detris del
estratégico salar de Atacama.

Dijo Pacheco. “Todo ustedes sa-
ben que hemos estado en el
proceso de busqueda de un
socio para formar una aso-
ciacion en Maricunga. Este
proceso ha avanzado muy
bien, conforme a lo previsto, y
en marzo recibimos ofertas vincu-
lantes de distintos actores relevantes a
nivel mundial, las que han sido revisadas
por nuestros asesores financieros y los
equipos técnicos, y estamos como direc-
torio prontos a definir quién es nuestro so-
cio preferido para continuar este proceso
entonces con ellos”. Elasesor financiero es
el banco de inversiones Rothschild.

Para viabilizar ese proyecto, Codelco ad-
quiri6 la empresa Lithium Power Interna-
tional en US$244 millones: con ello con-
siguid pertenencias mineras y una Reso-
lucién de Calificacion Ambiental (RCA)
aprobada. Codelcoya tenia pertenenciasen
ese yacimiento, ademds de un Contrato
Especial de Operacion de Litio (CEOL)
concedido. Pero le falta un socio para ase-
gurar lo que viene: el financiamiento de
una iniciativa a gran escala.

Pacheco no dijo cudntas ofertas vinculan-
tes recibié Codelco en marzo, pero trascen-
di6 que fueron cinco. Y entre ellas estarian
algunos de los grandes actores que les in-
teresa crecer odebutar en una industria que
goza, aun, de buenas expectativas de de-

dium, segin SQM, tiene el 4% del merca-
do global de litio. SQM se adjudica el 17%
v la estadounidense Albemarle, tendria el
14%. Entrelos otros oferentes suenan la chi-
na Jiangxi Ganfeng Lithium Co, que tiene
el 6% del mercado mundial de litio, segin
SQM, y los coreanos de Posco. Pero tam-
bién se habla de un actor sin presencia
en el litio: la japonesa Mitsubishi.
Y de la francesa Eramet.
Pero el Rio suena: en la in-
dustria confidencian que una
comitiva de Rio Tinto estuvo
en Santiago esta semana. Pro-
bablemente, cerrando detalles
" de un acuerdo que muchos dan
por cerrado con Codelco.
Enelprospectoquedifundio entre losin-
teresados, Codelco siguié el mismo patrén
dela alianza con SQM: preservar el control
y ofrecer hasta el 49% del proyecto.

Elinterés de Codelco esasociarse al pos-
tulante que realice la mayor valorizacion
de ese proyecto y que los recursos que
ofrezca por hasta el 49% sean empleados,
via aumento de capital, en el financia-
miento del proyecto, que considera unain-
version total de US$2.300 millones, divi-
dido en dos fases: la primera demandaria
US$1.200 millones, para producir 20 mil
toneladas de carbonato de litio a partir de
2030; y lasegunda, considera 30 mil tone-
ladas, una inversion de US$1.100 millones
y comenzar a aplicar ya el método de ex-
traccién directa que reemplace a la evapo-
racion solar. Pero el precio no serd lo uni-
co: Codelco quiere un socio que también
aporte know how. Y directores han desli-
zado otra inquietud: el equilibrio geopo-
litico de una industria dominada por chi-
nos y estadounidenses. Y chilenos.

SQM busca un socio que
compre hasta el 30% de sus
provectos de litio en Australia

Lo hamanejado conreserva, pero la pren-
sa internacional de negocios lo develo el
ano pasado: SQM fiché al banco de inver-
siones JP Morgan para buscar un socio
minoritario para su negocio internacio-
nal de litio.

SQM, en cuya propiedad participan
Pampa Calichera y la china Tianqi, apor-
tard su produccion en el salar de Ataca-
ma hasta 2030 a la alianza con Codelco,
la que, a su vez, aportard aesa asociacion
un contrato de arrendamiento por las
pertenencias de Corfo hasta 2060. Codel-
co controlara el negocio a partir de 2031
y dejard a SQM sin el control de su actual
negocio principal.

Por ello, SQM ha emprendido ya
desde hace anos proyectos in-
ternacionales para diversifi-
car su produccion de litio.
Su mirada ha estado puesta
en Australia, donde tiene
proyectos millonarios. Ese ne-
gocio estd agrupado ahora en
SQM Litio Internacional, tras una re-
organizacion que en 2024 cred tres divi-
siones: las otras son SQM Litio Chile y
SQM Yodo-Nutricién.

Y en SQM Litio Internacional podria
SQM S.A. sumar un socio. En el proceso
de busqueda encabezado por JP Morgan
ya han llegado interesados. La agencia
Thompson Reuters publicé en marzo que
un consorcio formado por cuatro em-
presas indias -Khanij Bidesh India Ltd,
Coal India, Oil Indiay ONGC Videsh- es-
taba en conversaciones para adquirir el
20% de los proyectos Mount Holland y
Andover en Australia. Y pusieron hastaun
precio: US$600 millones.

El interés de los indios no es tnico:
también habria un conglomerado japonés
minero que quiere penetrar en un rubro
donde no estdn, el litio. Se habla de Mit-
subishi, grupo que participa en Chile en
la propiedad de CAPy que también esta-
ria entre los interesados por aliarse a Co-
delco en Maricunga. Y también de gran-
de conglomerados drabes.

El interés de SQM por buscar un socio
minoritario -se ofrece hasta el 30% y
mantener su posicion controladora- es
esencialmente financiero: hacer caja en
una operacion en la que podrian recau-
dar mads de US$1.000 millones.

En la ultima junta de accionistas, reali-
zada el 24 de abril, el presidente de SQM,
Gonzalo Guerrero (en la foto), hablé del
disciplinado manejo del balance de la
compaiia. “Terminamos el afo 2024 con
una posicion de caja e inversiones finan-
cieras por casi US$2.500 millones, al mis-
mo tiempo que mantenemos un perfil de
vencimientos de deuda holgado”, dijo.
Pero las necesidades de capital de
SQM, precisamente para acome-

ter sus nuevas inversiones en

el exterior, podrian debilitar

esa posicion. Al cierre de
2024, suliquidez estaba casi

en el mismo nivel que a di-
ciembre de 2023: sus activos

4 V corrientes equivalian a 2,51 veces

“sus pasivos corrientes, versus la cifra
de 2,5 delano previo. Sin embargo, lara-
zon de endeudamiento, medida como el
total de pasivos en relacion a su patrimo-
nio, subié desde 110,3% al 121,2%.

La compaiia considera un ambicioso
plan de inversiones por mas de US$3.100
millones para los anos 2025 a 2027.

Uno de sus proyectos principales es el
proyectode litio Mt Holland en Australia
Occidental. Ahi entraron en 2017 y tienen
el 50%: hasta diciembre de 2024 habian
aportado a ese proyecto US$ 840 millo-
nes. El proyecto considera la construccion
y operacion de una mina, una planta
concentradora y una planta refinadora
para la produccion de hidréxido de litio,
con una capacidad inicial de 50.000 to-
neladas.

En ese pais también cerraron un acuer-
do en 2024 con Hancock Prospecting Pty
Ltd para adquirir Azure Minerals Limited
y desarrollar a futuro el proyecto Ando-
ver, también en Australia Occidental, hoy
en etapa de exploracion.
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La asociacion entre SQM y Codelco, sellada en mayo
de 2024, es uno de los negocios mas voluminosos del
litio a nivel global. Pero no es el tinico que se gestiona
desde Chile. Codelco también esta sellando una
alianza con un gran actor para Maricunga, donde
suena Rio Tinto; Enami ofrecio hasta el 51% de un
proyecto de US$1.700 millones; y SQM busca un
socio minoritario para sus proyectos en Australia,
una venta en la que podria recaudar mas de
US$1.000 millones. El segundo trimestre es clave.

Enami analiza cuatro
ofertas por el 51% de
Salares Altoandinos

“Enami se encuentra desarrollando diver-
sos proyectos estratégicos, entre los que
destaca el Proyecto Salares Altoandinos
para la explotacion de litio, proyectindo-
se para el ano 2025 seguir con labores de
exploracion bdsicay, en trimite, la conce-
sion de un CEOL”, resumio la empresa es-
tatal en los estados financieros presenta-
dos esta semana. La companiaimpulsaun
proyecto que requerird una inversion de
US$1.700 millones. Pero para ello, una em-
presa sin muchos recursos, requiere un so-
cio. La compania anuncio en febrero que
estaba en la recta final de una negociacion
a cuatro bandas.

Enami, que estd asesorada en el nego-
cio por la gestora de inversiones
Asset Chile y por Carey y Cia, ya
recibi6 las ofertas vinculantes
recién este 21 de abril.

De todos los procesos, ha |
sido el unico que ha identifi-
cado a sus interesados.
Listadas en orden alfabético por
Enami, los postulantes son BYD, el fa-
bricante de autos eléctricos chinos que
tiene también un proyecto de valor agre-
gado en el norte del pafs; la francesa Era-
met, que en Argentina inauguro la puesta
en marcha progresiva de su planta de ex-
traccion directa de litio Centenario; la co-
reana Posco, sin intereses en Chile; ylabri-
tanica Rio Tinto, duefa ahora de Arca-
dium Lithiumy la principal interesada en
el salar de Maricunga, de Codelco.

El proyecto de Enami se denomina Salares
Altoandinos y agrupa a tres yacimientosen
lazona norte del pais: La Isla, Aguilar y Sa-
lar Grande. Recientemente, el vicepresi-
dente ejecutivo de Enami, lvin Mlynarz (en
lafoto), apunto que recientes andlisis geo-
légicos indicaron que el proyecto Salares
Altoandinos cuenta con recursos por 3,05
millones de toneladas de litio. “Es un pro-
yecto a escala mundial”, aseguro. En los de-
positos mas atractivos, Mlynarzdetallé las
cifras: 896 mg/Len el caso de LaIslay 524
ppm de litio para Aguilar. Pero el primero
agrupa casi el 80% del proyecto.

f Eramet. “Si otra empresa gana la

En lacompetencia, personas que conocen
los avances de la negociacion apuntan que
la delantera en la competencia la llevan la
Eramet y Rio Tinto, las dos mineras con
operaciones en litio del proceso.
Eramet tiene una ventaja adicional que
constituye, ademds, una amenaza para sus
competidores: tiene pertenencias en par-
te de los salares involucrados en el proyec-
to, por lo que ha advertido que si no gana
la licitacion podria judicializar el proyec-
to. Eramet adquirié en noviembre de 2023
el proyecto Siete Salares a la familia Vechio-
lla y la internacional Talison, una alianza
entre Tianqi y Albemarle, en US$ 95 mi-
llones. Aquello podria ser una dificul-
tad, pero no insalvable: si Enami
elige a otro socio, podria gati-
llar conversaciones con Era-
met para evitar la judicializa-
cion y adquirir, por cuenta
delinteresado elegido, las per-
tenencias que compré antes

acion, para poder desarrollar el pro-
yecto va a tener que conversar con noso-
tros, que negociar, porque somos los pro-
pietariosde la concesion. Y probablemen-
te no tengamos la voluntad de vender”, dijo
enabril laCEO de Eramet, Christel Bories,
a El Mercurio sobre Altoandinos.
Eldisefio de este negocio tiene una gran di-
ferencia con las alianzas que gestionan
SQM para Australia y Codelco para Mari-
cunga, quienes pretenden mantener el
control de sus respectivos proyectos. En
este caso, ya que los salares involucrados
en Altoandinos no fueron considerados
estratégicos por el gobierno, Enami tiene
lalibertad de acordar una asociacion don-
de ceda el control, pero preserve derechos
politicos relevantes.

Y en ello hay un dato clave: Enami ofrecio
formalmente hasta el 51% de Altoandinos
a los interesados en el proyecto. Igual que
enel caso de Codelco, la oferta mds alta per-
mitird financiar el megaproyecto. Pero
aqui el socio privado serd el controlador y

operador. Enami estd pronta a resolver.
‘www.litoral press.cl




