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Titulo: Altos precios impulsan la uva de mesa

ara Chile ha
sido una muy
buena tem-
porada de
uva de mesa.
La calidad
nos ha acompaiiado y los precios es-
tan altos. El movimiento en Estados
Unidos es muy bueno, los frigorificos
alla estan a 40% o menos de su capa-
cidad, pues la demanda es fuerte”,
sostiene Cristian Allendes, presiden-
te de la exportadora Gesex.

Tras varias temporadas que oscila-
ron desde las malas a las tragicas, la
campafa 2023-2024 ha traido ale-
grias a los productores y exportado-
res de uva de mesa.

La caida de la produccion en Cali-
fornia y Pert, debido a problemas
climaticos, mantuvo la oferta mun-
dial contenida. También ayudé a la
sensacion de escasez el que en Chile
la cosecha de uva de mesa partiera
dos semanas mas tarde que la tem-
porada pasada.

Para los agricultores también fue-
ron motivo de celebracion las impor-
tantes lluvias invernales. Con el es-
tanque lleno, las parras pudieron tra-
bajar con tranquilidad y mostrar un
alto potencial productivo. De hecho,
una de las grandes diferencias res-
pecto del afio pasado son los calibres
mas grandes que se estan logrando
en la cosecha 2024.

La mayor produccién por hecta-
rea, sumado a precios notoriamente
mas altos que en afos recientes, sig-
nifica un alivio importante para los
agricultores ahogados por tempora-
das con grandes dificultades para
vender sus uvas debido a los proble-
mas de la logistica que trajo el co-
vid-19.

Segtn iQonsulting, en Estados
Unidos el precio promedio hasta la
semana 12 es de US$ 3,96 por kilo a
nivel importador, lo que significa un
aumento de 73% respecto a la tem-
porada anterior, que a la misma fe-
cha tenia un precio promedio de ven-
ta de U$ 2,29 por kilo.

“Me queda un tercio de mi produc-
cién por exportar, pero hasta ahora
puedo decir que ha sido una tempo-
rada beneficiosa, que ha mejorado la
rentabilidad del negocio. Venimos de
cuatro afios de nimeros rojos y va-
mos a volver a tener resultados en
azul. Voy a aprovechar de renovar lo
que me falta en mi huerto”, afirma
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En general, este afio las uvas de mesa chilenas han presentado una buena calidad
y condicion, lo que favorece las ventas en Estados Unidos y otros mercados.

Altos precios
impulsan la
uva de mesa

La caida de la produccion en California y Peru,
equivalente a 37 millones de cajas menos, han
generado valores no vistos en aios por la fruta
chilena. El salto en la rentabilidad se suma a un
aumento de 3% en la proyeccion de
exportaciones para 2023-24, las que llegarian a

62,5 millones de cajas.

EDUARDO MORAGA VASQUEZ

Juan Pablo Pinto, productor del valle
de Aconcagua.

En el mundo de las exportadoras
también se respira optimismo.

“Después de mucho tiempo, esta
serd una buena temporada para el
sector de la uva. Estamos enfrentan-
do un mercado menos saturado de
fruta, debido a menores volimenes
de paises competidores. Estamos ha-
ciendo las cosas bien, privilegiando
variedades y calidad correctas con la
finalidad de obtener los mejores re-
sultados posibles. Asimismo, es im-

portante destacar que los buenos re-
sultados de esta temporada son co-
yunturales debido al menor nivel de
oferta”, sostiene Ivin Marambio,
presidente de Frutas de Chile.

MENOR PRODUCCION
INTERNACIONAL

A fines de agosto de 2023, el hura-
céan Hilary se dejo caer en California.
El evento climatico hizo estragos en
el cultivo de la uva de mesa del esta-
do. El recuento de la industria indicé
que se perdieron mas de 28 millones

RIO BLANCO

de cajas de esa fruta.

Al otro lado del continente, en el
pujante norte de Perd, el fenémeno
de El Nifio alter6 el ciclo productivo
y la produccién de uva cay6 de ma-
nera importante. El departamento
de Piura, el segundo mas relevante
del pais tras Ica, lleg6 a solo 19,9 mi-
llones de cajas en lo que va de la
temporada 2023-24, unabajade 8,7
millones de cajas respecto a la cam-
pana anterior.

Segtn datos de Provid, el gremio
de las empresas de uva de mesa en
Pert, ala semana 11 de la temporada
2023-24 Pert habia exportado 62,3
millones de cajas, 12% menos de lo
exportado en 2022-23.

Las cerca de 37 millones de cajas
perdidas entre California y Pert ge-
neraron un mercado internacional,
especialmente en Estados Unidos,
despejado para el ingreso de las uvas
de mesa chilenas.

En Chile, la produccién mostré
una mayor resiliencia. Aunque en
los valles nortinos de Limari y Elqui
la sequia se hace sentir, en la zona
central las lluvias invernales y de
primavera ayudaron a que los pa-
rrones trabajaran sin problemas. De
hecho, este afo se observan calibres
mas grandes que en la temporada
pasada.

Hasta la semana pasada, Frutas
de Chile, a través de su Comité de
Uva de Mesa, mantenia su proyec-
ci6én de exportaciones por 62,5 mi-
llones de cajas en 2023-24, equiva-
lente a un crecimiento de 3,3% res-
pecto a la campana anterior.

Autumn Crisp a punto de ser recolectada en San
Vicente en un campo de la exportadora Dole.

s S

JUAN PABLO PINTO

Procesamiento de uva en Aconcagua. El valle
partié con dos semanas de retraso la cosecha.

Eso si, los volumenes enviados
hasta la semana pasada mostraban
unabaja de12% aigual periodo dela
temporada anterior. Esto se debe al
atraso de dos semanas de los huer-
tos de las regiones de Valparaiso,
Metropolitana y de O’Higgins. Las
altas temperaturas de enero hicie-
ron que las plantas trabajaran mas
lentoy que el proceso de toma de co-
lor se ralentizara.

“Es importante destacar que el
crecimiento del sector proviene de
variedades nuevas, las cuales pre-
vemos llegaran al 64% del volu-
men total. Es un aumento signifi-
cativo respecto a la temporada pa-
sada, que fue cercano a 50%, y que
da cuenta de los esfuerzos del sec-
tor por cultivar aquellas uvas que
los mercados esperan recibir. Ade-
mas se adaptan mejor a las condi-
ciones productivas de cada zona.
Este aumento también va en linea
con el objetivo de crecimiento en
la produccién y exportaciones de
nuestro comité”, afirma Ivin Ma-
rambio.

La proyeccion de Frutas de Chile
es que los envios de variedades nue-
vas de uvas de mesa alcanzarian las
39,7 millones de cajas, seguidas por
13 millones de cajas de tradicionales
y 9,7 millones de red globe.

En tanto, Jorge Valenzuela, presi-
dente de Fedefruta, agrega que esta
temporada las condiciones produc-
tivas fueron buenas, exceptuando
los valles nortinos ya mencionados,
pero agrega la variable de los costos.

“No hay que olvidar que los costos
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Uva de mesa se co
en Estados Unidos

ncentra

Volumen acumulado a la semana 12. En cajas de 8,2 kg.
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han subido, no solo de insumos como
los fertilizantes, sino que también el
costo de financiamiento y de los suel-
dos. Afortunadamente, esta tempo-
rada hemos tenido la disponibilidad
de trabajadores”, afirma Valenzuela.

Se debe recordar que esta tempo-
rada, producto de la mayor hume-
dad, se han debido aplicar mayor
cantidad de productos para contro-
lar problemas como la botrytis y el
oidio.

En todo caso, no todo han sido al-
zas. Rodrigo Manasevich, director
ejecutivo de Utlitas, explica que la
logistica se normalizo.

“El tema naviero ha estado fun-
cionando bien. En algin momento
de la temporada hubo sobretasa por
pasar el canal de Panama debido ala
sequia que tuvieron. Sin embargo, la
situacion ya se normalizo. Los fletes
navieros estan con tarifas normales,
muy por debajo de afios peak de pre-
cios por efecto de la pandemia”, sos-
tiene Manasevich.

Juan Carlos Valenzuela, gerente
de Produccion de Dole, es optimista
respecto a la produccién de uva de
mesa chilena.

“Proyectamos un volumen de en-
tre 60y 65 millones de cajas. Los pa-
rrones, en general, estan dando lo
estimado, lo que es bueno para los
productores, pues estan los kilos y, lo
que es mejor, estan los calibres. No
nos olvidemos que la industria ya
tiene dos tercios de huertos con nue-
vas variedades. Hasta el momento,
esun afio redondo paralaindustriay
los productores que lo necesitan en

demasia”, sentencia Valenzuela.

BUENAS PERSPECTIVAS
COMERCIALES

El mercado despejado en Estados
Unidos hizo que las empresas ex-
portadoras chilenas decidieran con-
centrarse ahi, abandonando regio-
nes como América Latina y Asia.

Basta ver las cifras: mientras que
al lejano oriente se exportaron 9,5
millones de cajas en 2022-23, en
2023-24 se han enviado solo 4,6 mi-
llones de cajas, una baja de 52%. En
tanto, en América Latina solo se han
exportado 3,2 millones de cajas enla
actual temporada, una baja de 45%.

Mientras tanto, Estados Unidos
ha recibido 27,1 millones de cajas en
lo que va de 2023-24, un alza de 3%
respecto a la campafa anterior.

Larazoén de esa tendencia comer-
cial es simple: los altos precios paga-
dos en Estados Unidos por la uva de
mesa.

En ese mercado, para las uvas de
mejor calidad se han visto precios en
torno alos US$ 36 a US$ 42 por ca-
ja, mientras para las de caracteristi-
cas normales, los precios han oscila-
do entre los US$ 30 a USS 40 la ca-
ja. En el caso de las variedades blan-
cas, el abanico ha sido méas amplio,
con valores que se han movido entre
los US$ 30 a US$ 45 la caja.

En octubre del afio pasado, en el
marco de la feria Global Produce &
Floral Shows, ex PMA, se cerraron
una buena cantidad de contratos de
abastecimiento con valores en torno
alos US$ 24.a US$ 27 por caja para

Después de mucho
tiempo, esta serd una
buena temporada para el
sector de la uva. Estamos
enfrentando un mercado
menos saturado”.

IVAN MARAMBIO
PRESIDENTE DE FRUTAS DE CHILE

Ha sido una temporada
positiva. Chile ha tenido
mas ventanas de
comercializacion, versus
aflos anteriores en que
estuvimos muy
traslapados con Peru”.

RICARDO KOCH
GERENTE GENERAL RiO BLANCO

En general, la uva de
mesa chilena se ha visto
sorprendentemente
buena en cuanto a
calidad y condicién, lo
gue da tranquilidad”.

MANUEL JOSE ALCAINO
PRESIDENT

E DECOFRUT

El movimiento en
Estados Unidos es muy
bueno, los frigorificos alla
estan a 40% o menos de
su capacidad, pues la
demanda es fuerte”.

CRISTIAN ALLENDES
PRESIDENTE GESEX

las uvas de mesa de marzo. Buena
parte de esos acuerdos se renegocia-
ron reconociendo las nuevas condi-
ciones del mercado, subiendo a va-
lores de entre US$ 30 a US$ 34, to-
davia por debajo del mercado spot.

“La menor oferta ha ejercido una
influencia significativa en los precios

favorables que se
han observado en
Estados Unidos y en
consecuencia en los pre-
cios obtenidos por la uva
chilena, los cuales han superado los
promedios registrados durante la
temporada anterior”, sostiene Cami-
la Miranda, gerente de Proyectos de
iQonsulting.

El que la oferta de Chile y Pert no
se juntara ha sido fundamental para
los buenos resultados comerciales
segin Ricardo Koch, gerente gene-
ral de Rio Blanco.

“Ha sido una temporada positiva.
Chile ha tenido mas ventanas de co-
mercializacion, versus afios anterio-
res en que estuvimos muy traslapa-
dos con Pert. También nos ha ayu-
dado que hemos tenido una buena
calidad de producto”, sostiene Koch.

Con abril y parte de mayo todavia
en el horizonte de ventas, queda por
ver como va responder el mercado
norteamericano. A partir de inicios
de este mes, el desafio de las empre-
sas exportadoras chilenas es subir la
punteria en cuanto a los volimenes
y vender de buena forma cerca de 5
millones de cajas a la semana.

Hasta ahora, los recibidores y ca-
denas de supermercados de Estados
Unidos han sido permisivos frente a

los problemas de
condicion debido al
bajo abastecimiento. Sin
embargo, las proximas
semanas seran de una
mayor oferta.

En todo caso, Manuel
José Alcaino, presidente
de Decofrut, es optimista
sobre el cierre de la temporada.
Al analizar los volimenes en-

viados hasta fines de marzo,
no ve una cantidad muy dis-
tinta a la de temporadas pa-
sadas, por lo que debiera
manejarse sin afectar de
manera significativa los
precios.
“En general, la uva de me-
sa chilena se ha visto sorpren-
dentemente buena en cuanto a cali-
dad y condicién, lo que da tranquili-
dad”, afirma Alcaino.

De hecho, la principal tarea para
la industria de la uva de mesa chile-
nano esté en las gondolas de los su-
permercados. Tras la sorprendente
postergacion de la aprobacion del
systems approach, que permitiria
ingresar a Estados Unidos sin fumi-
gar en el puerto de destino, 2024 es
el momento de volver a la carga.

“Somos optimistas al respecto, ya
que junto a nuestras autoridades y
las de Estados Unidos se estan ana-
lizando diversos mecanismos que
permitan llegar a la promulgacién
en el Federal Register de EE.UU.
del procedimiento de systems ap-
proach para nuestras uvas de mesa
de las regiones de Atacama, Co-
quimbo y parte de la de Valparaiso.
Creemos que se avanza, quiza no
con la rapidez que deseariamos, pe-
ro el tema esta en la agenda de am-
bos paises y de Frutas de Chile. No
dejaremos de impulsar una solu-
cién”, sentencia Ivin Marambio.
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