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Titulo: Gestion de cobranzas y recaudaciones son mas sencillas y eficientes gracias a Membrezia

Plataforma desarrollada en la zona

Gestion de cobranzasy
recaudaciones son mas
sencillas y eficientes
gracias a Membrezia
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El equipo que Neva adelante Membrezia.

embreziaes unaopcion muy interesante para

hacer mas eficientes las cobranzasy la recau-

dacién de las organizaciones. Se trata de un

software desarrollado en nuestra zona y tras
poco mids de un ano de su puesta en marcha, esta tenien-
douna excelente recepcufn local y nacional, incluso con
unas primeras gestiones para internacionalizarse.

Frank Oliva, fundador y director de tecnologia de la
plataforma, conto que la mayoria de los dientes que ocu-
panesta herramienta son del drea deportiva, por ejem-
plo, clubesdeportivos, escuelas deportivas y gimnasios.
“También tenemos empresas, oficinas de contabilidad,
fundaciones, asociaciones gremiales y preuniversitarios.
Membrezia se basa enlos cobros recurrentes, cualqier
organizacion que necesite cobrar de forma recurrente,
la plataforma los puede ayudar”, explicd.

Membrezia ha mejorado hasta en un 80%larecau-
dacién de algunos clubes que lo acupan, agregé Oliva,
mandandao recordatorios antes y después de las fe-
chas de pago, y de forma recurrente cuando se man-
tienen atrasados. Lo hace via Email y WhatsApp y ¢l
administrador de la organizacion tiene indicadores de
gestion, como por ejemplo, el consolidado de sus in-
gresas mensuales, los ingresos pendientes por cobrar
y un ranking de personas morosas. Al estar en la ple-
taforma, tambien tienen facilidades, pueden recibir
pagoes online mediante medios como Webpay Plus,
Floid, Flow, Khipu y MercadoPago™, detalld.

La plataforma esta presente en mas 150 arganiza-
tiones en la actualidad y van iniciar actividades en Pa-
raguay, puesto que uno de los socios de Membrezia
fiene una empresa en esa nacién. “Tenemos oportu-
nicades en ese pais, mas en el sector empresas, cor-
porativo. Tambien tenemos intenciones de contar con
presencia en México y Estados Unidos, pere vamos a

probar primero en Paraguay”, sefialo.

Segun conto Frank Oliva, Membrezia es un “spin-off”
de una empresa de desarrollo de software llamada
“Elinous” de la cual también es socio fundador, la cual
cumplira 11anos de trayectoria en 2025, Esta se encar-
ga del trabajo de actualizaciones y soporte técnico.

Oliva sostuvo que la plataforma seguira creciendo,
ya que los clientes les estan pidiendo nuevas funcio-
nalidades, "de hecho en julio lanzaremos una relacio-
nada con la reserva de horas, de canchas, v de espa-
cios, Por ejemplolesvaa servir a lo cowark, a los pro-
fesionales de lasalud y a organizaciones departivasy
todos los que net:emten llevar una agenda con Pago
online”, expresd. Este médulo, una vez en operacion,
se entregara gratis por tres meses para gue 1as orga-
nizaciones prueben el piloto y entreguen sus opinio-
NEs y se pueda mejorar.

Para losintergsados en conocer mas de |a platafor-
ma, pueden acceder a su sitio web www.mem-
brezia.com y hacer clic en un botdn para solicitar una
demostracion. Se completa un formulario, y tras eso,
una asesora se contactard para agendar la fecha y que
un experto expligue todo el sistema y como lo adapta
a la organizacion en particular, todo sincosto y conun
periodo de prueba gratis.

En julio, Membrezia lanzard una

funcionalidad relacionada con

la reserva de horas, de canchas
y de espacios.
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