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Titulo: Tour por la casa que Marcelo Rios y Paula Pavic venden en Florida

Esta es la cama
que la pareja
mando a hacer
para recibir a sus
cinco hijos.

El walking closet mide casi 50 metros cuadrados.

Esta en Sarasota, tiene ocho habitaciones, ascensor, doble ducha matrimonial y diez estantes para zapatos

Tour por la casa que Marcelo Rios y
Paula Pavic venden en Florida

“Es espectacular, de
lujo. Su mayor atractivo
es que esta frente al
mar”, dice el agente
inmobiliario Felipe Viel.

FRANCISCA ORELLANA

omo parte del acuerdo de divor-
Ccio, el extenista Marcelo Rios y

Paula Pavic pondran a la venta la
casa familiar de 825 metros cuadrados
y 3.000 metros cuadrados de terreno
que habitaron en la ciudad de Saraso-
ta, en el estado de Florida, Estados
Unidos.

Es una casa que, segln Pavic, pro-
yectan vender en unos US$12.000.000
(mas de 290.000 UF). Esta a la orilla
de playa, tiene muelle propio y la pa-
reja la remodel6 a su completo gusto:
cuenta con tres pisos, ocho dormito-
rios y ocho bafios completos, aparte
del bafio matrimonial que es doble (es
decir, con dos lavamanos, dos inodo-
ros y dos duchas). Los espacios son
amplios y luminosos. Tiene una gran
cocina abierta, un ascensor junto a la
escalera central y un walking closet
de casi 50 metros cuadrados. Para
la ropa, hay 16 muebles para alma-
cenarla, dos estantes con 11 repisas
cada uno solo para zapatillas y ocho
més con hasta siete repisas para dejar
otros tipos de zapatos.

Todos estos detalles se pueden
apreciar en el tour virtual 3D de la
propiedad que realizé la plataforma
tecnoldégica Matterport. Gracias a un
software con inteligencia artificial que
crea un gemelo digital a partir de fo-
tos y videos de la vivienda, la empresa
permite recorrer la mansién casi como
si se caminara por ella (acceda al re-
corrido en el link https://acortar.link/
jHNs8k).

Desde la empresa estadouniden-
se explican que el programa lo usan
agentes inmobiliarios y corredores
de propiedades para ofrecer jornadas
de puertas abiertas virtuales, de una
forma més atractiva que con fotos y
videos. Se toman este tipo de captu-
ras como marketing inmobiliario para
vender o arrendar una propiedad,

pero también para planificar un nuevo
disefio de interiores o renovacién. To-
marlas es un proceso répido, indican,
porque mapear 180 metros cuadrados
toma menos de una hora.

Aunque no conoce la casa perso-
nalmente, Felipe Viel, el exconductor
deTV y agente inmobiliario en Florida,
considera que es una casa llamativa y
de gran valor.

“Es espectacular, de lujo. Su mayor
atractivo es que esté frente al mar, que
es lo que determina el valor de una
casa también. A veces pasa que (en
este mercado), aunque sea una casa
relativamente nueva y con buena ubi-
cacion, llega gente que la compra, re-
modela y hace otra cosa”, menciona.

Las duchas independientes e incluso
ascensor son caracteristicas usuales
de vivienda de lujo en Estados Unidos.

“Se usa tener ascensor, aunque no
lo ocupes, si se usan mucho cuando vi-
ven personas de més edad. Cuando el
propietario proyecta quedarse en esa
casa en su retiro, el ascensor puede
ser interesante en la decisién de com-
pra por lo que no es mala idea incor-
porarlo en una remodelacién”, dice
Viel, quien administra propiedades de
Rafael Araneda, Ivan Zamorano, entre
otros chilenos.

El arquitecto Matfas Daroch, funda-
dor de la oficina de viviendas de lujo
MIK Architecture, destaca que la sala

de estar es uno de los espacios mas
impresionantes por su amplitud y su
luz natural. Agrega que el dormitorio
matrimonial, que tiene una cama XXL
para que se puedan acostar los cin-
co hijos que tuvo la pareja, le gusta
porque no solo es amplio, sino porque
también incluye una sala de estar pri-
vada.

“Las terrazas con vista directa a la
bahia son espectaculares tanto por su
tamafio como por la conexién visual
con el entorno natural”, releva.

Otro detalle es la zona de walking
closet, que junto a los hafios completa
cerca de 50 metros cuadrados.

“Es un poco més grande de lo ha-
bitual en proporcién al tamafo de la
casa. Es muy comdn en Estados Uni-
dos ver estos closets muy grandes o
un poco mas grandes que las habita-
ciones secundarias”, relata.

Respecto a la ubicacién del cléset,
algunos propietarios prefieren que
esté incorporado con el bafio, pero en
la oficina proponen un disefio flexible,
con un pequefo vestibulo que conecta
el bafo y el cléset que da més priva-
cidad.

Valor rebajado

El agente inmobiliario chileno en
Estados Unidos Carlos Balart, funda-
dor de Miaminmobiliario.com, desta-
ca que la casa estd ubicada en Indian

Beach, uno de los mejores barrios de
Sarasota, ciudad ubicada a tres horas
y media de Miami y donde vive gente
de altisimo patrimonio.

“También viven jubilados que acu-
mularon riqueza durante su vida,
empresarios y emprendedores con
grandes fortunas. La diferencia con
Miami es que se habla inglés y su po-
blacién es principalmente americana”,
soslaya.

La casa se publicarfa en
US$12.000.000 ($11.299.920.000),
pero Balart destaca que cuesta mu-
cho mas.

“El precio por pie cuadrado
aqui estd por sobre los US$2.000
($1.883.320). Esta casa tiene 8.875
pies cuadrados dutiles, por lo que
podrfa salir a la venta entre los
US$18.000.000 y US$22.000.000 (unos
$20.00.000.000). Con la informacién
del valor del terreno y los costos de
construccién de la época (2021), tiene
que haber salido en su momento unos
US$9.000.000”, estima.

Viel agrega que un punto en contra
es que Sarasota esté en la zona del
Golfo de México, que ha sido azota-
da por varios huracanes en el Gltimo
tiempo.

“Eso ha hecho que los seguros su-
ban mucho, aunque para el segmento
de lujo no es tan relevante en la deci-
sién de compra”, menciona.

Ta

La casa esta
en primera
linea de la
playa.
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