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Japon abre sus puertas a la carne de cerdo fresca de
Coexca S.A. en una exportacion sin precedentes

La historia de la in-
dustria carnica chilena
acaba de dar un giro
notable. Coexca S.A.,
concretd por primera
vez en su trayectoria el
envio de un contene-
dor con cortes frescos
al mercado japonés. Se
trata de una operacion
inédita para el pais y
un hito que confirma el
liderazgo de la Compa-
fiia chilena en el ambi-
to nacional e interna-
cional.

La exportacion fue
posible gracias a un
meticuloso trabajo

conjunto entre diversas
areas de la empresa, la
activa participacion de
su oficina comercial
en Tokio y el respaldo
técnico del Servicio
Agricola y Ganadero
(SAG). El hecho no
solo representa una
nueva linea de nego-
cios para Coexca S.A.,
sino que inaugura una
etapa distinta en sus
relaciones con uno de
sus principales socios
estratégicos: Japon.
“Este es un hito
historico para Coexca
S.A. y para la indus-

s

Tetsushi Kuroda, uno de los principales ejecutivos de Sumitomo

tria carnica nacional.
Exportar carne fresca
a Japon nos posiciona
como una empresa a la
vanguardia, que apues-
ta por la innovacion y
que se atreve a asumir
desafios de alto nivel.
Agradezco el esfuerzo
y compromiso de todas
las areas que partici-
paron en este proceso,
incluido el apoyo del
SAG. Su dedicacion ha
permitido  despachar
este primer contenedor
al mercado japonés”,
afirmo el Gerente Ge-
neral de Coexca S.A.,

Corporation (Japén) y Hiroshi Aono, de la empresa Food Create de ese pais,
junto a los Gerentes de Coexca S.A. César Rodriguez (Operaciones
Industriales); Rolando Contreras (Comercial) y Francisco Echeverria
(Exportaciones) y, Yasuhiro Kubota, representante de la oficina comercial de
Coexca S.A. en Tokio, durante el proceso de despacho de los cortes frescos a

Asia.

Guillermo Garcia.

La confianza de
Japén no es fortuita.
Coexca S.A. ha forja-
do, durante mas de dos
décadas, relaciones co-
merciales con impor-
tantes clientes en ese
pais, consolidando una
imagen de seriedad,
calidad y cumplimien-
to. Uno de esos socios
es Sumitomo Corpo-
ration, cuyo ejecutivo,
Sr. Tetsushi Kuroda,
visito la planta princi-
pal de la Compaiiia en
Chile para acomparar
este paso decisivo. “La
carne de cerdo conge-
lada chilena tiene una
muy buena reputacion.
Por eso, decidimos de-
sarrollar este proyecto
con Coexca S.A. Te-
nemos una estrecha
relacion con su oficina
en Tokio y plena con-
fianza en que este pri-
mer envio sera exitoso.
Al visitar la planta, me
sorprendi6 la respon-
sabilidad, la seriedad
y la amabilidad de su
gente. Sin duda, espero
volver para concretar
nuevos embarques en
formatos fresco y con-

gelado”, manifesto.

La operacion no
fue producto del azar.
Implicé una larga eta-
pa de planificacion y
coordinacion entre el
cliente, la casa matriz y
la oficina comercial de
la empresa en Japon.
César Rodriguez, Ge-
rente de Operaciones
Industriales de Coex-
ca S.A., destacd que
“para nosotros es un
motivo de orgullo ser
los primeros en poder
exportar un contenedor
de productos frescos a
Japon. Es un mercado
que exige perfeccion y
altos estandares. Esta
iniciativa es el resulta-
do de afos de trabajo
conjunto con nuestros
clientes y nuestra ofici-
na en Tokio para con-
cretar esta propuesta
innovadora”.

Coexca S.A., concret6 por

La preparacion de
los productos exporta-
dos responde a los mas
exigentes requerimien-
tos del cliente japonés,
lo que implica proce-
sos minuciosos de se-
leccion, procesamiento
y empaque. A las ya
consolidadas  expor-
taciones de productos
congelados, ahora se
suman los frescos, con
lo cual Coexca S.A.
se transforma en pio-
nera nacional en esta
materia y se posiciona
como referente en in-
novacion dentro de la
industria carnica.

Este logro ratifica
que Coexca S.A. no
solo entiende las ne-
cesidades del mercado
global, sino que actia
con vision estratégica
para satisfacerlas.
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primera vez en

su trayectoria el envio de un contenedor con
cortes frescos al mercado japonés.
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